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Betreten Sie den globalen Markf.

LUckenlose Transparenz und effiziente
Abldufe far lhre globale Supply Chain

MEHR PRODUKTINNOVATIONEN | WENIGER COMPLIANCE-RISIKEN | SCHNELLERE MARKTREIFE

Amber Road

POWERING GLOBAL TRADE®

Weitere Informationen finden Sie auf de.amberroad.com



-4 Amber Road

’ POWERING GLOBAL TRADE

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Seit 1990 bieten wir unseren Kunden eine durchgéngige On-Demand-
Plattform fiir die Automatisierung ihrer globalen Handelsprozesse. Als
fithrender Anbieter cloudbasierter Global-Trade-Management(GTM)-
Losungen optimiert Amber Road die Beschaffung, Logistik und Compli-
ance im grenziiberschreitenden Handel und sorgt fiir bisher unerreichte

Effizienz und Wirtschaftlichkeit in globalen Supply-Chains.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

— Produktentwicklung: Unterstiitzung der Entscheidungsfindung bei
Materialauswahl, Spezifizierung und Kostenplanung.

— Global Sourcing: Vermittlung des Gesamtbildes aus Total Landed Cost,
Lieferzeiten, Kostenmanagement, Fertigungsverfolgung und den Compli-
anceanforderungen.

— Risiko- und Qualititsmanagement: Einhaltung gesetzlicher Be-
stimmungen und die liickenlose Erfiillung der Produktsicherheits- und
-Qualitétsstandards.

— Globales Logistikmanagement: Erleichterung der Logistikplanung im
internationalen Verkehr.

— Supply-Chain-Visibility: Weltweite Transparenz durch die Vernetzung
von Unternehmen mit Lieferanten, Logistikanbietern, Brokern und
Spediteuren.

— Exportmanagement: Automatisierung sdmtlicher Kontrollen und
Ablédufe im Export.

— Importmanagement: Ubernahme zentraler Compliance- und
Validierungsaufgaben.

— Management von Freihandelsabkommen: Identifizierung relevanter
Priferenz- und Freihandelsabkommen.

— Global Knowledge®: Umfassende, hochwertige Aufienhandelsdaten-
bank mit Auflenhandelsinformationen fiir 147 Lander.

— Asia Trade Management: Automatisierung samtlicher Import- und

Exportprozesse

Regionale Schwerpunkte Supply-Chain-Digitalisierung
Referenzen ABB, Alstom, Basler AG, Brose Fahrzeugteile, GE, Hilti,
Ingersoll Rand, Cisco Systems, GlaxoSmithKline, Novartis, Siemens,

Vanderbilt, Electrocomponents, Levi’s, Osram AG, Renault-Nissan, UPS
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Kontaktdaten

Amber Road
LuisenstraBBe 14
80333 Miinchen

Telefon: +49 89 2 00 03 41-0

www.AmberRoad.com

Ilhre Ansprechpartnerin

Katharina Tomalak

Head of Business Development EMEA
Telefon: +49 89 2 00 03 41-0
katharinatomalak@amberroad.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschéftsfiihrung

James Preuninger, CEO,

Thomas E. Conway, CFO,

Ty Bordner, VP Solutions Consulting and
Product Marketing,

Kae-Por Chang, Managing Director, Amber
Road China,

Albert Cooke, VP Global Sales,

Claude Correll, VP Global Engineering,
Glenn Gorman, CIO,

Brad Holmstrom, General Counsel,

Bill Jackowski, VP Professional Services,
Stephanie Miles, Senior VP Commercial
Services,

Nathan Pieri, Chief Product Officer

Griindungsjahr
1990

Mitarbeiterzahl
650

Standorte
USA, China, Niederlande, Deutschland,
Grof3britannien, Frankreich
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Handel weltweit ermoglichen

Mit einer Kreditversicherung sind Sie als
Exporteur zuverlassig tiber die Bonitat
Ihrer Kunden im Bilde und kénnen so
Zahlungsschwierigkeiten frithzeitig
erkennen. Sollte es unvorhergesehen zu
einem Forderungsausfall kommen, sorgen
wir fir schnelle Entschadigung und sichern
damit Thre Liquiditat.

Unsere Forderungsmanagementexperten
sind weltweit mit 160 Biiros in mehr als
50 Landern vertreten und haben Zugang zu

Folgen Sie uns auf:

You
£

Bonitatsinformationen von tber

240 Millionen Unternehmen auf der
ganzen Welt. Wir verfiigen tiber mehr als
90 Jahre Erfahrung in Sachen Forderungs-
absicherung.

Mochten auch Sie mit einem guten
Gefiihl exportieren? Dann melden Sie sich
bei uns:

Tel.: 0221 2044-4000
info.de@atradius.com - www.atradius.de

Y Atradius

Managing risk, enabling trade




Y Atradius

Managing risk, enabling trade

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Wir schiitzen Sie vor Liquiditdtsengpéssen, Ertragseinbuflen oder gar
der eigenen Insolvenz infolge ausstehender Zahlungen und ermdglichen

Thnen damit profitable Geschifte — weltweit.

Mit unserem Bausteinprinzip ,,Atradius Modul® bieten wir Thnen ein
mafgeschneidertes Deckungskonzept fiir Thren individuellen Absiche-

rungsbedarf — branchenweit.

Die ,,Atradius Global“-Police ist eine auf die jeweilige Unternehmens-
struktur zugeschnittene Kreditmanagementlosung, die auch den Schutz
vor politischen Risiken bei Handelsgeschiften einschliefit. Die Kun-
denberater und Risikomanager von Atradius sorgen sowohl an Ihrem
Heimatstandort als auch bei Ihren Tochtergesellschaften vor Ort fiir einen

umfassenden, grenziiberschreitenden Service.

Mit ,,Atradius Special Products* kénnen Sie gezielt einzelne Abnehmer

oder Geschifte bei Grofiprojekten absichern.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Warenkreditversicherung und Inkassodienste zum Schutz vor
Forderungsausfall, Absicherung des gesamten Umsatzes oder komplexer
Einzeltransaktionen, Bonititsinformationen von iiber 240 Mio

Unternehmen
Branchen
mafgeschneiderte Produkte und Dienstleistungen fiir Unternehmen

jeder GroBe und Branche weltweit

Regionale Schwerpunkte

weltweit vertreten in 160 Biiros in mehr als 50 Landern
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Kontaktdaten

Atradius Kreditversicherung
Opladener Strafie 14
50679 Koln

Telefon:
Telefax:

+49 22120 44-40 00
+49 22120 4444 19

customerservice.de@atradius.com
www.atradius.de

lhre Ansprechpartnerin

Astrid Goldberg

Head of Corporate
Communications & Marketing
Telefon: +49 22120 44-22 10
astrid.goldberg@atradius.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung

Isidoro Unda (Vorstandsvorsitzender),
Dr. Thomas Langen
(Hauptbevollméachtigter Deutschland)

Griindungsjahr
1925

Mitarbeiterzahl
3.700 weltweit
davon rund 550 in Deutschland

Standorte

Konzernsitz in Amsterdam
(Niederlande), Deutschland:

14 Niederlassungen, Zentrale in Koln
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Wenn der Export an
der Finanzierung hangt.

Unser Angebot:

MaRgeschneiderte Exportfinanzierungen fiir Ihr Auslandsgeschaft

Kaufer machen die Auftragsvergabe zunehmend von der Finanzierung abhangig. Wir unter-
stlzen lhre Absatzfinanzierung — mit Bestellerkrediten, Multi-Source-Finanzierungen
und Forfaitierungen — einschliefRlich der Abwicklung von Akkreditiven und Garantien.
» www.bayernlb.de

é Finanzgruppe ‘) Bayern I.B



4> BayernlB

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

— internationale Expertise

— weltweites Netzwerk und Partner

— Absicherung wirtschaftlicher und politischer Risiken
—mehr als 30 Jahre Erfahrung in Export und Trade-Finance
— begleitet Unternehmen ins Ausland

— umfassender und kompetenter Service

Tatigkeitsmerkmale

Export- und Trade-Finance-Losungen

Leistungsspektrum: Beratung und Abwicklung von Akkreditiven, Inkassi,
Garantien, ECA-gedeckte Forfaitierungen, Multi-Source-, Besteller-,
Héndler- und Auftragsfinanzierungen, Exportfinanzierungen auch mit
staatlichen oder privaten Kreditversicherern, Supply-Chain-Finance,

Risk-Management-Services

Branchen
Der Fokus liegt auf den Sektoren Maschinen- und Anlagenbau, (erneu-
erbare) Energien, Metall, Ol/Gas, Luftfahrt, Automobil, Rohstoffe und

Infrastruktur.
Regionale Schwerpunkte

weltweit aktiv; Schwerpunkt auf Export und Trade-Finance fiir deutsche

Unternehmen

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

Bayerische Landesbank
Brienner Straf3e 18
80333 Miinchen

Telefon:
Telefax:

+49 89 21 71-01
+49 89 2171-23578

www.bayernlb.de

Ilhr Ansprechpartner
Florian Seitz
Abteilungsleiter Trade & Export Finance

Telefon: +49 91123 59-299
Florian.Seitz@bayernlb.de

Unternehmensdaten

— Die BayernLB ist Mitglied der
S-Finanzgruppe und gehort zu den
groBten Kreditinstituten Deutschlands.

— fiihrende bayerische Geschaftsbank
fiir Corporates und Mittelstands-
kunden in Deutschland

Mitarbeiterzahl
insgesamt 3.196 (Stand 31.12.2016)

Standorte
weltweite Prasenz durch die
Niederlassungen und unser
Netzwerk
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ODDO BHF

Die Bank

fur Ihr internationales Geschaft

Als eine der fithrenden Auflenhandelsbanken unterstiitzen
wir Sie bei der Erschlieffung neuer und Sicherung
bestehender Absatzmarkte: mit erfahrenen Spezialisten,
einem weltweiten Netz von Korrespondenzbanken und
passenden Finanzierungslosungen.

0ODDO BHF Aktiengesellschaft
Corporates & Markets
International Banking

Andrejana Wachter, Telefon +49 69 718-2383
Email: andrejana.waechter@bhf-bank.com
www.oddo-bhf.com



) ODDO BHF

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die ODDO BHF AG gehort seit Jahrzehnten zu den fithrenden deutschen
AuBenhandelsbanken mit weitreichender internationaler Kompetenz.
Weltweit pflegt sie umfassende und intensive Beziehungen sowie Koope-
rationen in tiber 100 Landern der Welt. Die langjahrige Erfahrung und
die hohe Beratungskompetenz unserer Mitarbeiter auf allen Gebieten der
Exportfinanzierung runden unser Leistungsprofil ab. Bereits mehrfach
wurde die ODDO BHF AG fiir aulergewohnliche Leistungen mit nam-

haften Awards ausgezeichnet.

Tatigkeitsmerkmale

Unsere Schwerpunkte

— die mittel- und langfristige Exportfinanzierung mit
Absicherung der damit verbundenen Risiken

— das Akkreditivgeschaft

— die kurzfristige Forfaitierung

— die strukturierte Handels- und Rohstofffinanzierung

Regionale Schwerpunkte

flir uns wichtige Markte: ausgewihlte afrikanische Léander, Golfstaaten,
die Tiirkei, Russland und andere GUS-Staaten sowie weitere Emerging
und Frontier Markets wie zum Beispiel Vietnam, Bangladesch und Sri
Lanka
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Kontaktdaten

0DDO BHF Aktiengesellschaft
Bockenheimer LandstraBe 10
60323 Frankfurt am Main

Telefon:
Telefax:

+49 69 718-23 83
+49 69 718-24 11

corporate-banking@bhf-bank.com
www.oddo-bhf.com

lhre Ansprechpartnerin

Andrejana Wéachter

International Banking Sales
Telefon: +49 69 718-23 83
andrejana.waechter@bhf-bank.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung

Philippe Oddo (Vorstandsvorsitzender),
Frank Behrends,

Markus Beumer,

Thomas Fischer,

Joachim Héager,

Christophe Tadié

Griindungsjahr
1854

Mitarbeiterzahl
rund 1.100

Standorte

national: 13 Standorte
international: Abu Dhabi, Genf,
Ho-Chi-Minh-Stadst, Ziirich
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coface

FOR SAFER TRADE

KREDITMANAGEMENT.
WELTWEIT SICHER AGIEREN.

Liefern. Rechnung stellen. Warten. Ausfall der Versicherung melden. Schaden-
zahlung buchen. Liefern ... Wenn der Kunde nicht bezahlt, zahlt der Kreditversiche-
rer. Stimmt. Tun wir. Das versichern wir Ihnen. Aber wir kénnen noch mehr. Aktives
Risikomanagement. Wir kennen lhre Risiken. Ihre Markte im In- und Ausland. lhre
Branche. Ihre Kunden. Geschafte sicher entwickeln. Ausfalle vermeiden. Wachstum
sichern. Das ist unser Job. Viel mehr als versichern.

EIE_EI
W @CofaceGermany coface.de [



coface

FOR SAFER TRADE

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Coface ist ein weltweit fithrender Kreditversicherer und bietet Unter-
nehmen auf der ganzen Welt Losungen fiir das Forderungsmanagement

im Inlands- und Exportgeschéft.

Der Lieferantenkredit ist ein groes Risiko fiir Unternehmen: Forde-
rungsverluste gefihrden die Existenz. Ausstehende Forderungen belasten
zudem die Bilanz. In Forderungen steckt aber auch Potential, das mit
geeigneten Losungen gehoben werden kann. Coface bietet diese

Ldsungen an.

In jedem Quartal verdffentlicht Coface ihre Einschétzung der Lander-
risiken fiir 160 Lénder. Dies geschieht auf Basis ihrer genauen Kenntnisse
des Zahlungsverhaltens von Unternehmen und der Kompetenz von 660
Kreditpriifern und Kreditanalysten, die nah an den Kunden und deren

Debitoren arbeiten.

Coface S.A. ist an der Borse Euronext Paris notiert.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Forderungen absichern mit Kreditversicherung. Liquiditét generieren mit
Factoring. Professionelles Inkasso und Bonititsinformationen erweitern
den Service. Spezielle Losungen fiir kleine mittelsténdische Unternehmen
und multinationale Konzerne sowie fiir Investitionsgiitergeschéfte runden

das nationale wie internationale Leistungsspektrum ab.
Regionale Schwerpunkte

Coface ist in 100 Landern direkt oder durch Partner vertreten und sichert

Geschifte von 50.000 Unternehmen in mehr als 200 Landern ab.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

Coface, Niederlassung in Deutschland
Isaac-Fulda-Allee 1
55124 Mainz

Telefon:
Telefax:

+49 61 31323-0
+49 61 31372-766

info-germany@coface.com
www.coface.de

Ilhr Ansprechpartner

Erich Hieronimus
Pressesprecher

Telefon: +49 6131323-541
erich.hieronimus@coface.com

Unternehmensdaten

Geschéftsfiihrung
Téva Perreau (CEO Northern Europe
Region, Country Manager Deutschland)

Griindungsjahr

Die Niederlassung in Deutschland geht
auf eine Griindung aus dem Jahr 1923
zuriick.

Mitarbeiterzahl
4.300

Standorte

Die Niederlassung in Deutschland

hat ihre Zentrale in Mainz und elf
Geschéftsstellen. Zudem werden von hier
die Geschafte in der Region Nordeuropa
(Niederlande und Skandinavien)
gesteuert.
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WORLD
FINANCE

HEST COMMERDIAL HEAN,
EEEMANY

CIHMERDEAM

Nutzen Sie unsere weltweite Prase
far lhren unternehmerischen Erfolg.

www.commerzbank.de/weltwei\
L

Nach Nominierung durch ,Wor "nh&\ ser wurde die Commerzbank von Finanzexperten und
Journalisten fiir ihre Marktposition, Innovati nd internationale Kompetenz ausgezeichnet: World Finance,

Ausgabe 07/08 2016

COMMERZBANK

Die Bank an lhrer Seite
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COMMERZBANK ¢ __

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die Herausforderungen fremder Mérkte sind komplex. Gut, wenn Thnen
dann die Bank vor Ort vertraut ist. Noch besser ist es, wenn diese Bank
auch Thre Sprache spricht. Deshalb arbeiten bei den International Desks
aller internationalen Filialen der Commerzbank grundsétzlich Deutsch
sprechende Relationship-Manager. Thr deutscher Firmenkundenbetreuer
steht in engem Kontakt mit diesen Relationship-Managern in Ihren welt-
weiten Mirkten. Er koordiniert die Zusammenarbeit und zieht bei Bedarf
weitere dort ansdssige Spezialisten, beispielsweise aus dem Cashmanage-

ment, hinzu.

Mit der Commerzbank haben Sie weltweit einen verlédsslichen Partner, der
Sie und Thren Bedarf genauso gut kennt wie die Méarkte vor Ort und deren

Besonderheiten.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Commerzbank ist eine fiihrende, international agierende Geschifts-
bank mit eigenen Standorten in knapp 50 Landern. Sie bietet ihren Privat-
und Firmenkunden sowie institutionellen Investoren ein umfassendes
Portfolio an Bank- und Kapitalmarktdienstleistungen. Die Commerzbank
nimmt sowohl im deutschen Auflenhandel als auch in der Mittelstands-
finanzierung eine Spitzenstellung ein. Insgesamt betreut sie rund

1 Mio Geschifts- und Firmenkunden.

Regionale Schwerpunkte
Im Firmenkundengeschift begleitet die Commerzbank Unternehmen
auch ins Ausland und stellt ihnen eines der dichtesten internationalen

Filialnetze aller deutschen Banken zur Verfiigung.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

Commerzbank AG
Kaiserplatz
60261 Frankfurt am Main

Telefon:
Telefax:

+49 69 136-823 04
+49 69 136-292 82

international-sales-center@
commerzbank.com
www.commerzbank.de/international

lhr Ansprechpartner
Rossano Ruo

Senior Relationship Manager
Telefon: +49 69 136-823 04
international-sales-center@
commerzbank.com

Unternehmensdaten

Griindungsjahr
1870

Mitarbeiterzahl
rund 49.900

Standorte

Filialen, Tochter- und Beteiligungs-
gesellschaften sowie Reprdsentanzen
in mehr als 5o Landern
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CREDENDO

. Seit der Krise fordern unsere
‘ stidamerikanischen Kunden exirem

flexible Zahlungsbedingungen.

Unsere Risikoanalysen erméglichen
Ihnen die zuverldssige
Einsch&tzung Ihrer Kunden.

Die Sidamerikaner drédngen auf
niedrigere Vorschusszahlungen
und ldngere Zahlungsfristen.

Wir sorgen fir maBgeschneiderten
Versicherungsschuiz.

¥

Super! Dank lhrer Flexibilitat
waren wir der Konkurrenz einen
Schritt voraus.




CREDENDO

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Credendo ist die viertgrofite Kreditversicherungsgruppe in Europa und hat
die Expertise und die Risikobereitschaft zur Unterstiitzung von Handels-
beziehungen mit einem breiten Spektrum von Entwicklungs-, Schwellen-
und Industrieldndern. Wir kénnen auf die von Mitgliedern der Gruppe
seit 1921 gesammelten Erfahrungen mit den lokalen Gegebenheiten in
Léndern aller Kontinente sowie mit den politischen und wirtschaftlichen
Faktoren, die den Handel und die Zahlungsrisiken beeinflussen, zuriick-
greifen. Wir beobachten das allgemeine Geschaftsklima aller Lander
genauso intensiv wie die Leistungsfahigkeit einzelner Unternehmen.
Diese breite Wissensgrundlage ermdglicht es uns, die Risiken unserer
Kunden genau abzuschitzen und die Deckung exakt an ihre Bediirfnisse
anzupassen. Vertrauen Sie Geschéftspartnern in Schwellenlédndern nicht

blind, informieren Sie sich unter www.credendo.com.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Aufgabe von Credendo ist der Schutz seiner Kunden vor Zahlungs-
risiken bei nationalen und internationalen Geschiften und damit die
Forderung von Wirtschaftswachstum und internationalem Handel. Wir
versichern und riickversichern européische Unternehmen gegen politische

und wirtschaftliche Handelsrisiken.

Regionale Schwerpunkte

Schwellen- und Entwicklungsldnder

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

Credendo - Short-Term Non-EU Risks
Luisenstrafie 21
65185 Wiesbaden

Telefon: +49 61150 40 52-00

www.credendo.com

lhr Ansprechpartner
Christoph Witte

Country Manager Germany
Telefon: +49 61150 40 52-02
c.witte@credendo.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschéftsfiihrung
Christoph Witte
(Country Manager Germany)

Griindungsjahr
2004

Mitarbeiteranzahl
132

Standorte

Wiesbaden, Briissel, London, Paris und
Mailand und Schwesterunternehmen in
Moskau, Genf, Wien, Prag, Warschau und
Bratislava
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= INTERNATIONAL ANWENDBAR
= FUR SAP VERFUGBAR

Mehr Informationen unter www.dbh.de d b h
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dbh

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Wir gestalten Ihre globalen Logistikprozesse noch effizienter!

Als noch keiner an Digitalisierung in der Logistik gedacht hat, haben

wir schon daran gearbeitet. Die dbh Logistics IT AG (dbh) ist eines der
fithrenden Unternehmen fiir Software und Beratung in den Bereichen
Zoll und AuBlenhandel, Compliance, Transportmanagement, Hafenwirt-
schaft, SAP und Cloud-Services. Mit unseren Losungen schalten wir die
Barrieren im weltweiten Fluss von Logistikketten zuverldssig und vor-
ausschauend aus. Die Effizienz aller Warenstrome steht dabei im Fokus,
damit diese so schnell, sicher und giinstig wie moglich ihren Weg zum
Ziel finden. Die groften Hiirden auf diesem Weg sind Zollbestimmungen,
Compliance-Regelungen, Gesetze und Steuerforderungen. Nur wenn alle
Formalitdten geklart sind, kommen die Waren ans Ziel. Jeder Zeitverlust
verursacht zusitzliche Kosten. Auf diesen wesentlichen Ebenen einer effi-
zienten Supply-Chain werden unsere Anwendungen wirksam und globale

Warenstrome zuverlassiger, giinstiger und sicherer.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

In unserer Software stecken die Kompetenzen und Erfahrungen von iiber

40 Jahren. Mit unseren Mitarbeitern entwickeln wir Losungen, die Thr
Unternehmen global noch wettbewerbsfiahiger machen. Jedes Produkt
représentiert die Entwicklung der Globalisierung mit ihrem immer grofer
und schneller werdenden Warenverkehr. Unsere Leistungen reichen von Be-
ratung, Entwicklung und Implementierung bis hin zu Support und Hosting
in eigenen ISO/IEC-27001-zertifizierten Rechenzentren. Jede Losung wird
gemeinsam mit [hnen ausgearbeitet, so dass sie perfekt zu Ihren Logistikpro-

zessen passt. Kurz gesagt: Wir digitalisieren die Logistikketten dieser Welt.

Referenzen

Mehr als 2.500 Kunden aus Industrie und Handel, Spedition und Logistik
sowie Schifffahrt und Hafen vertrauen auf unsere Softwarelosungen,
darunter namhafte Unternehmen wie beispielsweise ABUS Security-
Center, BayWa, Bitburger, Fiege Deutschland, Hermes Transport Logi-
stics, Rapunzel Naturkost, Fossil Distribution, Kathrein-Werke, MAN
Truck & Bus, MEYER WERFT, Steiff, Tchibo, Villeroy & Boch und
Wincor Nixdorf.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018

Kontaktdaten

dbh Logistics IT AG
MartinistraBe 47-49
28195 Bremen

Telefon:
Telefax:

+49 421309 02-0
+49 421309 02-57

info@dbh.de
www.dbh.de

Ilhr Ansprechpartner

Marc Hasenbein

Bereichsleiter Vertrieb/Marketing
Telefon: +49 421309 02-700
sales@dbh.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung
Marco Molitor (Vorstand)

Griindungsjahr
1973

Mitarbeiterzahl
185

Standorte
Stammsitz Bremen, weitere Standorte
in ganz Deutschland
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Die Jahrbiicher aus dem
F.A.Z.-Fachverlag fiir Entscheider

Jahrbuch Digitale Transformation
P Expertenwissen zu strategischer und operativer
digitaler Transformation

P Portraits und Eintrage wichtiger Marktteilnehmer

Jahrbuch Facility Management
Umfassender Uberblick iiber die Moglichkeiten
und Vorteile durch Facility Management

Profile der fithrenden FM-Unternechmen im
uibersichtlichen Serviceteil

Berichte tiber neueste Trends und Innovationen
aus akademischer und aus Anwenderperspektive

= B Veréftentlichung zur INservFM 2018

. . Jahrbuch AufSenwirtschaft
Weitere Informationen zu den

Jahrbiichern finden Sie auf P Expertenwissen zu Partnern, Mirkten, Recht,

www.frankfurt-bm.com Logistik und Finanzierung

P Portraits und Kontakte relevanter Marktteilneh-
mer, Finanzdienstleister, Berater, Messen und

Kontakt: -

Stefanie Waizmann, Sales Managerin Logistiker

Telefon: +49 69 75 91-21 45 P Beitridge zu Geschiftspraxis, rechtlichen Rahmen-
E-Mail: stefanie.waizmann@frankfurt-bm.com bedingungen und Finanzierung

FRANKFURT
EI%ILI%%I,\AESS CEDO \ExportManager Markt

Ausgewihlte Informationen fiir Exportverantwortliche UND MITTELSTAND
DER F.A.Z.-FACHVERLAG CHEFSACHE DIGITALE TRANSFORMATION \ =, Ausgew ! Hr Exportverantwortl [DAS WACHSTUMSMAGAZIN]
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Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die DEG

—ist seit 55 Jahren Partner fiir Unternehmen, die in Entwicklungs- und
Schwellenmérkten investieren,

— finanziert langfristig und erfolgreich Investitionen in den wachstums-
starken Markten der Welt,

— bleibt Ihr verlésslicher und langfristiger Partner iiber den gesamten
Finanzierungszeitraum IThres Projektes,

— verfiigt iiber Expertise und Netzwerke in wichtigen Schwellenmirkten,

— beriét Sie nach Thren individuellen Bediirfnissen,

— bietet Ihnen mafigeschneiderte Darlehen und Risikokapital in Form von
mezzaninen Finanzierungen und Beteiligungen,

— bietet Ihnen einfachen Zugang zu verschiedenen Forderprogrammen des
Bundes,

— bietet liber sogenannte ,,German Desk-Financial Support and Solution*
gemeinsam mit lokalen Partnerbanken und Auflenhandelskammern
Unterstiitzung bei Ihrem Markteintritt mit Finanzdienstleistungen und
passenden Finanzierungslgsungen,

— ist ein Tochterunternehmen der KfW,

— ist mit einem Portfolio von rund 8,6 Mrd EUR in rund 80 Landern
einer der groften europdischen Entwicklungsfinanzierer fiir den Privat-
sektor.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum
Finanzierung fiir Investitionen deutscher und lokaler Unternehmen in
Entwicklungs- und Schwellenmérkten in Form von langfristigen

Darlehen, mezzaninen Finanzierungen und Beteiligungen
Regionale Schwerpunkte

Entwicklungs- und Schwellenmirkte in Afrika, Asien, Lateinamerika und

Osteuropa

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

DEG - Deutsche Investitions- und
Entwicklungsgesellschaft mbH
Kammergasse 22

50676 Koln

Telefon: +49 22149 86-18 03
info@deginvest.de
www.deginvest.de

lhre Ansprechpartnerin

Evelin Hawel

Telefon: +49 22149 86-18 03
info@deginvest.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschéftsfiihrung
Philipp Kreutz,

Christiane Laibach,

Bruno Wenn (Sprecher)

Griindungsjahr
1962

Mitarbeiterzahl
540

Standorte

K6ln; AuBenbiiros in Brasilien, China,
Ghana, Indien, Indonesien, Kenia,
Mexiko, Peru, Russland, Singapur,
Sudafrika, Thailand und der Turkei
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Deutsche Bank

Hpen b | F-

Neue Mérkte erschliele ich

b Deutsche Bank Firmenkundenberater begleitet Sie auf lhrem
“Weg in die Welt — mitunserem globalen Netzwerk stehen lhnen in
mehr als 60:L.andern erfahrene Ansprechpartner vor Ort zur Seite.

deutsche-bank.de/globale-hausbank

Wenn mehrfur den Mittelstand moglich wird.




Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die Deutsche Bank bietet vielfdltige Finanzdienstleistungen an — vom
Zahlungsverkehr und dem Kreditgeschift iiber die Anlageberatung und
Vermogensverwaltung bis hin zu allen Formen des Kapitalmarktgeschafts.
Die Deutsche Bank ist Deutschlands fithrende Bank. Sie hat in Europa
eine starke Marktposition und ist in Amerika und der Region Asien-Pazi-

fik mafgeblich vertreten.

Der Bereich Global Transaction Banking (GTB) ist weltweit fiir Firmen
und Finanzdienstleister titig und verfiigt u.a. liber eine starke Position im

AuBenhandel und im Transaktionsgeschéft.

Tatigkeitsmerkmale

Trade-Finance-Losungen

Als fithrende Auflenhandelsbank bieten wir unseren Kunden eine um-
fassende Palette an Handelsprodukten und -dienstleistungen zur nahtlosen
Steuerung samtlicher Aulenhandelsaktivitdten. Diese reichen vom
traditionellen Auslandsgeschéft (Akkreditive, Inkassi oder Garantien) bis
hin zur Optimierung der Wertschopfungskette in Form von transaktions-
basierten Handelsfinanzierungen und Supply-Chain-Finance-Produkten.
Auch unterstiitzen wir unsere Kunden bei strukturierten Handels- und
Exportfinanzierungen, in welche oft staatliche oder private Kredit-

versicherer einbezogen sind.

Die Trade-Finance-Losungen der Deutschen Bank sind mehrfach

ausgezeichnet worden, wie z.B. aktuell:

— Best Trade Finance Provider
No. 1 Global
No. 1 Germany, Spain, North America, Asia Pacific
Euromoney Trade Finance Survey 2017
— Best Trade Finance Bank in Germany
Global Finance, World’s Best Trade Finance Banks 2017

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

Deutsche Bank AG
Taunusanlage 12
60325 Frankfurt am Main

www.deutsche-bank.de/firmenkunden

lhre Ansprechpartner in Deutschland
Michael Dietz

Global Head of Trade Finance Flow
michael.dietz@db.com

Beate Hofmann

Head Trade Finance Region North
and East
beate.hofmann@db.com

Christiane Roth

Head Trade Finance Region Central,
North West and West
christiane.roth@db.com

Oliver Fischbach
Head Trade Finance Region Southwest,

South, Austria and Switzerland
oliver.fischbach@db.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung
John Cryan (Vorsitzender des Vorstands)

Griindungsjahr
1870

Mitarbeiterzahl
99.744 (Stand Ende 2016)

Standorte
weltweit in mehr als 70 Landern

97



Global Fairs.

Global Business.

Messetermine 2017 — 2018

Yo
EMO

Hannover

parts2

DOMOTEX

didacta

die Bidungsmesse

ALTEN
~’ PFLEGE

EMO Hannover
18.—23.9.2017 = Hannover
Die Welt der Metallbearbeitung

parts2clean

24.-26.10.2017 = Stuttgart
Internationale Leitmesse fiir industrielle
Teile- und Oberflachenreinigung

AGRITECHNICA

12.—18.11.2017 = Hannover
Internationale DLG-Fachmesse
fur Landtechnik

DOMOTEX
12.-15.1.2018 = Hannover
Die Welt der Bodenbeldge

didacta
20.—24.2.2018 = Hannover
Die Bildungsmesse

ALTENPFLEGE
6.—8.3.2018 = Hannover
Die Leitmesse

Die Deutsche Messe feiert Ihr 70-jahriges Jubilaum.
Mehr Informationen zu diesem besonderen Anlass
und unseren Messen finden Sie unter: messe.de

Global Fairs. Global Business.

CeMAT

&

HANNOVER
MeSSse

Surface

Technology
GERMANY

CEBIT

DIAA

Ly

EURO
BLECH

N

CeMAT .
23.—27.4.2018 = Hannover ,
World leading trade fair for

intralogistics & supply chain management

HANNOVER MESSE
23.—27.4.2018 = Hannover
Weltleitmesse der Industrie

Surface Technology GERMANY
5.—7.6.2018 = Stuttgart
Internationale Fachmesse

fiir Oberflachentechnik

CEBIT

11.-15.6.2018 = Hannover

Europas fiihrende Eventplattform und
Innovationsfestival der Digitalisierung

IAA Nutzfahrzeuge

20.—27.9.2018 = Hannover
Weltweit wichtigste Leitmesse

fir Transport, Logistik und Mobilitat

EuroBLECH

23.-27.10.2018 = Hannover
Internationale Technologiemesse
fiir Blechbearbeitung

JAHRE
FASZINATION
ZUKUNFT

1947-2017

Deutsche Messe



. Deutsche Messe

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten Kontaktdaten

Deutsche Messe AG

Messegeldande
so hautnah die unternehmerische Vielfalt innerhalb bestimmter Bran- 30521 Hannover

Messe — das ist Weltwirtschaft zum Anfassen. Nirgendwo sonst ldsst sich

chen erleben wie auf einer Messe. Mehr und mehr werden Messen auch
zu Orten der Wissensvermittlung und des Erfahrungsaustausches. Dies Telefon:  +49 511 89-0
zeigen die zahlreichen Leitmessen der Deutschen Messe in Hannoversehr Telefax:  +49 511 89-326 26
deutlich. Ob zur CEBIT, zur HANNOVER MESSE, zur DOMOTEX,

LIGNA, CeMAT oder zur LABVOLUTION - die Fachbesucher nutzen

info@messe.de

www.messe.de

die Foren und Kongresse, die begleitend zur Ausstellung organisiert

werden, um sich fortzubilden. lhr Ansprechpartner

Wolfgang Kossert

Leiter Presse- und Offentlichkeitsarbeit
Telefon: +49 511 89-310 10
wolfgang.kossert@messe.de

Im Mittelpunkt steht jedoch das Geschift. Auf dem hannoverschen Mes-
segeliande werden Jahr fiir Jahr Tausende Geschéftsabschliisse angebahnt
und Investitionen in Milliardenhéhe angeschoben. Dasselbe gilt auch

fiir 2018: Die Messen in Hannover haben ihren festen Platz im Termin-

kalender.

Unternehmensdaten
O 0000000000000 0000000 O®O”O®OOO OO
Vorstand/Geschiftsfiihrung
Dr. Jochen Kockler (Vorsitzender),
Oliver Frese,
Dr. Andreas Gruchow

Tatigkeitsmerkmale
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Leistungsspektrum

Die Deutsche Messe entwickelt, plant und fithrt Messen und Veranstaltun-
gen im In- und Ausland durch. Sie verfiigt iiber ein umfangreiches Know- Griindungsjahr
how und Erfahrungspotential in der Planung und Abwicklung von jahrlich 1947

iiber 100 Messen und Veranstaltungen im In- und Ausland.
Mitarbeiterzahl

weltweit mehr als 1.200

Regionale Schwerpunkte

Gastveranstaltungen, Kongresse und Events Standorte
ein globales Netzwerk aus
Tochtergesellschaften und Vertretungen
in mehr als 100 Landern mit dem
Mutterkonzern in Hannover
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Wenn man fiir Investitionen
einen Partner mit inter-
nationalem Netzwerk hat.

L J
sparkasse.de Wenn'’s um Geld geht 5



Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Fast 400 Sparkassen unterstiitzen den deutschen Mittelstand zusammen
mit vielen Verbundeinrichtungen der Sparkassen-Finanzgruppe auf viel-
filtige Weise. Uber 42 % der Kredite in Deutschland an Selbstindige und

Unternehmen werden von Sparkassen und Landesbanken ausgereicht.

Die Sparkassen unterstiitzen den deutschen Mittelstand auch bei seinen
Engagements im Ausland. Sie verbinden lokale Kompetenz in den Regio-
nen mit globaler Kompetenz durch ihre Netzwerkpartner. Mittelpunkt des

Netzwerkes der Sparkassen-Finanzgruppe hierfiir ist der S-CountryDesk.

Uber den S-CountryDesk verkniipfen die Sparkassen Informationen, Be-
treuung und Finanzierungen im Inland mit Kontakten und Bankleistungen

im Ausland. Und dies in nahezu 100 Landern.
0000000000000 000000000000000 00

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Begleitung deutscher mittelstdndischer Unternehmen bei ihren Engage-
ments auf ausldndischen Mérkten, d.h. Abwicklung und Finanzierung der
Import-/Exportgeschifte sowie Unterstiitzung bei der Erschliefung aus-
landischer Markte (Beratung, Vor-Ort-Finanzierung durch Partnerbanken

und Kontoerdffnung) durch das Netzwerk des S-CountryDesks

Der S-CountryDesk ist dezentral organisiert. Ansprechpartner sind die
Firmenkunden- und Auslandsfachberater bei der regionalen Sparkasse.
Eine Vielzahl von Informationen ist online verfiigbar, unter www.country-
desk.de bzw. mobil mit der App ,,S-weltweit“ (kostenloser Download im

App Store bzw. im Google Play Store).

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

S-CountryDesk GmbH
Hahnenstrafle 57
50667 Koln

Telefon:
Telefax:

+49 6172 88-10 52
+49 6172179 49 61

info@countrydesk.de
www.countrydesk.de

Ilhr Ansprechpartner

Markus Ruppert

Telefon: +49 6172 88-10 52
info@countrydesk.de

Unternehmensdaten

Geschiftsfiihrung
Christoph Holzem,
Michael Kompa

Standorte

Zugang zum internationalen Netzwerk
S-CountryDesk haben Sie tiber Ihre
Sparkasse vor Ort.
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Genossenschaftliche FinanzGruppe
== == Volkshanken Raiffeisenbanken

Unsere Initiativen fiir mehr Kundennihe:
Beratung vor Ort. Expertise weltweit.

Mit dem nationalen und internationalen Netzwerk der DZ BANK sowie 1.000
Genossenschaftsbanken in ganz Deutschland verbinden wir als Genossenschaftliche
FinanzGruppe Volksbanken Raiffeisenbanken regionale Kundennahe mit globaler
Marktexpertise: London, New York, Hongkong, Singapur, Peking, Mumbai, Moskau,
Istanbul, Sdo Paulo und seit 2017 auch Jakarta. Mehr erfahren Sie unter dzbank.de

Ea DZ BANK

Die Initiativbank



Ed DZ BANK

Die Initiativbank

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Als zweitgroBite Geschéftsbank in Deutschland verbinden wir regionale
Kundennidhe mit globaler Finanzmarktexpertise. Mit unseren Niederlas-
sungen und Représentanzen in den wichtigen Wirtschaftsregionen der

Welt unterstiitzen wir Thr Unternehmen bei internationalen Geschéften.

Ob Sie Kunde einer Volksbank Raiffeisenbank oder der DZ BANK
sind, ob klassisches Mittelstandsunternehmen, GroBunternehmen oder
internationaler Konzern — wir bieten Thnen mafgeschneiderte Produkt-
16sungen und Unterstiitzung bei der MarkterschlieBung, Finanzierung

und Absicherung Ihrer Auslandsengagements.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Auslandszahlungsverkehr, Zins- und Wéhrungsabsicherung, Export- und
Importakkreditive, Auslandsgarantien, Dokumenten- und Wechselinkassi,
Bestitigung und Ankaufszusagen unter Exportakkreditiven, Exportvor-
finanzierungen, Forfaitierungen, ECA-gedeckte Bestellerkredite und

Ankauf Euler-Hermes-gedeckter Ausfuhrforderungen
Zielgruppe
Exporteure in Deutschland und Europa, international operierende

Handelsgesellschaften/Rohstoffproduzenten und -importeure

Regionale Schwerpunkte

weltweit

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

DZ BANK AG

Deutsche Zentral-Genossenschaftsbank,
Frankfurt am Main

Platz der Republik

60325 Frankfurt am Main

Postanschrift
60265 Frankfurt am Main
www.dzbank.de

lhre Ansprechpartner

Andrej Gontscharow

Leitung Beratung und Vertrieb Auslands-
geschdft — Region Mitte und Nord
Telefon: +49 69 74 47-927 92
andrej.gontscharow@dzbank.de

Dieter Hermes

Leitung Beratung und Vertrieb
Auslandsgeschaft — Region West
Telefon: +49 2117 78-19 06
dieter.hermes@dzbank.de

Alexander Stark

Leitung Beratung und Vertrieb
Auslandsgeschaft — Bayern und
Baden-Wiirttemberg

Telefon:  +49 69 74 47-927 79
alexander.stark@dzbank.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschéftsfiihrung

Wolfgang Kirsch (Vorsitzender),
Hans-Bernd Wolberg (stv. Vorsitzender),
Uwe Berghaus, Dr. Christian Brauckmann,
Wolfgang Kohler, Dr. Cornelius Riese,
Michael Speth, Thomas Ullrich,

Stefan Zeidler

Standorte

London, New York, Hongkong, Singapur,
Beijing, Jakarta, Mumbai, Moskau,
Istanbul, Sao Paulo
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GABRIELE ROMEIKE-FANGER
Financial Projects

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Industriekunden bieten wir den Rahmen fiir die neutrale und profes-
sionelle Finanzierungsberatung fiir deren Abnehmer in Europa, den
BRIC-Staaten und den USA. Bereits der unaufdringlich vorgetragene
Vorschlag einer kostenlosen und neutralen Beratung des Abnehmers starkt
das Vertrauen und die Kundenbindung. Wir sind immer ansprechbar — in
jeder Phase des Vertriebsprozesses — und stiitzen die Vertriebsorganisati-
on mit cloud- und App-basierten ,,Werkzeugen®. Der Vertrieb behilt die
Hoheit iiber seine Kunden und seine Projekte. Vertriebsinteressen und
Absatzfinanzierung werden entkoppelt. Mithaftungen des Herstellers und/
oder Hindlers werden ausgeschlossen (keine Riicknahmeverpflichtun-
gen, keine First-loss-Garantien fiir Zahlungsausfalle). Unser Finanzie-
rungsnetzwerk stiitzt die guten Abnehmerbonitéten wie auch diejenigen
Anfragen unserer Industriekunden, deren Abnehmer unter schwierigen
Voraussetzungen den Erwerb von Maschinen durchfiihren wollen. Der
Vertrieb und die Finanzleitung erhalten mehr Freiraum zur Fokussierung
auf die vertrieblichen und operativen Prozesse. Financial Projects liefert
die Technik, das Know-how und die Verfiigbarkeit. Das Finanzierungs-
netzwerk umfasst alle marktfithrenden Finanzierungsinstitute sowie die
landerspezifischen Nischenanbieter. Dem Abnehmer werden Bestkondi-
tionen zugesichert, die in Ausschreibungsverfahren ermittelt werden. Er
wird in den Prozess einbezogen. Seine sensiblen Unternehmensdaten wer-
den ausdriicklich geschiitzt. Fiir den Abnehmer werden alle Formalitéten
einschlieflich Priifung und ggf. Korrektur aller Dokumente iibernommen.
Financial Projects agiert als Mittler zwischen Abnehmer und Finanzie-

rungsinstitut — bei Problemen und auch bei Abnahme und Bezahlung.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

— Kundenzufriedenheit und -bindung verbessern

— Verhandlungen iiber Zahlungsbedingungen ausschliefien
— Bilanzbelastungen vermeiden

— [P-basierte Projektbegleitung
Referenzen

Financial Projects arbeitet seit vielen Jahren mit bedeutenden Mitgliedern
des VDMA zusammen.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018

Kontaktdaten

Gabriele Romeike-Fanger
Financial Projects
Mendener StraBBe 3

45470 Miilheim an der Ruhr

Telefon: +49 02 08 30 99 80-0
Telefax:  +49 02 08 30 99 80-99

office@financialprojects.de
www.financialprojects.de

lhre Ansprechpartnerin

Andrea Zenz

Assistenz der Geschaftsfiihrung
Telefon: +49 02 08 30 99 80-20
az@financialprojects.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung:
freiberufliche Tatigkeit durch Gabriele
Romeike-Fanger im Team mit acht
Mitarbeitern

Griindungsjahr
2007

Mitarbeiterzahl
8

Standort
Milheim an der Ruhr
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Embargos & Sanktionen

Die Nummer 1 im AufBenhandel

(JUVE Handbuch fii schaftskanzleien 2016/2017)

Dr. Lothar Harings, |.harings@gvw.com
Marian Niestedt, m.niestedt@gvw.com




GW
Graf von Westphalen

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Graf von Westphalen ist eine Partnerschaft von Rechtsanwélten und
Steuerberatern mit ca. 130 Berufstragern. Mit unseren Standorten Berlin,
Diisseldorf, Frankfurt am Main, Hamburg und Miinchen zihlen wir zu

den groften unabhéingigen Sozietdten in Deutschland.

Wir begleiten unsere Mandanten dariiber hinaus weltweit im gesamten
Wirtschaftsrecht — mit unseren Biiros in Briissel, Istanbul und Schanghai
sowie als Mitglied in mehreren anerkannten, weltumspannenden Netz-

werken.

Die Praxisgruppe Auflenhandel/Zoll der Sozietit geniefit hohes Ansehen
im Markt. Sie deckt saimtliche Bereiche vom klassischen Zollrecht und
Antidumping bis zum Exportkontroll- und Sanktionsrecht ab. Auch die
personelle Stirke des Fachbereichs mit inzwischen neun Rechtsanwal-
ten um die Partner Dr. Lothar Harings, Marian Niestedt und Dr. Gerd
Schwendinger hebt GvW aus dem Kreis seiner Mitbewerber hervor.
Qualitativ hochwertige (Neu-)Mandanten und zahlreiche Auszeichnungen

belegen die dynamische Entwicklung des Zoll-/Aulenhandelsteams.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Arbeitsrecht, Bank- und Bankaufsichtsrecht, Beihilfen- und Subventions-
recht, Finanzierung, Gesellschaftsrecht, Handels- und Zivilrecht, Immo-
bilie und Bau, Insolvenzverwaltung und Sanierung, IP, IT und Medien,
Kapitalmarktrecht, Kartellrecht, M&A, 6ffentliches Wirtschaftsrecht,
Prozessfiihrung, Steuerrecht, Umwelt- und Planungsrecht, Vergaberecht,
Versicherungsrecht, Vertriebsrecht, Wirtschaftsstrafrecht, Zollrecht und
Exportkontrolle

Schwerpunkte AuBenhandel/Zoll

Antidumpingrecht, AuBenwirtschaftsrecht, Embargos und Sanktionen,
Energiesteuerrecht, Exportkontrollrecht, Umsatz- und Verbrauchsteuer-
recht, WTO-Recht, Zollrecht

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018

Kontaktdaten

GvW Graf von Westphalen
PoststraBBe 9
20354 Hamburg

Telefon: +49 40359 22-0
Telefax:  +49 40 359 22-123

hamburg@gvw.com
WWW.gVW.Ccom

Ilhr Ansprechpartner

Dr. Lothar Harings
Rechtsanwalt und Partner
Telefon: +49 40359 22-278
l.harings@gvw.com

Unternehmensdaten
Vorstand/Geschiftsfiihrung
Dr. Robert Theissen,

Christof Kleinmann

Griindungsjahr
1898

Mitarbeiterzahl
ca. 250

Standorte

Berlin, Diisseldorf, Frankfurt am Main,
Hamburg, Miinchen, Briissel, Istanbul,

Schanghai
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AuBenhandelsfinanzierung — weltweit Absatzmarkte erschlieBen.

Mit einem starken Partner ist Ihr Auslandsgeschéft kein unkalkulierbares Risiko.
Als Partner der S-Finanzgruppe unterstiitzen wir den AuBenhandel unserer
Direktkunden und das Auslandsgeschéft unserer Sparkassen.

Unsere Dienstleistungen fiir Sie:

® Absicherung von Zahlungs- und Lénderrisiken

¢ Absatzfinanzierungen, damit Ihr Export ein Erfolg wird

e Erstellung von kommerziellen Garantien im AuBenhandel
e Abwicklung lhres dokumentéren Auslandsgeschéftes

®
e Er6ffnung von Importakkreditiven und Avisierung von Exportakkreditiven H e I a ba 5

Weitere Informationen erhalten Sie hier:
http://aussenhandelsfinanzierung.helaba.de Banking auf dem Boden der Tatsachen.



Helaba|s

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die Helaba zdhlt mit einem Geschéftsvolumen von rund 201 Mrd EUR
zu den fithrenden Banken Deutschlands. Sie ist eine integrierte Universal-
bank mit starkem regionalem Fokus, ausgewihlter internationaler Prisenz
und enger Integration in die Sparkassenorganisation. Unternehmen,
Banken, institutionellen Investoren und der 6ffentlichen Hand bietet die
Helaba Finanzdienstleistungen im In- und Ausland. Uber ihre finanzwirt-
schaftlichen Aufgaben hinaus engagiert sich die Helaba in verschiedens-

ten Projekten fiir Kultur, Bildung, Umwelt, Sport und Sozialwesen.
©000000000000000000000000000000

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Helaba ist im Grofkundengeschéft, im Verbund-, Privatkunden- und
Mittelstandsgeschéft sowie im offentlichen Forder- und Infrastruktur-
geschdft am Markt aktiv. Im Grofkundengeschift konzentriert sich

die Bank auf die Kerngeschiftsfelder Immobilien, Corporate Finance,
Finanzinstitutionen und auslédndische Gebietskorperschaften, Global
Markets, Assetmanagement und das Transaktionsgeschéft. Den Ausbau
des Geschiftsfeldes AuBenhandelsfinanzierung treibt die Helaba weiter
konsequent voran. Dadurch stérkt sie ihre Marktposition im Auslandsge-
schéft mit ihren Zielkunden und den mittelstdndischen Firmenkunden der
Sparkassen nachhaltig. Als Sparkassenzentralbank in Hessen, Thiiringen,
Nordrhein-Westfalen und Brandenburg ist die Helaba starker Partner und

Dienstleister fiir 40 % aller deutschen Sparkassen.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

Helaba Landesbank Hessen-Thiiringen
Neue Mainzer StrafRe 52-58
60611 Frankfurt am Main

Telefon:
Telefax:

+49 69 91 32-01
+49 69 91 32-36 08

exportfinance@helaba.de
www.helaba.de

Ilhr Ansprechpartner

Jorg Hartmann

Leiter AuRenhandelsfinanzierung
Telefon: +49 69 9132-2159
joerg.hartmann@helaba.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung
Herbert Hans Griintker
(Vorsitzender des Vorstands)

Mitglieder des Vorstands
Thomas Grof,

Jurgen Fenk,

Dr. Detlef Hosemann,
Klaus-Jo6rg Mulfinger,

Dr. Norbert Schraad

Griindungsjahr
1953

Mitarbeiterzahl
6.150

Standorte

Frankfurt am Main, Erfurt, Diisseldorf,
Kassel, London, New York, Paris,
Madrid, Moskau, Schanghai, Singapur,
Stockholm, Ziirich

109



Markt und Mittelstand
— immer eine Idee besser!

Taglich neue Ideen, taglich neue Losungen — das brauchen Unternehmer.
»~Markt und Mittelstand“ kennt sie. Weil wir taglich mit Unternehmern
sprechen, weil wir den Mittelstand verstehen, weil wir tiber die neuesten Ideen
berichten. Immer eine Idee besser fiir den Mittelstand!

UND MITTELSTAND

UND MITTELSTAND

Schau

¥ Markt
Augen . §§§ UND MITTELSTAND
UND MITTE"S?{ Kunde @lnkauf

Die Beschaffung wird digital

Geschiiftsreisetrend:

UND MITTELSTAI :
[DAS WACHSTUMSMAGAS

UND MITTE

it Namibia
rojekte Devisen Ruanda Import Elfenbeinkiiste
Der Staa’ Unsicherheit Energ; ing Liberia

‘Was bei offentlichl

UND MITTELSTAND
DAS WACHSTUMSMAGAZIN

Testen Sie uns kostenfrei und unverbindlich:

www.marktundmittelstand.de




;y// HESSEN

/ TRADE&INVEST

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Unsere zentrale Aufgabe ist die Positionierung und Stirkung des Wirt-
schafts- und Technologiestandorts Hessen — national und international.
Gemeinsam mit Akteuren aus Wirtschaft, Wissenschaft und Politik arbei-
ten wir als Impulsgeber daran, den Standort Hessen weiterzuentwickeln
und dauerhaft wettbewerbsféhig fiir die Zukunft zu machen.

Unser Angebot richtet sich an innovations- und technologieorientierte
Unternehmen sowie an Unternehmen, die ins Ausland expandieren oder
ihr Auslandsgeschift erweitern mochten. Dabei wenden wir uns beson-
ders an kleine und mittelstédndische Unternehmen.

Dariiber hinaus sind wir zentrale Anlaufstelle fiir Investoren aus aller

Welt, die sich in Hessen ansiedeln oder hier investieren wollen.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Als Wirtschaftsforderungsgesellschaft des Landes Hessen unterstiitzen
wir hessische Unternehmen bei der Erschliefung neuer Markte. Wir
organisieren hessische Gemeinschafts- und Informationsstande auf
internationalen Fachmessen im In- und Ausland sowie Wirtschaftsdelega-
tionen und Informationsveranstaltungen zu ausgewihlten Ziellandern. Als
Partner des ,,Enterprise Europe Network Hessen (EEN) unterstiitzen wir
Unternehmen bei der Suche nach internationalen Kooperationspartnern
und organisieren Kooperationsborsen. Investoren werden von der Idee bis
zur Realisierung ihres Vorhabens begleitet, erhalten Unterstiitzung bei der
Standortsuche sowie bei rechtlichen und steuerrechtlichen Fragen bis hin
zu Forderméglichkeiten und Netzwerkpartnern. Wir fordern Schliissel-
und Zukunftstechnologien, unterstiitzen den Technologietransfer, ver-
netzen Anbieter und Anwender in Netzwerken und Clustern und

begleiten Innovationsprozesse.

Branchen

Unsere Dienstleistungen stehen grundsitzlich allen Branchen offen.
Regionale Schwerpunkte

Die Hessen Trade & Invest GmbH ist weltweit in den wichtigsten

Wachstums- und Zukunftsmérkten aktiv.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018

Kontaktdaten

HESSEN TRADE & INVEST GMBH
Konradinerallee 9
65189 Wiesbaden

Telefon: +49 611 950 17-85
Telefax:  +49 611 950 17-83 85

info@htai.de
www.htai.de
www.invest-in-hessen.de

lhr Ansprechpartner

Jurgen Schneider

Leiter AuRenwirtschaft
Telefon: +49 611 950 17-82 13
juergen.schneider@htai.de

Unternehmensdaten

Geschiftsfiihrer
Dr. Rainer Waldschmidt

Griindungsjahr
2012 als Tochtergesellschaft
der HA Hessen Agentur GmbH

Mitarbeiterzahl
41

Standort
Wiesbaden
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Hohmann

Rechtsanwalte

Verstrickt im Export- und Zollrecht?
Wir helfen Ihnen durch den Paragraphendschungell

Und unterstitzen Sie in den Bereichen:

m EU und US Exportrecht

m EU und US Zollrecht

m Wirtschaftsstrafrecht (v. a. Export- und Zollverstti3e)

m Internationales Vertrags- und Vertriebsrecht

m Exportfinanzierung, Geldwasche

m nationale und internationale Verfahren (vor Behérden und Gerichten)

m Stoffrecht (Lebensmittel- und Chemikalienrecht)

m Sonstiges Wirtschaftsrecht (inkl. Kartell-, Datenschutz- und Verfassungsrecht)

WVerstrickt” von Volker Kiihn,
(mit freundlicher Genehmigung der
Hermann Krause Kunsthandel GmbH in Koln)

,Hohmann Rechtsanwalte hat sich insbesondere in ihrer auBenhandelsrechtlichen Spezialisierung erfolgreich auf dem
deutschen Rechtsdienstleistungsmarkt positioniert und profiliert.” (Nomos, Kanzleien in Deutschland 2014)

,Haufig empfohlene Kanzlei fir AuBenhandel, die von dem wachsenden Beratungsbedarf profitiert.
Neben einigen namhaften Mandanten steht v.a. die Beratung zahlreicher mittelstandischer Unternehmen
aus so unterschiedlichen Branchen wie IT. Maschinen- und Anlagenbau, Elektronik oder Medizintechnik®.
Anwalt Hohmann ist ein ,flhrender Name fiir Exportkontrollrecht*
(JUVE Handbuch Wirtschaftskanzleien 2016/17)

Die Kanzlei fUr deutsches und

N reggsprechpartner. internationales Wirtschaftsrecht

RA Dr. Harald Hohmann

Hohmann Rechtsanwélte
Schlossgasse 2, D-63654 Budingen
Tel.: +49 (0) 6042/ 95 67-0, Fax: +49 (0) 6042/ 95 67-67

E-Mail: info@nhohmann-rechtsanwaelte.com, www.hohmann-rechtsanwaelte.com

Kooperationspartner in: Bangkok, Brissel, London, Miami, New York, Neu Delhi, Paris, Peking, Shanghai, Tokio, Washington DC



Hohmann |

Rechtsanwalte ‘

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die ,,hdufig empfohlene Kanzlei fiir AuBenhandel* (JUVE-Handbuch)

zeichnet sich aus durch:

— hohe Spezialisierung im Auflenhandelsrecht,

— sehr gute Behordenkontakte,

— langjahrige praktische Erfahrung,

— internationale Beratungen, Audits und Verfahren (vor Genehmigungs-
und Verfolgungsbehdrden sowie Gerichten), unterstiitzt durch ein

internationales Netzwerk an Kooperationspartnern,

—umfassende Veroffentlichungen zu Praxisfragen (u.a. Standardwerk zum

Exportrecht),

— weltweite Seminare, v.a. hiufige Inhouse-Seminare und regel-
mafBige Seminarvortrige, u.a. bei Bundestag (Berlin), ICC (Wien),
METI (Tokio),

— personliche und langfristige Mandantenkontakte mit umfassendem

Service und individuell zugeschnittenen Losungen.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Rechtsberatung und Seminare:

— EU- und US-Exportrecht,

— EU- und US-Zollrecht,

— Iran- und Russland-Embargo,

— Wirtschaftsstrafrecht (v.a. Export und Zollverstofie)
— internationales Vertrags- und Vertriebsrecht

— Exportfinanzierung und Geldwésche

— nationale und internationale Verfahren (vor Behorden und Gerichten)
— Stoffrecht (Lebensmittel- und Chemikalienrecht)

— sonstiges Wirtschaftsrecht

Branchen
Hersteller von: Maschinen, Anlagen, Elektronik, Automotive,
Riistung, Medizingeritetechnik, Chemikalien und Kosmetika

Dienstleister: Banken, Speditionen und Handel

Regionale Schwerpunkte
Deutschland, EU-Staaten/Schweiz, USA, Japan, China

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018

Kontaktdaten

Hohmann Rechtsanwilte
Schlossgasse 2
63654 Biidingen

Telefon:
Telefax:

+49 60 42 95 67-0
+49 60 42 95 67-67

info@hohmann-rechtsanwaelte.com
www.hohmann-rechtsanwaelte.com

Ilhr Ansprechpartner

RA Dr. Harald Hohmann
Rechtsanwalt

Telefon: +49 60 42 95 67-0
info@hohmann-rechtsanwaelte.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrung
RA PD Dr. Harald Hohmann

Griindungsjahr
2002

Mitarbeiterzahl
6 im Jahr 2017 und 1 Of Counsel

Standorte

Blidingen sowie Kooperationspartner in:

Bangkok, Briissel, London, Miami,
New York, Neu-Delhi, Paris, Beijing,
Schanghai, Tokio, Washington DC
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KEY CREDENTIALS:

HSBC GLOBAL TRADE
& RECEIVABLES FINANCE

LEADING INTERNATIONAL
TRADE BANK

» Comprehensive suite of
solutions to meet the
needs of clients of all
sizes from SMEs to global
multinationals.

» 150 years of trade
experience.

» Access to 90% of the world’s
trade and capital flows.

» 5,400 dedicated GTRF
professionals in 54 countries.

INDUSTRY RECOGNISED
A * % \\
(®)
NS~

AWARD WINNERS

World’s best bank
for Corporates

(Euromoney Awards
for Excellence 2016).

Best Global
Trade Finance Bank

Most Innovative
Trade Finance Bank
(GTR Leaders in Trade 2016)

Best Trade Bank
in the World

Best Trade Bank for
ECA-Covered Finance

(Trade and Forfaiting Review
Excellence in Trade Finance
Awards 2016)

COMMITTED TO EUROPE

» We are the partner of choice
for 6,500 multinationals in
Europe.

» Almost half of the world's key

trade corridors have one end
in a European country where
we are present.

» Largest market capitalisation
of any bank in Europe.

INNOVATION

» HSBCnet — manage your
payments, receivables,
liquidity and the changing
value of your assets with one
secure, global solution.

Trade SWIFT for Corporates
capability for our multi-
banked clients looking for
end-to-end connectivity and
integration.

» HSBC Connections Hub,
connecting clients to new
opportunities across HSBC's
international network.

v

We have a

physical presence in

b4 COUNTRIES

Access to

0%

of the world's trade

and capital flows

50 YEARS

of trade experience

HSBC <»



HSBC X

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Wir betreuen unsere Kunden ganzheitlich entlang

ihrer Wertschopfungskette.

HSBC in Deutschland ist als Teil einer der internationalsten Banken-
gruppen der passende Partner, wenn Sie Ihr Geschéft in schnell wachsen-

den Miérkten etablieren wollen.

Wir bieten Thnen Zugang zum leistungsfihigen globalen Netzwerk der
HSBC-Gruppe mit einer umfangreichen Produktpalette. Unsere Teams
werden von international erfahrenen Firmenkundenbetreuern und

Produktspezialisten reprasentiert.

Besonders bieten wir Ihnen Losungen zu folgenden Themen:
— Working-Capital-Optimierung

— internationale Zahlungs- und Wéhrungssicherung

— Forderungsfinanzierungen

— Lieferantenfinanzierung

— Vertriebs- und Distributionsfinanzierung

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum
Wir unterstiitzen Unternehmen bei ihren weltweiten Investitionen sowie
internationalen Handelsgeschiften und bieten ihnen industriespezifische

Losungen innerhalb des weltweiten Netzwerks der HSBC-Gruppe.

Branchen
International titige GroBkunden und mittelstdndische Unternehmen aus

allen Industriesektoren
Regionale Schwerpunkte

Als Teil der HSBC-Gruppe konnen wir mit 4.000 Filialen in 70 Lindern

auf ein internationales Netzwerk zugreifen.

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

HSBC Trinkaus & Burkhardt AG
Konigsallee 21/23
40212 Diisseldorf

Telefon:
Telefax:

+49 211 910-0
+49 211 910-616

info-gtrf@hsbc.de
www.hsbc.de

Ilhr Ansprechpartner
Alexander ). Mutter

Telefon: +49 211 910-29 28
info-gtrf@hsbc.de

Unternehmensdaten

Vorstand

Carola Gréfin v. Schmettow (Sprecherin),
Dr. Rudolf Apenbrink, Paul Hagen,
Fredun Mazaheri, Norbert Reis,

Dr. Jan Wilmanns

Griindungsjahr
1785

Mitarbeiterzahl
ca. 2.800

Standorte

Diisseldorf (Hauptsitz), Baden-Baden,
Berlin, Dortmund, Frankfurt am Main
Hamburg, Hannover, Kéln, Mannheim,
Minchen, Niirnberg, Stuttgart
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> Konstruiert. Finanziert. Exportiert.

Der Moment der Fertigstellung ist der Hohepunkt jedes Technologieprojekts. Um Inge-
nieurkunst wie diese erfolgreich zu exportieren, vertraut die deutsche und europdische
Industrie auf das Know-how der KfW IPEX-Bank. Seit iber 60 Jahren bieten wir unseren
Partnern langfristige und individuell strukturierte Finanzierungen. Wir kennen die Lander
und Branchen unserer Kunden und stehen ihnen verldsslich zur Seite - von der Idee liber
die Entwicklung bis zur weltweiten Vermarktung. Weitere Informationen, Themen und

Bank aus Verantwortung l( F\V IPEX-Bank

Momente auf




IKFW pex-ank

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Wir in der KfW IPEX-Bank sind Finanzierungsexperten in den wirt-
schaftlichen Schliisselsektoren. Wir kennen die Branchen unserer
Kreditnehmer seit Jahrzehnten, konnen Marktentwicklungen einschitzen
und finden gemeinsam mit unseren Kunden mafigeschneiderte Finanzie-
rungslosungen. Wir unterstiitzen die deutsche und européische Wirtschaft
dabei, gewonnene Marktpositionen zu sichern und weltweit neue Mérkte
zu erschlieBen. Wir haben internationale Erfahrung in der Strukturierung
komplexer Vorhaben. Wir stehen zu unseren Kunden — auch in schwie-
rigen Zeiten — und haben schon vielfach durch individuelle Losungen
Unternehmenserhalt und Arbeitsplatze gesichert. Wir sind in den wich-
tigsten Wirtschafts- und Finanzzentren der Welt vertreten. Wir gehoren
zur weltweit titigen KfW Bankengruppe und verantworten seit tiber 60

Jahren die internationale Projekt- und Exportfinanzierung.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

mittel- und langfristige Kredite fiir internationale Projekt- und Export-
finanzierung zur Unterstiitzung der deutschen und europdischen Export-
wirtschaft, Entwicklung der wirtschaftlichen und sozialen Infrastruktur

sowie fiir Umwelt- und Klimaschutzprojekte

Branchen
Grundstoffindustrie, verarbeitendes Gewerbe, Energie und Umwelt,
Handel, Gesundheit, Telekommunikation, maritime Industrie, Luftfahrt,

Schienenverkehr, Transport- und soziale Infrastruktur
Regionale Schwerpunkte

weltweit aktiv, mittel- bis langfristige Finanzierungen fiir deutsche und

europdische Unternehmen

AUSSENWIRTSCHAFT JAHRBUCH 2018
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Kontaktdaten

KfW IPEX-Bank GmbH
Palmengartenstrafe 5—9
60325 Frankfurt am Main

Telefon:
Telefax:

+49 69 74 31-33 00
+49 69 74 31-29 44

info@kfw-ipex-bank.de
www.kfw-ipex-bank.de

Ilhr Ansprechpartner

Dr. Axel Breitbach

Leiter Kommunikation
Telefon: +49 69 74 31-29 61
axel.breitbach@kfw.de

Unternehmensdaten

Geschéftsfiihrung

Klaus R. Michalak (Vorsitzender),
Markus Scheer,

Claudia Schneider,

Andreas Ufer

Griindungsjahr
2008 (Ausgriindung aus der KfW
und rechtliche Selbstandigkeit)

Mitarbeiterzahl
666 (Stand: 31.12.2016)

Standorte

Frankfurt am Main (Hauptsitz), Abu Dhabi,
Istanbul, Johannesburg, London, Mexiko-
Stadt, Moskau, Mumbai, New York,

Sao Paulo, Singapur
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Die Orchidee. Wunderschdn
und dberall in der Welt zu
Hause. Botaniker benannten
bis jetzt 30.000 Arten.

Hochster Anspruch.
LBBW Trade & Export Finance.

Weltweit wachsende Markte bieten kontinuierlich mit individuellen Lésungen in der Exportfinanzie-
Chancen, grenziiberschreitende Geschifte ab- rung und bei der Finanzierung von Auslands-
zuschlieRen. Mit ihrer breiten Produktpalette im investitionen. Weltweit sind wir an 17 Standorten
Auslandsgeschaft kann die LBBW ihren Kunden in 15 Landern mit Niederlassungen, Reprdsentanzen
maRgeschneiderte Losungen fiir alle Anforderungen  sowie mit German Centres prasent. Partnerschaft
anbieten. Insbesondere unterstiitzen wir Sie auch beginnt mit einem guten Gesprach.

www.LBBW-international.de

Landesbank Baden-Wiirttemberg




LB=BW

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Die Landesbank Baden-Wiirttemberg (LBBW) gehdrt als Universal- und
Geschiftsbank zu den grofiten Banken in Deutschland. Gemeinsam mit
ihren drei regionalen Kundenbanken BW-Bank, LBBW Rheinland-Pfalz
Bank und LBBW Sachsen Bank betreut die LBBW alle wesentlichen
Kundengruppen einer modernen Universalbank im jeweiligen Heimat-

markt und an ausgewihlten Auslandsstandorten.

Die LBBW selbst fokussiert dabei auf gro3e bzw. stark international
orientierte Unternehmen (Large Corporates), gewerbliche Immobilien-

unternehmen, institutionelle Kunden und Sparkassen.

Den Vertrieb im regional gepragten Geschéft — vor allem mit Mittel-
standsunternechmen und Privatkunden — tibernehmen bei der LBBW ihre
Kundenbanken vor Ort. Damit verbinden sie besondere Néhe mit dem

Leistungsangebot und der Effizienz groBerer Institute.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Der LBBW-Konzern gewihrleistet die umfassende Betreuung von
mittelstandischen Unternehmen bis hin zu multinationalen Konzernen.
Ein besonderer Fokus liegt dabei auf familiengefiihrten Mittelstandsunter-
nehmen, denen eine ganzheitliche Betreuung im Rahmen einer Hausbank-

funktion angeboten wird.

Im internationalen Geschift unterstiitzt die LBBW ihre Kunden weltweit
in Niederlassungen und Reprisentanzen mit Landerexpertise, Markt-
Know-how und Finanzlosungen. Ergénzend unterhélt die LBBW German
Centres, die deutsche Unternehmenskunden bei ihrem Markteintritt

beraten und vor Ort Biiros und Netzwerke zur Verfiigung stellen.
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Kontaktdaten

Landesbank Baden-Wiirttemberg
Am Hauptbahnhof 2
70173 Stuttgart

kontakt@lbbw.de
www.lbbw.de/international

lhr Ansprechpartner

Michael Maurer

Head of Relationship Management
Trade & Export Finance

Telefon: +49 711 127-760 18
info@lbbw-international.de

Unternehmensdaten

Vorstand
Rainer Neske
(Vorsitzender des Vorstands)

Griindungsjahr
1999

Mitarbeiterzahl
ca. 10.800 (Stand 12/2016)

Standorte

national: rund 200 Standorte
international: Niederlassungen,
Tochtergesellschaften, Reprdsentanzen
in 15 Landern sowie German Centres
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in Frankreich ganz vorne mit.
L

Law and Tax — Competence from a Single Source

Frankfurt am Main - Hamburg - Paris

T
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Rechtsanwalte « Wirtschaftspriifer « Steuerberater « Notare « Avocats a la Cour



gN RW.BANK

Warum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Als Forderbank fiir Nordrhein-Westfalen unterstiitzt die NRW.BANK die
Auslandsaktivititen nordrhein-westfalischer Unternehmen zur Stirkung
ihrer internationalen Wettbewerbsfahigkeit und zur Sicherung der Be-
schéftigung in NRW.

Die NRW.BANK informiert und berdt Unternehmen, Finanzinstitute
und kommunale Einrichtungen iiber 6ffentliche Finanzierungshilfen und
Forderprogramme der NRW.BANK, des Landes Nordrhein-Westfalen,
des Bundes, der Européischen Union sowie im Zielland der Investition.
Zur Finanzierung von Auslandsaktivititen stehen Thnen unsere
NRW.BANK.Ausland-Programme zur Verfiigung. Im Konsortium mit
der ZENIT GmbH und der NRW.International GmbH ist die NRW.BANK
als ,,NRW.Europa“ ein Knotenpunkt des Enterprise Europe Network der
Européischen Kommission, das iiber EU-Férderprogramme berit. Die
Angebote der NRW.BANK sind Bestandteil der Auenwirtschafts-
forderung des Landes Nordrhein-Westfalen.

Tatigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die NRW.BANK ist die Férderbank fiir Nordrhein-Westfalen. Sie
unterstiitzt ihren Eigentiimer, das Land NRW, bei dessen struktur- und
wirtschaftspolitischen Aufgaben. In ihren drei Forderfeldern ,,Wirtschaft,
,,Wohnraum* und ,,Infrastruktur/Kommunen“ setzt dic NRW.BANK ¢in
breites Spektrum an Forderinstrumenten ein: von zinsgiinstigen Forder-
darlehen tiber Eigenkapitalfinanzierungen bis hin zu Beratungsangeboten.
Dabei arbeitet sie wettbewerbsneutral mit allen Banken und Sparkassen in
NRW zusammen. In ihrer Férderung beriicksichtigt die NRW.BANK auch

bestehende Angebote von Bund, Land und Européischer Union.
Branchen
Die Forderaktivititen der NRW.BANK unterliegen keiner

Branchenfokussierung.

Regionale Schwerpunkte
Nordrhein-Westfalen
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Kontaktdaten

NRW.BANK
Kavalleriestrafie 22
40213 Dusseldorf
Friedrichstrafie 1
48145 Minster

Telefon:
Telefax:

+49 211 917 41-0
+49 211 917 41-18 00

info@nrwbank.de
www.nrwbank.de

lhre Ansprechpartnerin

Verena Wiirsig

Teamleiterin EU- und
AuBenwirtschaftsforderung

Telefon:  +49 211 917 41-40 00
E-Mail: verena.wuersig@nrwbank.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschiftsfiihrer
Eckhard Forst

(Vorsitzender des Vorstands),
Gabriela Pantring,

Michael Stélting,

Dietrich Suhlrie

Griindungsjahr
2002

Mitarbeiterzahl
1.338 (Stand: 31.12.2016)

Standorte
Dusseldorf, Miinster
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