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Amber Road
Luisenstraße 14
80333 München

Telefon:  +49 89 2 00 03 41-0

www.AmberRoad.com

Ihre Ansprechpartnerin 
Katharina Tomalak
Head of Business Development EMEA
Telefon:  +49 89 2 00 03 41-0
katharinatomalak@amberroad.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
James Preuninger, CEO,
Thomas E. Conway, CFO,
Ty Bordner, VP Solutions Consulting and 
Product Marketing,
Kae-Por Chang, Managing Director, Amber 
Road China,
Albert Cooke, VP Global Sales,
Claude Correll, VP Global Engineering,
Glenn Gorman, CIO,
Brad Holmstrom, General Counsel,
Bill Jackowski, VP Professional Services,
Stephanie Miles, Senior VP Commercial 
Services,
Nathan Pieri, Chief Product Officer

Gründungsjahr
1990

Mitarbeiterzahl
650

Standorte
USA, China, Niederlande, Deutschland, 
Großbritannien, Frankreich

Seit 1990 bieten wir unseren Kunden eine durchgängige On-Demand-
Plattform für die Automatisierung ihrer globalen Handelsprozesse. Als 
führender Anbieter cloudbasierter Global-Trade-Management(GTM)-
Lösungen optimiert Amber Road die Beschaffung, Logistik und Compli-
ance im grenzüberschreitenden Handel und sorgt für bisher unerreichte 
Effizienz und Wirtschaftlichkeit in globalen Supply-Chains.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

–  Produktentwicklung: Unterstützung der Entscheidungsfindung bei 
Materialauswahl, Spezifizierung und Kostenplanung.

–  Global Sourcing: Vermittlung des Gesamtbildes aus Total Landed Cost, 
Lieferzeiten, Kostenmanagement, Fertigungsverfolgung und den Compli-
anceanforderungen. 

–  Risiko- und Qualitätsmanagement: Einhaltung gesetzlicher Be-
stimmungen und die lückenlose Erfüllung der Produktsicherheits- und 
-Qualitätsstandards. 

–  Globales Logistikmanagement: Erleichterung der Logistikplanung im 
internationalen Verkehr. 

–  Supply-Chain-Visibility: Weltweite Transparenz durch die Vernetzung 
von Unternehmen mit Lieferanten, Logistikanbietern, Brokern und 
Spediteuren. 

–  Exportmanagement: Automatisierung sämtlicher Kontrollen und 
Abläufe im Export. 

–  Importmanagement: Übernahme zentraler Compliance- und  
Validierungsaufgaben. 

–  Management von Freihandelsabkommen: Identifizierung relevanter 
Präferenz- und Freihandelsabkommen. 

–  Global Knowledge®: Umfassende, hochwertige Außenhandelsdaten-
bank mit Außenhandelsinformationen für 147 Länder. 

–  Asia Trade Management: Automatisierung sämtlicher Import- und 
Exportprozesse 

Regionale Schwerpunkte Supply-Chain-Digitalisierung
Referenzen ABB, Alstom, Basler AG, Brose Fahrzeugteile, GE, Hilti, 
Ingersoll Rand, Cisco Systems, GlaxoSmithKline, Novartis, Siemens, 
Vanderbilt, Electrocomponents, Levi´s, Osram AG, Renault-Nissan, UPS
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Atradius Kreditversicherung
Opladener Straße 14
50679 Köln

Telefon: +49 221 20 44-40 00
Telefax: +49 221 20 44-44 19 

customerservice.de@atradius.com
www.atradius.de

Ihre Ansprechpartnerin
Astrid Goldberg
Head of Corporate  
Communications & Marketing
Telefon: +49 221 20 44-22 10
astrid.goldberg@atradius.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Isidoro Unda (Vorstandsvorsitzender),  
Dr. Thomas Langen 
(Hauptbevollmächtigter Deutschland)

Gründungsjahr
1925

Mitarbeiterzahl
3.700 weltweit
davon rund 550 in Deutschland

Standorte
Konzernsitz in Amsterdam  
(Niederlande), Deutschland:  
14 Niederlassungen, Zentrale in Köln

Wir schützen Sie vor Liquiditätsengpässen, Ertragseinbußen oder gar 
der eigenen Insolvenz infolge ausstehender Zahlungen und ermöglichen 
Ihnen damit profitable Geschäfte – weltweit.

Mit unserem Bausteinprinzip „Atradius Modul“ bieten wir Ihnen ein 
maßgeschneidertes Deckungskonzept für Ihren individuellen Absiche-
rungsbedarf – branchenweit.

Die „Atradius Global“-Police ist eine auf die jeweilige Unternehmens-
struktur zugeschnittene Kreditmanagementlösung, die auch den Schutz 
vor politischen Risiken bei Handelsgeschäften einschließt. Die Kun-
denberater und Risikomanager von Atradius sorgen sowohl an Ihrem 
Heimatstandort als auch bei Ihren Tochtergesellschaften vor Ort für einen 
umfassenden, grenzüberschreitenden Service.

Mit „Atradius Special Products“ können Sie gezielt einzelne Abnehmer 
oder Geschäfte bei Großprojekten absichern.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Warenkreditversicherung und Inkassodienste zum Schutz vor  
Forderungsausfall, Absicherung des gesamten Umsatzes oder komplexer 
Einzeltransaktionen, Bonitätsinformationen von über 240 Mio  
Unternehmen 

Branchen

maßgeschneiderte Produkte und  Dienstleistungen für Unternehmen  
jeder Größe und Branche weltweit

Regionale Schwerpunkte

weltweit vertreten in 160 Büros in mehr als 50 Ländern
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Bayerische Landesbank
Brienner Straße 18
80333 München

Telefon: +49 89 21 71-01
Telefax: +49 89 21 71-235 78

www.bayernlb.de

Ihr Ansprechpartner
Florian Seitz
Abteilungsleiter Trade & Export Finance
Telefon: +49 911 23 59-299
Florian.Seitz@bayernlb.de

Unternehmensdaten

–  Die BayernLB ist Mitglied der 
S-Finanzgruppe und gehört zu den 
größten Kreditinstituten Deutschlands. 

–  führende bayerische Geschäftsbank  
für Corporates und Mittelstands- 
kunden in Deutschland

Mitarbeiterzahl
insgesamt 3.196 (Stand 31.12.2016)

Standorte
weltweite Präsenz durch die 
Niederlassungen und unser  
Netzwerk

– internationale Expertise
– weltweites Netzwerk und Partner
– Absicherung wirtschaftlicher und politischer Risiken
– mehr als 30 Jahre Erfahrung in Export und Trade-Finance
– begleitet Unternehmen ins Ausland
– umfassender und kompetenter Service

Tätigkeitsmerkmale

Export- und Trade-Finance-Lösungen

Leistungsspektrum: Beratung und Abwicklung von Akkreditiven, Inkassi, 
Garantien, ECA-gedeckte Forfaitierungen, Multi-Source-, Besteller-, 
Händler- und Auftragsfinanzierungen, Exportfinanzierungen auch mit 
staatlichen oder privaten Kreditversicherern, Supply-Chain-Finance, 
Risk-Management-Services

Branchen

Der Fokus liegt auf den Sektoren Maschinen- und Anlagenbau, (erneu-
erbare) Energien, Metall, Öl/Gas, Luftfahrt, Automobil, Rohstoffe und 
Infrastruktur.

Regionale Schwerpunkte

weltweit aktiv; Schwerpunkt auf Export und Trade-Finance für deutsche 
Unternehmen
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Die Bank
 für Ihr internationales Geschäft
Als eine der führenden Außenhandelsbanken unterstützen

wir Sie bei der Erschließung neuer und Sicherung
bestehender Absatzmärkte: mit erfahrenen Spezialisten,
einem weltweiten Netz von Korrespondenzbanken und

passenden Finanzierungslösungen.

ODDO BHF Aktiengesellschaft
Corporates & Markets
International Banking

Andrejana Wächter, Telefon +49 69 718-2383
Email: andrejana.waechter@bhf-bank.com

www.oddo-bhf.com



ODDO BHF Aktiengesellschaft
Bockenheimer Landstraße 10
60323 Frankfurt am Main

Telefon: +49 69 718-23 83
Telefax: +49 69 718-24 11

corporate-banking@bhf-bank.com
www.oddo-bhf.com

Ihre Ansprechpartnerin
Andrejana Wächter
International Banking Sales
Telefon: +49 69 718-23 83
andrejana.waechter@bhf-bank.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Philippe Oddo (Vorstandsvorsitzender), 
Frank Behrends,
Markus Beumer,  
Thomas Fischer,  
Joachim Häger,  
Christophe Tadié

Gründungsjahr
1854

Mitarbeiterzahl
rund 1.100

Standorte
national: 13 Standorte
international: Abu Dhabi, Genf,  
Ho-Chi-Minh-Stadt, Zürich

Die ODDO BHF AG gehört seit Jahrzehnten zu den führenden deutschen 
Außenhandelsbanken mit weitreichender internationaler Kompetenz. 
Weltweit pflegt sie umfassende und intensive Beziehungen sowie Koope-
rationen in über 100 Ländern der Welt. Die langjährige Erfahrung und 
die hohe Beratungskompetenz unserer Mitarbeiter auf allen Gebieten der 
Exportfinanzierung runden unser Leistungsprofil ab. Bereits mehrfach 
wurde die ODDO BHF AG für außergewöhnliche Leistungen mit nam- 
haften Awards ausgezeichnet.

Tätigkeitsmerkmale

Unsere Schwerpunkte

–  die mittel- und langfristige Exportfinanzierung mit  
 Absicherung der damit verbundenen Risiken

–  das Akkreditivgeschäft
–  die kurzfristige Forfaitierung
–  die strukturierte Handels- und Rohstofffinanzierung

Regionale Schwerpunkte

für uns wichtige Märkte: ausgewählte afrikanische Länder, Golfstaaten, 
die Türkei, Russland und andere GUS-Staaten sowie weitere Emerging 
und Frontier Markets wie zum Beispiel Vietnam, Bangladesch und Sri 
Lanka
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Die Bank
 für Ihr internationales Geschäft
Als eine der führenden Außenhandelsbanken unterstützen

wir Sie bei der Erschließung neuer und Sicherung
bestehender Absatzmärkte: mit erfahrenen Spezialisten,
einem weltweiten Netz von Korrespondenzbanken und

passenden Finanzierungslösungen.

ODDO BHF Aktiengesellschaft
Corporates & Markets
International Banking

Andrejana Wächter, Telefon +49 69 718-2383
Email: andrejana.waechter@bhf-bank.com

www.oddo-bhf.com
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Coface, Niederlassung in Deutschland
Isaac-Fulda-Allee 1
55124 Mainz

Telefon: +49 61 31 323-0
Telefax: +49 61 31 372-766

info-germany@coface.com
www.coface.de

Ihr Ansprechpartner
Erich Hieronimus
Pressesprecher
Telefon: +49 61 31 323-541
erich.hieronimus@coface.com

Unternehmensdaten

Geschäftsführung
Téva Perreau (CEO Northern Europe 
Region, Country Manager Deutschland)

Gründungsjahr
Die Niederlassung in Deutschland geht 
auf eine Gründung aus dem Jahr 1923 
zurück.

Mitarbeiterzahl
4.300

Standorte
Die Niederlassung in Deutschland 
hat ihre Zentrale in Mainz und elf 
Geschäftsstellen. Zudem werden von hier 
die Geschäfte in der Region Nordeuropa 
(Niederlande und Skandinavien) 
gesteuert.

Coface ist ein weltweit führender Kreditversicherer und bietet Unter- 
nehmen auf der ganzen Welt Lösungen für das Forderungsmanagement 
im Inlands- und Exportgeschäft.

Der Lieferantenkredit ist ein großes Risiko für Unternehmen: Forde-
rungsverluste gefährden die Existenz. Ausstehende Forderungen belasten 
zudem die Bilanz. In Forderungen steckt aber auch Potential, das mit 
geeigneten Lösungen gehoben werden kann. Coface bietet diese  
Lösungen an.

In jedem Quartal veröffentlicht Coface ihre Einschätzung der Länder-
risiken für 160 Länder. Dies geschieht auf Basis ihrer genauen Kenntnisse 
des Zahlungsverhaltens von Unternehmen und der Kompetenz von 660 
Kreditprüfern und Kreditanalysten, die nah an den Kunden und deren 
Debitoren arbeiten.

Coface S.A. ist an der Börse Euronext Paris notiert.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Forderungen absichern mit Kreditversicherung. Liquidität generieren mit 
Factoring. Professionelles Inkasso und Bonitätsinformationen erweitern 
den Service. Spezielle Lösungen für kleine mittelständische Unternehmen 
und multinationale Konzerne sowie für Investitionsgütergeschäfte runden 
das nationale wie internationale Leistungsspektrum ab.

Regionale Schwerpunkte

Coface ist in 100 Ländern direkt oder durch Partner vertreten und sichert 
Geschäfte von 50.000 Unternehmen in mehr als 200 Ländern ab.
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www.commerzbank.de/weltweit

Nach Nominierung durch „World Finance“-Leser wurde die Commerzbank von Finanzexperten und 
Journalisten für ihre Marktposition, Innovationen und internationale Kompetenz ausgezeichnet: World Finance, 
Ausgabe 07/08 2016

Weltweit 
an Ihrer Seite. 
Nutzen Sie unsere weltweite Präsenz 
für Ihren unternehmerischen Erfolg.

2017_06_14_FL_AZ_170x245_Image_theBund_Jahrbuch_Aussenwirtschaft_DE.indd   1 14.06.17   10:09



Commerzbank AG
Kaiserplatz
60261 Frankfurt am Main

Telefon: +49 69 136-823 04
Telefax: +49 69 136-292 82

international-sales-center@
commerzbank.com
www.commerzbank.de/international

Ihr Ansprechpartner
Rossano Ruo
Senior Relationship Manager
Telefon: +49 69 136-823 04
international-sales-center@
commerzbank.com

Unternehmensdaten

Gründungsjahr
1870

Mitarbeiterzahl
rund 49.900

Standorte
Filialen, Tochter- und Beteiligungs-
gesellschaften sowie Repräsentanzen  
in mehr als 50 Ländern

Die Herausforderungen fremder Märkte sind komplex. Gut, wenn Ihnen 
dann die Bank vor Ort vertraut ist. Noch besser ist es, wenn diese Bank 
auch Ihre Sprache spricht. Deshalb arbeiten bei den International Desks 
aller internationalen Filialen der Commerzbank grundsätzlich Deutsch 
sprechende Relationship-Manager. Ihr deutscher Firmenkundenbetreuer 
steht in engem Kontakt mit diesen Relationship-Managern in Ihren welt-
weiten Märkten. Er koordiniert die Zusammenarbeit und zieht bei Bedarf 
weitere dort ansässige Spezialisten, beispielsweise aus dem Cashmanage-
ment, hinzu.

Mit der Commerzbank haben Sie weltweit einen verlässlichen Partner, der 
Sie und Ihren Bedarf genauso gut kennt wie die Märkte vor Ort und deren 
Besonderheiten.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Commerzbank ist eine führende, international agierende Geschäfts-
bank mit eigenen Standorten in knapp 50 Ländern. Sie bietet ihren Privat- 
und Firmenkunden sowie institutionellen Investoren ein umfassendes 
Portfolio an Bank- und Kapitalmarktdienstleistungen. Die Commerzbank 
nimmt sowohl im deutschen Außenhandel als auch in der Mittelstands- 
finanzierung eine Spitzenstellung ein. Insgesamt betreut sie rund  
1 Mio Geschäfts- und Firmenkunden.

Regionale Schwerpunkte

Im Firmenkundengeschäft begleitet die Commerzbank Unternehmen  
auch ins Ausland und stellt ihnen eines der dichtesten internationalen 
Filialnetze aller deutschen Banken zur Verfügung.
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Credendo ist der neue Name von Delcredere|Ducroire, Credimundi, KUPEG, INGO-ONDD, Garant und Trade Credit.
www.credendo.com

TURNING UNCERTAINTIES...

...INTO OPPORTUNITIES.

Seit der Krise fordern unsere 
südamerikanischen Kunden extrem 
flexible Zahlungsbedingungen.

Die Südamerikaner drängen auf 
niedrigere Vorschusszahlungen 
und längere Zahlungsfristen.

Super! Dank Ihrer Flexibilität 
waren wir der Konkurrenz einen 
Schritt voraus.

Unsere Risikoanalysen ermöglichen 
Ihnen die zuverlässige 
Einschätzung Ihrer Kunden.

Wir sorgen für maßgeschneiderten 
Versicherungsschutz.

Bérengère Ménart,
CEO von Ménart, 
dem belgischen 

Unternehmen, 
das seine 

Recyclingmaschinen 
weltweit exportiert. Mireille Janssens,

Credendo, der 
Kreditversicherer, der 
Unternehmen vor 
Exportrisiken schützt 
und Ihnen bei der 
Finanzierung zur 
Seite steht.
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Credendo ist die viertgrößte Kreditversicherungsgruppe in Europa und hat 
die Expertise und die Risikobereitschaft zur Unterstützung von Handels-
beziehungen mit einem breiten Spektrum von Entwicklungs-, Schwellen-
und Industrieländern. Wir können auf die von Mitgliedern der Gruppe 
seit 1921 gesammelten Erfahrungen mit den lokalen Gegebenheiten in 
Ländern aller Kontinente sowie mit den politischen und wirtschaftlichen 
Faktoren, die den Handel und die Zahlungsrisiken beeinflussen, zurück-
greifen. Wir beobachten das allgemeine Geschäftsklima aller Länder 
genauso intensiv wie die Leistungsfähigkeit einzelner Unternehmen. 
Diese breite Wissensgrundlage ermöglicht es uns, die Risiken unserer 
Kunden genau abzuschätzen und die Deckung exakt an ihre Bedürfnisse 
anzupassen. Vertrauen Sie Geschäftspartnern in Schwellenländern nicht 
blind, informieren Sie sich unter www.credendo.com.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Aufgabe von Credendo ist der Schutz seiner Kunden vor Zahlungs-
risiken bei nationalen und internationalen Geschäften und damit die 
Förderung von Wirtschaftswachstum und internationalem Handel. Wir 
versichern und rückversichern europäische Unternehmen gegen politische 
und wirtschaftliche Handelsrisiken.

Regionale Schwerpunkte

Schwellen- und Entwicklungsländer

Credendo – Short-Term Non-EU Risks
Luisenstraße 21
65185 Wiesbaden

Telefon: +49 611 50 40 52-00

www.credendo.com

Ihr Ansprechpartner
Christoph Witte
Country Manager Germany
Telefon: +49 611 50 40 52-02
c.witte@credendo.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Christoph Witte  
(Country Manager Germany)

Gründungsjahr
2004

Mitarbeiteranzahl
132

Standorte
Wiesbaden, Brüssel, London, Paris und 
Mailand und Schwesterunternehmen in 
Moskau, Genf, Wien, Prag, Warschau und 
Bratislava
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Credendo ist der neue Name von Delcredere|Ducroire, Credimundi, KUPEG, INGO-ONDD, Garant und Trade Credit.
www.credendo.com

TURNING UNCERTAINTIES...

...INTO OPPORTUNITIES.

Seit der Krise fordern unsere 
südamerikanischen Kunden extrem 
flexible Zahlungsbedingungen.

Die Südamerikaner drängen auf 
niedrigere Vorschusszahlungen 
und längere Zahlungsfristen.

Super! Dank Ihrer Flexibilität 
waren wir der Konkurrenz einen 
Schritt voraus.

Unsere Risikoanalysen ermöglichen 
Ihnen die zuverlässige 
Einschätzung Ihrer Kunden.

Wir sorgen für maßgeschneiderten 
Versicherungsschutz.

Bérengère Ménart,
CEO von Ménart, 
dem belgischen 

Unternehmen, 
das seine 

Recyclingmaschinen 
weltweit exportiert. Mireille Janssens,

Credendo, der 
Kreditversicherer, der 
Unternehmen vor 
Exportrisiken schützt 
und Ihnen bei der 
Finanzierung zur 
Seite steht.
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Wir gestalten Ihre globalen Logistikprozesse noch effizienter!

Als noch keiner an Digitalisierung in der Logistik gedacht hat, haben 
wir schon daran gearbeitet. Die dbh Logistics IT AG (dbh) ist eines der 
führenden Unternehmen für Software und Beratung in den Bereichen 
Zoll und Außenhandel, Compliance, Transportmanagement, Hafenwirt-
schaft, SAP und Cloud-Services. Mit unseren Lösungen schalten wir die 
Barrieren im weltweiten Fluss von Logistikketten zuverlässig und vor-
ausschauend aus. Die Effizienz aller Warenströme steht dabei im Fokus, 
damit diese so schnell, sicher und günstig wie möglich ihren Weg zum 
Ziel finden. Die größten Hürden auf diesem Weg sind Zollbestimmungen, 
Compliance-Regelungen, Gesetze und Steuerforderungen. Nur wenn alle 
Formalitäten geklärt sind, kommen die Waren ans Ziel. Jeder Zeitverlust 
verursacht zusätzliche Kosten. Auf diesen wesentlichen Ebenen einer effi-
zienten Supply-Chain werden unsere Anwendungen wirksam und globale 
Warenströme zuverlässiger, günstiger und sicherer.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

In unserer Software stecken die Kompetenzen und Erfahrungen von über 
40 Jahren. Mit unseren Mitarbeitern entwickeln wir Lösungen, die Ihr 
Unternehmen global noch wettbewerbsfähiger machen. Jedes Produkt 
repräsentiert die Entwicklung der Globalisierung mit ihrem immer größer 
und schneller werdenden Warenverkehr. Unsere Leistungen reichen von Be-
ratung, Entwicklung und Implementierung bis hin zu Support und Hosting 
in eigenen ISO/IEC-27001-zertifizierten Rechenzentren. Jede Lösung wird 
gemeinsam mit Ihnen ausgearbeitet, so dass sie perfekt zu Ihren Logistikpro-
zessen passt. Kurz gesagt: Wir digitalisieren die Logistikketten dieser Welt.

Referenzen

Mehr als 2.500 Kunden aus Industrie und Handel, Spedition und Logistik 
sowie Schifffahrt und Hafen vertrauen auf unsere Softwarelösungen, 
darunter namhafte Unternehmen wie beispielsweise ABUS Security- 
Center, BayWa, Bitburger, Fiege Deutschland, Hermes Transport Logi-
stics, Rapunzel Naturkost, Fossil Distribution, Kathrein-Werke, MAN 
Truck & Bus, MEYER WERFT, Steiff, Tchibo, Villeroy & Boch und 
Wincor Nixdorf.

dbh Logistics IT AG
Martinistraße 47–49
28195 Bremen

Telefon: +49 421 309 02-0
Telefax: +49 421 309 02-57

info@dbh.de
www.dbh.de

Ihr Ansprechpartner
Marc Hasenbein
Bereichsleiter Vertrieb/Marketing
Telefon: +49 421 309 02-700
sales@dbh.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Marco Molitor (Vorstand)

Gründungsjahr
1973

Mitarbeiterzahl
185

Standorte
Stammsitz Bremen, weitere Standorte  
in ganz Deutschland
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Die Jahrbücher aus dem 
F.A.Z.-Fachverlag für Entscheider

Jahrbuch Digitale Transformation

 � Expertenwissen zu strategischer und operativer 
digitaler Transformation

 � Portraits und Einträge wichtiger Marktteilnehmer

Jahrbuch Facility Management

 � Umfassender Überblick über die Möglichkeiten 
und Vorteile durch Facility  Management

 � Pro� le der führenden FM-Unternehmen im 
übersichtlichen Serviceteil

 � Berichte über neueste Trends und Innovationen 
aus akademischer und aus Anwenderperspektive

 � Verö� entlichung zur INservFM 2018

Jahrbuch Außenwirtscha� 

 � Expertenwissen zu Partnern, Märkten, Recht, 
Logistik und Finanzierung

 � Portraits und Kontakte relevanter Marktteilneh-
mer, Finanzdienstleister, Berater, Messen und 
Logistiker

 � Beiträge zu Geschä� spraxis, rechtlichen Rahmen-
bedingungen und  Finanzierung

Weitere Informationen zu den 
Jahrbüchern � nden Sie auf 
www.frankfurt-bm.com

Kontakt:
Stefanie Waizmann, Sales Managerin
Telefon: +49 69 75 91-21 45
E-Mail: stefanie.waizmann@frankfurt-bm.com

Verö� entlichung aller Titel auch als E-Book

Jahrbuecher_FBM_2017_Anzeige_170x145.indd   1 11.08.2017   09:02:40



Die DEG
–  ist seit 55 Jahren Partner für Unternehmen, die in Entwicklungs- und 

Schwellenmärkten investieren,
–  finanziert langfristig und erfolgreich Investitionen in den wachstums-

starken Märkten der Welt,
–  bleibt Ihr verlässlicher und langfristiger Partner über den gesamten 

Finanzierungszeitraum Ihres Projektes,
– verfügt über Expertise und Netzwerke in wichtigen Schwellenmärkten,
– berät Sie nach Ihren individuellen Bedürfnissen,
–  bietet Ihnen maßgeschneiderte Darlehen und Risikokapital in Form von 

mezzaninen Finanzierungen und Beteiligungen,
–  bietet Ihnen einfachen Zugang zu verschiedenen Förderprogrammen des 

Bundes,
–  bietet über sogenannte „German Desk-Financial Support and Solution“ 

gemeinsam mit lokalen Partnerbanken und Außenhandelskammern 
Unterstützung bei Ihrem Markteintritt mit Finanzdienstleistungen und 
passenden Finanzierungslösungen,

– ist ein Tochterunternehmen der KfW,
–  ist mit einem Portfolio von rund 8,6 Mrd EUR in rund 80 Ländern 

einer der größten europäischen Entwicklungsfinanzierer für den Privat-
sektor.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Finanzierung für Investitionen deutscher und lokaler Unternehmen in
Entwicklungs- und Schwellenmärkten in Form von langfristigen
Darlehen, mezzaninen Finanzierungen und Beteiligungen

Regionale Schwerpunkte

Entwicklungs- und Schwellenmärkte in Afrika, Asien, Lateinamerika und 
Osteuropa

DEG – Deutsche Investitions- und  
Entwicklungsgesellschaft mbH
Kämmergasse 22
50676 Köln

Telefon: +49 221 49 86-18 03

info@deginvest.de 
www.deginvest.de 

Ihre Ansprechpartnerin
Evelin Hawel
Telefon: +49 221 49 86-18 03
info@deginvest.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Philipp Kreutz,
Christiane Laibach,
Bruno Wenn (Sprecher)

Gründungsjahr
1962

Mitarbeiterzahl
540

Standorte
Köln; Außenbüros in Brasilien, China,
Ghana, Indien, Indonesien, Kenia,
Mexiko, Peru, Russland, Singapur,
Südafrika, Thailand und der Türkei
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Die Jahrbücher aus dem 
F.A.Z.-Fachverlag für Entscheider

Jahrbuch Digitale Transformation

 � Expertenwissen zu strategischer und operativer 
digitaler Transformation

 � Portraits und Einträge wichtiger Marktteilnehmer

Jahrbuch Facility Management

 � Umfassender Überblick über die Möglichkeiten 
und Vorteile durch Facility  Management

 � Pro� le der führenden FM-Unternehmen im 
übersichtlichen Serviceteil

 � Berichte über neueste Trends und Innovationen 
aus akademischer und aus Anwenderperspektive

 � Verö� entlichung zur INservFM 2018

Jahrbuch Außenwirtscha� 

 � Expertenwissen zu Partnern, Märkten, Recht, 
Logistik und Finanzierung

 � Portraits und Kontakte relevanter Marktteilneh-
mer, Finanzdienstleister, Berater, Messen und 
Logistiker

 � Beiträge zu Geschä� spraxis, rechtlichen Rahmen-
bedingungen und  Finanzierung

Weitere Informationen zu den 
Jahrbüchern � nden Sie auf 
www.frankfurt-bm.com

Kontakt:
Stefanie Waizmann, Sales Managerin
Telefon: +49 69 75 91-21 45
E-Mail: stefanie.waizmann@frankfurt-bm.com

Verö� entlichung aller Titel auch als E-Book
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Deutsche Bank

Im Ausland kann mein 
Unternehmen wachsen.

 Neue Märkte erschließe ich 
mit meiner Globalen Hausbank. 
Ihr Deutsche Bank Firmenkundenberater begleitet Sie auf Ihrem 
Weg in die Welt – mit unserem globalen Netzwerk stehen Ihnen in 
mehr als 60 Ländern erfahrene Ansprechpartner vor Ort zur Seite. 
deutsche-bank.de/globale-hausbank

Wenn mehr für den Mittelstand möglich wird.

Deutsche Bank ANZ: FK/GK Globale Hausbank TRÄGER: Jahrbuch Außenwirtschaft 2018 FORMAT: 170 x 245 mm DU: 26.06.2017 ET: 00.09.2017 V: 00



Deutsche Bank AG
Taunusanlage 12
60325 Frankfurt am Main

www.deutsche-bank.de/firmenkunden

Ihre Ansprechpartner in Deutschland
Michael Dietz
Global Head of Trade Finance Flow 
michael.dietz@db.com

Beate Hofmann
Head Trade Finance Region North  
and East
beate.hofmann@db.com

Christiane Roth
Head Trade Finance Region Central,  
North West and West
christiane.roth@db.com

Oliver Fischbach
Head Trade Finance Region Southwest, 
South, Austria and Switzerland
oliver.fischbach@db.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
John Cryan (Vorsitzender des Vorstands)

Gründungsjahr
1870

Mitarbeiterzahl
99.744 (Stand Ende 2016)

Standorte
weltweit in mehr als 70 Ländern

Die Deutsche Bank bietet vielfältige Finanzdienstleistungen an – vom 
Zahlungsverkehr und dem Kreditgeschäft über die Anlageberatung und 
Vermögensverwaltung bis hin zu allen Formen des Kapitalmarktgeschäfts. 
Die Deutsche Bank ist Deutschlands führende Bank. Sie hat in Europa 
eine starke Marktposition und ist in Amerika und der Region Asien-Pazi-
fik maßgeblich vertreten.

Der Bereich Global Transaction Banking (GTB) ist weltweit für Firmen 
und Finanzdienstleister tätig und verfügt u.a. über eine starke Position im 
Außenhandel und im Transaktionsgeschäft.

Tätigkeitsmerkmale

Trade-Finance-Lösungen

Als führende Außenhandelsbank bieten wir unseren Kunden eine um- 
fassende Palette an Handelsprodukten und -dienstleistungen zur nahtlosen 
Steuerung sämtlicher Außenhandelsaktivitäten. Diese reichen vom 
traditionellen Auslandsgeschäft (Akkreditive, Inkassi oder Garantien) bis 
hin zur Optimierung der Wertschöpfungskette in Form von transaktions-
basierten Handelsfinanzierungen und Supply-Chain-Finance-Produkten. 
Auch unterstützen wir unsere Kunden bei strukturierten Handels- und 
Exportfinanzierungen, in welche oft staatliche oder private Kredit- 
versicherer einbezogen sind.

Die Trade-Finance-Lösungen der Deutschen Bank sind mehrfach  
ausgezeichnet worden, wie z.B. aktuell:

–  Best Trade Finance Provider 
No. 1 Global 
No. 1 Germany, Spain, North America, Asia Pacific 
Euromoney Trade Finance Survey 2017

–  Best Trade Finance Bank in Germany 
Global Finance, World’s Best Trade Finance Banks 2017
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Deutsche Bank

Im Ausland kann mein 
Unternehmen wachsen.

 Neue Märkte erschließe ich 
mit meiner Globalen Hausbank. 
Ihr Deutsche Bank Firmenkundenberater begleitet Sie auf Ihrem 
Weg in die Welt – mit unserem globalen Netzwerk stehen Ihnen in 
mehr als 60 Ländern erfahrene Ansprechpartner vor Ort zur Seite. 
deutsche-bank.de/globale-hausbank

Wenn mehr für den Mittelstand möglich wird.

Deutsche Bank ANZ: FK/GK Globale Hausbank TRÄGER: Jahrbuch Außenwirtschaft 2018 FORMAT: 170 x 245 mm DU: 26.06.2017 ET: 00.09.2017 V: 00



Global Fairs. Global Business.

Global Fairs.  
Global Business.

Messetermine 2017 – 2018

Die Deutsche Messe feiert Ihr 70-jähriges Jubiläum. 
Mehr Informationen zu diesem besonderen Anlass 
und unseren Messen finden Sie unter: messe.de

Surface Technology GERMANY
5. – 7. 6. 2018 ▪ Stuttgart
Internationale Fachmesse  
für Oberflächentechnik

parts2clean
24. – 26. 10. 2017 ▪ Stuttgart
Internationale Leitmesse für industrielle 
Teile- und Oberflächenreinigung

AGRITECHNICA
12. – 18. 11. 2017 ▪ Hannover
Internationale DLG-Fachmesse  
für Landtechnik 

IAA Nutzfahrzeuge
20. – 27. 9. 2018 ▪ Hannover
Weltweit wichtigste Leitmesse  
für Transport, Logistik und Mobilität

EMO Hannover
18. – 23. 9. 2017 ▪ Hannover
Die Welt der Metallbearbeitung

HANNOVER MESSE
23. – 27. 4. 2018 ▪ Hannover
Weltleitmesse der Industrie

ALTENPFLEGE
6. – 8. 3. 2018 ▪ Hannover
Die Leitmesse

CeMAT
23. – 27. 4. 2018 ▪ Hannover
World leading trade fair for  
intralogistics & supply chain management

EuroBLECH
23. – 27. 10. 2018 ▪ Hannover
Internationale Technologiemesse  
für Blechbearbeitung

DOMOTEX
12. – 15. 1. 2018 ▪ Hannover
Die Welt der Bodenbeläge

didacta
20. – 24. 2. 2018 ▪ Hannover
Die Bildungsmesse

CEBIT
11. – 15. 6. 2018 ▪ Hannover
Europas führende Eventplattform und 
Innovationsfestival der Digitalisierung



Deutsche Messe AG
Messegelände
30521 Hannover

Telefon: +49 511 89-0
Telefax: +49 511 89-326 26

info@messe.de
www.messe.de

Ihr Ansprechpartner
Wolfgang Kossert
Leiter Presse- und Öffentlichkeitsarbeit
Telefon: +49 511 89-310 10
wolfgang.kossert@messe.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Dr. Jochen Köckler (Vorsitzender),
Oliver Frese,  
Dr. Andreas Gruchow 

Gründungsjahr
1947

Mitarbeiterzahl
weltweit mehr als 1.200

Standorte
ein globales Netzwerk aus 
Tochtergesellschaften und Vertretungen 
in mehr als 100 Ländern mit dem 
Mutterkonzern in Hannover

Messe – das ist Weltwirtschaft zum Anfassen. Nirgendwo sonst lässt sich 
so hautnah die unternehmerische Vielfalt innerhalb bestimmter Bran-
chen erleben wie auf einer Messe. Mehr und mehr werden Messen auch 
zu Orten der Wissensvermittlung und des Erfahrungsaustausches. Dies 
zeigen die zahlreichen Leitmessen der Deutschen Messe in Hannoversehr 
deutlich. Ob zur CEBIT, zur HANNOVER MESSE, zur DOMOTEX,  
LIGNA, CeMAT oder zur LABVOLUTION – die Fachbesucher nutzen 
die Foren und Kongresse, die begleitend zur Ausstellung organisiert 
werden, um sich fortzubilden.

Im Mittelpunkt steht jedoch das Geschäft. Auf dem hannoverschen Mes-
segelände werden Jahr für Jahr Tausende Geschäftsabschlüsse angebahnt 
und Investitionen in Milliardenhöhe angeschoben. Dasselbe gilt auch  
für 2018: Die Messen in Hannover haben ihren festen Platz im Termin- 
kalender.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Deutsche Messe entwickelt, plant und führt Messen und Veranstaltun-
gen im In- und Ausland durch. Sie verfügt über ein umfangreiches Know-
how und Erfahrungspotential in der Planung und Abwicklung von jährlich 
über 100 Messen und Veranstaltungen im In- und Ausland.

Regionale Schwerpunkte

Gastveranstaltungen, Kongresse und Events
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Weltweit
ist einfach.

sparkasse.de Wenn’s um Geld geht      

Wenn man für Investitionen 
einen Partner mit inter-
nationalem Netzwerk hat.

DSGV_JahrbuchAussenwirtschaft_TaxioL.indd   1 11.08.16   16:17



S-CountryDesk GmbH
Hahnenstraße 57
50667 Köln

Telefon: +49 61 72 88-10 52 
Telefax: +49 61 72 179 49 61

info@countrydesk.de 
www.countrydesk.de

Ihr Ansprechpartner
Markus Ruppert
Telefon:  +49 61 72 88-10 52 
info@countrydesk.de

Unternehmensdaten

Geschäftsführung
Christoph Holzem,
Michael Kompa

Standorte
Zugang zum internationalen Netzwerk 
S-CountryDesk haben Sie über Ihre 
Sparkasse vor Ort.

Fast 400 Sparkassen unterstützen den deutschen Mittelstand zusammen 
mit vielen Verbundeinrichtungen der Sparkassen-Finanzgruppe auf viel-
fältige Weise. Über 42 % der Kredite in Deutschland an Selbständige und 
Unternehmen werden von Sparkassen und Landesbanken ausgereicht.

Die Sparkassen unterstützen den deutschen Mittelstand auch bei seinen 
Engagements im Ausland. Sie verbinden lokale Kompetenz in den Regio-
nen mit globaler Kompetenz durch ihre Netzwerkpartner. Mittelpunkt des 
Netzwerkes der Sparkassen-Finanzgruppe hierfür ist der S-CountryDesk. 

Über den S-CountryDesk verknüpfen die Sparkassen Informationen, Be-
treuung und Finanzierungen im Inland mit Kontakten und Bankleistungen 
im Ausland. Und dies in nahezu 100  Ländern.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Begleitung deutscher mittelständischer Unternehmen bei ihren Engage-
ments auf ausländischen Märkten, d.h. Abwicklung und Finanzierung der 
Import-/Exportgeschäfte sowie Unterstützung bei der Erschließung aus-
ländischer Märkte (Beratung,  Vor-Ort-Finanzierung durch Partnerbanken 
und Kontoeröffnung) durch das Netzwerk des S-CountryDesks

Der S-CountryDesk ist dezentral organisiert. Ansprechpartner sind die 
Firmenkunden- und Auslandsfachberater bei der regionalen Sparkasse. 
Eine Vielzahl von Informationen ist online verfügbar, unter www.country-
desk.de bzw. mobil mit der App „S-weltweit“ (kostenloser Download im 
App Store bzw. im Google Play Store).
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KontaktdatenWarum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Weltweit
ist einfach.

sparkasse.de Wenn’s um Geld geht      

Wenn man für Investitionen 
einen Partner mit inter-
nationalem Netzwerk hat.
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Kunde: Serviceplan Format: 170 x 245 mm Auftrags-Nr.: 304491

Kampagne/Etat: DZ BANK Beschnitt: 3 mm Operator PK

Motiv/Name: Lokal Global MBZ/BGE/SF: 0 mm Kundenfreigabe 14.06.17

Conventstraße 1 – 3 | 22089 Hamburg | Germany
Tel. +49 40 25109-0 | albertbauer.com

Art Jahrbuch Aussenwirtschaft 2017 Profi l: ISO coated V2.icc ABC-Geprüft 14.06.17 PK

Kontakt: Stefan Klöpper Trapping: nein Revision 1.1

Unsere Initiativen für mehr Kundennähe:
Beratung vor Ort. Expertise weltweit.

Mit dem nationalen und internationalen Netzwerk der DZ BANK sowie 1.000 
Genossenschaftsbanken in ganz Deutschland verbinden wir als Genossenschaftliche 
FinanzGruppe Volksbanken Raiffeisenbanken regionale Kundennähe mit globaler 
Marktexpertise: London, New York, Hongkong, Singapur, Peking, Mumbai, Moskau, 
Istanbul, São Paulo und seit 2017 auch Jakarta. Mehr erfahren Sie unter dzbank.de

304491_DZB_Aussenwirts_LokalGlobal_170x245.indd   1 14.06.17   11:22



DZ BANK AG 
Deutsche Zentral-Genossenschaftsbank, 
Frankfurt am Main
Platz der Republik
60325 Frankfurt am Main

Postanschrift
60265 Frankfurt am Main
www.dzbank.de

Ihre Ansprechpartner
Andrej Gontscharow
Leitung Beratung und Vertrieb Auslands-
geschäft – Region Mitte und Nord
Telefon:  +49 69 74 47-927 92
andrej.gontscharow@dzbank.de

Dieter Hermes
Leitung Beratung und Vertrieb 
Auslandsgeschäft – Region West
Telefon:  +49 211 7 78-19 06
dieter.hermes@dzbank.de

Alexander Stark
Leitung Beratung und Vertrieb 
Auslandsgeschäft – Bayern und  
Baden-Württemberg
Telefon:  +49 69 74 47-927 79
alexander.stark@dzbank.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Wolfgang Kirsch (Vorsitzender),  
Hans-Bernd Wolberg (stv. Vorsitzender),
Uwe Berghaus, Dr. Christian Brauckmann, 
Wolfgang Köhler, Dr. Cornelius Riese, 
Michael Speth, Thomas Ullrich, 
Stefan Zeidler

Standorte
London, New York, Hongkong, Singapur, 
Beijing, Jakarta, Mumbai, Moskau, 
Istanbul, São Paulo

Als zweitgrößte Geschäftsbank in Deutschland verbinden wir regionale 
Kundennähe mit globaler Finanzmarktexpertise. Mit unseren Niederlas-
sungen und Repräsentanzen in den wichtigen Wirtschaftsregionen der 
Welt unterstützen wir Ihr Unternehmen bei internationalen Geschäften. 

Ob Sie Kunde einer Volksbank Raiffeisenbank oder der DZ BANK  
sind, ob klassisches Mittelstandsunternehmen, Großunternehmen oder 
internationaler Konzern – wir bieten Ihnen maßgeschneiderte Produkt- 
lösungen und Unterstützung bei der Markterschließung, Finanzierung  
und Absicherung Ihrer Auslandsengagements.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Auslandszahlungsverkehr, Zins- und Währungsabsicherung, Export- und 
Importakkreditive, Auslandsgarantien, Dokumenten- und Wechselinkassi, 
Bestätigung und Ankaufszusagen unter Exportakkreditiven, Exportvor-
finanzierungen, Forfaitierungen, ECA-gedeckte Bestellerkredite und 
Ankauf Euler-Hermes-gedeckter Ausfuhrforderungen

Zielgruppe

Exporteure in Deutschland und Europa, international operierende  
Handelsgesellschaften/Rohstoffproduzenten und -importeure

Regionale Schwerpunkte

weltweit
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Exportakademie
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im Herbst
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Industriekunden bieten wir den Rahmen für die neutrale und profes-
sionelle Finanzierungsberatung für deren Abnehmer in Europa, den 
BRIC-Staaten und den USA. Bereits der unaufdringlich vorgetragene 
Vorschlag einer kostenlosen und neutralen Beratung des Abnehmers stärkt 
das Vertrauen und die Kundenbindung. Wir sind immer ansprechbar – in 
jeder Phase des Vertriebsprozesses  – und stützen die Vertriebsorganisati-
on mit cloud- und App-basierten „Werkzeugen“. Der Vertrieb behält die 
Hoheit über seine Kunden und seine Projekte. Vertriebsinteressen und 
Absatzfinanzierung werden entkoppelt. Mithaftungen des Herstellers und/
oder Händlers werden ausgeschlossen (keine Rücknahmeverpflichtun-
gen, keine First-loss-Garantien für Zahlungsausfälle). Unser Finanzie-
rungsnetzwerk stützt die guten Abnehmerbonitäten wie auch diejenigen 
Anfragen unserer Industriekunden, deren Abnehmer unter schwierigen 
Voraussetzungen den Erwerb von Maschinen durchführen wollen. Der 
Vertrieb und die Finanzleitung erhalten mehr Freiraum zur Fokussierung 
auf die vertrieblichen und operativen Prozesse. Financial Projects liefert 
die Technik, das Know-how und die Verfügbarkeit. Das Finanzierungs-
netzwerk umfasst alle marktführenden Finanzierungsinstitute sowie die 
länderspezifischen Nischenanbieter. Dem Abnehmer werden Bestkondi-
tionen zugesichert, die in Ausschreibungsverfahren ermittelt werden. Er 
wird in den Prozess einbezogen. Seine sensiblen Unternehmensdaten wer-
den ausdrücklich geschützt. Für den Abnehmer werden alle Formalitäten 
einschließlich Prüfung und ggf. Korrektur aller Dokumente übernommen. 
Financial Projects agiert als Mittler zwischen Abnehmer und Finanzie-
rungsinstitut – bei Problemen und auch bei Abnahme und Bezahlung.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

– Kundenzufriedenheit und -bindung verbessern
– Verhandlungen über Zahlungsbedingungen ausschließen
– Bilanzbelastungen vermeiden
– IP-basierte Projektbegleitung

Referenzen

Financial Projects arbeitet seit vielen Jahren mit bedeutenden Mitgliedern 
des VDMA zusammen.

Gabriele Romeike-Fänger  
Financial Projects
Mendener Straße 3
45470 Mülheim an der Ruhr

Telefon:  +49 02 08 30 99 80-0
Telefax:  +49 02 08 30 99 80-99

office@financialprojects.de
www.financialprojects.de

Ihre Ansprechpartnerin
Andrea Zenz
Assistenz der Geschäftsführung
Telefon:  +49 02 08 30 99 80-20
az@financialprojects.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung: 
freiberufliche Tätigkeit durch Gabriele 
Romeike-Fänger im Team mit acht 
Mitarbeitern

Gründungsjahr
2007

Mitarbeiterzahl
8

Standort
Mülheim an der Ruhr
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gvw.com

Embargos & Sanktionen
Die Nummer 1 im Außenhandel
(JUVE Handbuch für Wirtschaftskanzleien 2016/2017)

Graf von Westphalen 
Rechtsanwälte Steuerberater Partnerschaft mbB

Berlin Düsseldorf Frankfurt Hamburg München 
Brüssel Istanbul Shanghai

Kontakt:
Dr. Lothar Harings, l.harings@gvw.com
Marian Niestedt, m.niestedt@gvw.com



GvW Graf von Westphalen
Poststraße 9
20354 Hamburg

Telefon: +49 40 359 22-0
Telefax: +49 40 359 22-123

hamburg@gvw.com
www.gvw.com

Ihr Ansprechpartner
Dr. Lothar Harings
Rechtsanwalt und Partner
Telefon: +49 40 359 22-278
l.harings@gvw.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Dr. Robert Theissen,
Christof Kleinmann

Gründungsjahr
1898

Mitarbeiterzahl
ca. 250

Standorte
Berlin, Düsseldorf, Frankfurt am Main, 
Hamburg, München, Brüssel, Istanbul, 
Schanghai

Graf von Westphalen ist eine Partnerschaft von Rechtsanwälten und 
Steuerberatern mit ca. 130 Berufsträgern. Mit unseren Standorten Berlin, 
Düsseldorf, Frankfurt am Main, Hamburg und München zählen wir zu 
den größten unabhängigen Sozietäten in Deutschland.

Wir begleiten unsere Mandanten darüber hinaus weltweit im gesamten 
Wirtschaftsrecht – mit unseren Büros in Brüssel, Istanbul und Schanghai 
sowie als Mitglied in mehreren anerkannten, weltumspannenden Netz-
werken.

Die Praxisgruppe Außenhandel/Zoll der Sozietät genießt hohes Ansehen 
im Markt. Sie deckt sämtliche Bereiche vom klassischen Zollrecht und 
Antidumping bis zum Exportkontroll- und Sanktionsrecht ab. Auch die 
personelle Stärke des Fachbereichs mit inzwischen neun Rechtsanwäl-
ten um die Partner Dr. Lothar Harings, Marian Niestedt und Dr. Gerd 
Schwendinger hebt GvW aus dem Kreis seiner Mitbewerber hervor. 
Qualitativ hochwertige (Neu-)Mandanten und zahlreiche Auszeichnungen 
belegen die dynamische Entwicklung des Zoll-/Außenhandelsteams.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Arbeitsrecht, Bank- und Bankaufsichtsrecht, Beihilfen- und Subventions-
recht, Finanzierung, Gesellschaftsrecht, Handels- und Zivilrecht, Immo-
bilie und Bau, Insolvenzverwaltung und Sanierung, IP, IT und Medien, 
Kapitalmarktrecht, Kartellrecht, M&A, öffentliches Wirtschaftsrecht, 
Prozessführung, Steuerrecht, Umwelt- und Planungsrecht, Vergaberecht, 
Versicherungsrecht, Vertriebsrecht, Wirtschaftsstrafrecht, Zollrecht und 
Exportkontrolle

Schwerpunkte Außenhandel/Zoll

Antidumpingrecht, Außenwirtschaftsrecht, Embargos und Sanktionen, 
Energiesteuerrecht, Exportkontrollrecht, Umsatz- und Verbrauchsteuer-
recht, WTO-Recht, Zollrecht
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gvw.com

Embargos & Sanktionen
Die Nummer 1 im Außenhandel
(JUVE Handbuch für Wirtschaftskanzleien 2016/2017)

Graf von Westphalen 
Rechtsanwälte Steuerberater Partnerschaft mbB

Berlin Düsseldorf Frankfurt Hamburg München 
Brüssel Istanbul Shanghai

Kontakt:
Dr. Lothar Harings, l.harings@gvw.com
Marian Niestedt, m.niestedt@gvw.com





Helaba Landesbank Hessen-Thüringen
Neue Mainzer Straße 52–58
60611 Frankfurt am Main

Telefon: +49 69 91 32-01
Telefax: +49 69 91 32-36 08

exportfinance@helaba.de
www.helaba.de

Ihr Ansprechpartner
Jörg Hartmann
Leiter Außenhandelsfinanzierung
Telefon: +49 69 91 32-21 59
joerg.hartmann@helaba.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
Herbert Hans Grüntker 
(Vorsitzender des Vorstands)

Mitglieder des Vorstands
Thomas Groß,
Jürgen Fenk,
Dr. Detlef Hosemann,
Klaus-Jörg Mulfinger,
Dr. Norbert Schraad

Gründungsjahr
1953

Mitarbeiterzahl
6.150

Standorte
Frankfurt am Main, Erfurt, Düsseldorf, 
Kassel, London, New York, Paris, 
Madrid, Moskau, Schanghai, Singapur, 
Stockholm, Zürich

Die Helaba zählt mit einem Geschäftsvolumen von rund 201 Mrd EUR 
zu den führenden Banken Deutschlands. Sie ist eine integrierte Universal-
bank mit starkem regionalem Fokus, ausgewählter internationaler Präsenz 
und enger Integration in die Sparkassenorganisation. Unternehmen, 
Banken, institutionellen Investoren und der öffentlichen Hand bietet die 
Helaba Finanzdienstleistungen im In- und Ausland. Über ihre finanzwirt-
schaftlichen Aufgaben hinaus engagiert sich die Helaba in verschiedens-
ten Projekten für Kultur, Bildung, Umwelt, Sport und Sozialwesen.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Die Helaba ist im Großkundengeschäft, im Verbund-, Privatkunden- und 
Mittelstandsgeschäft sowie im öffentlichen Förder- und Infrastruktur-
geschäft am Markt aktiv. Im Großkundengeschäft konzentriert sich 
die Bank auf die Kerngeschäftsfelder Immobilien, Corporate Finance, 
Finanzinstitutionen und ausländische Gebietskörperschaften, Global 
Markets, Assetmanagement und das Transaktionsgeschäft. Den Ausbau 
des Geschäftsfeldes Außenhandelsfinanzierung treibt die Helaba weiter 
konsequent voran. Dadurch stärkt sie ihre Marktposition im Auslandsge-
schäft mit ihren Zielkunden und den mittelständischen Firmenkunden der 
Sparkassen nachhaltig. Als Sparkassenzentralbank in Hessen, Thüringen, 
Nordrhein-Westfalen und Brandenburg ist die Helaba starker Partner und 
Dienstleister für 40 % aller deutschen Sparkassen.
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Markt und Mittelstand 
– immer eine Idee besser!

Testen Sie uns kostenfrei und unverbindlich:

www.marktundmittelstand.de 

Täglich neue Ideen, täglich neue Lösungen – das   brauchen Unternehmer.
„Markt und Mittelstand“ kennt sie. Weil wir täglich mit  Unternehmern 
 sprechen, weil wir den Mittelstand  verstehen, weil wir über die neuesten Ideen 
 berichten. Immer eine Idee besser für den Mittelstand!

Der Staat vergibt nicht
Was bei öff entlichen Ausschreibungen schiefl äuft

11

www.marktundmittelstand.de
D 7,00 1

CHF 9,50 B13894

11 | 2016

Teure Geschenke/18 Grünes Controlling/38 Chaotische Lagerung/50
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Der Staat vergibt nicht
Was bei öff entlichen Ausschreibungen schiefl äuft

www.marktundmittelstand.de

Auftritt: Trump
Was der neue US-Präsident für 

den deutschen Mittelstand bedeutet
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Auftritt: Trump
Was der neue US-Präsident für 

den deutschen Mittelstand bedeutet
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Schau mir  
in die Augen,  

Kunde
Geschäftsreisetrends 2017

Mobile Maloche
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Mit Business-Kolumne von Martin Suter

E    inkauf
Die Beschaffung wird digital
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Teuer
 Neue Langzeitlieferanten-

Erklärung: Exporteure ächzen 
unter zusätzlicher Bürokratie.

Günstig
 Schlaue Finanzierung von 

Warenbeständen hilft, 
Nachfragezyklen zu managen.

Versorgt
 Neue Modelle der 

betrieblichen Altersversorgung 
versprechen Vereinfachung.
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Graue Panther gefragt 
 Da Fachkräfte kaum zu  

haben sind, schlägt die Stunde 
der Generation 50plus. 

Mehr Schutz gefordert
 Die Asiaten entdecken  

allmählich die Bedeutung der  
Arbeitssicherheit. 

Alle Daten gesichert
Die neue  EU-Richtlinie 

 bedeutet für Mittelständler 
mehr Aufwand.
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 Im Hochsommer wird das 
Arbeiten oft zur Qual. Was  
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Gegen Zölle
 Das Freihandelsabkommen 

mit Kanada kommt. Was  
bedeutet es für Mittelständler?

Gegen Rücken
 Bürostühle gibt es in allen 

Preisklassen. Was muss  
ein guter Chefsessel können?
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HESSEN TRADE & INVEST GMBH
Konradinerallee 9
65189 Wiesbaden

Telefon: +49 611 950 17-85
Telefax: +49 611 950 17-83 85

info@htai.de
www.htai.de
www.invest-in-hessen.de

Ihr Ansprechpartner
Jürgen Schneider
Leiter Außenwirtschaft
Telefon: +49 611 950 17-82 13
juergen.schneider@htai.de

Unternehmensdaten

Geschäftsführer
Dr. Rainer Waldschmidt

Gründungsjahr
2012 als Tochtergesellschaft  
der HA Hessen Agentur GmbH

Mitarbeiterzahl
41

Standort
Wiesbaden

Unsere zentrale Aufgabe ist die Positionierung und Stärkung des Wirt-
schafts- und Technologiestandorts Hessen –  national und international. 
Gemeinsam mit Akteuren aus Wirtschaft, Wissenschaft und Politik arbei-
ten wir als Impulsgeber daran, den Standort Hessen weiter zuentwickeln 
und dauerhaft wettbewerbsfähig für die Zukunft zu machen.  
Unser Angebot richtet sich an innovations- und technologieorientierte  
Unternehmen sowie an Unternehmen, die ins Ausland expandieren oder 
ihr Auslandsgeschäft erweitern möchten. Dabei wenden wir uns beson-
ders an kleine und mittelständische Unternehmen.  
Darüber hinaus sind wir  zentrale Anlaufstelle für Investoren aus aller 
Welt, die sich in Hessen ansiedeln oder hier investieren wollen. 

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Als Wirtschaftsförderungsgesellschaft des Landes Hessen unterstützen 
wir hessische Unternehmen bei der Erschließung neuer Märkte. Wir 
organisieren hessische Gemeinschafts- und Informationsstände auf 
internationalen  Fachmessen im In- und Ausland sowie Wirtschaftsdelega-
tionen und  Informationsveranstaltungen zu ausgewählten Zielländern. Als 
Partner des „Enterprise Europe Network Hessen“ (EEN) unterstützen wir 
Unternehmen bei der Suche nach internationalen Kooperationspartnern 
und organisieren Kooperationsbörsen. Investoren werden von der Idee bis 
zur Realisierung ihres Vorhabens begleitet, erhalten Unterstützung bei der 
Standortsuche sowie bei rechtlichen und steuerrechtlichen Fragen bis hin 
zu Fördermöglichkeiten und Netzwerkpartnern. Wir fördern Schlüssel- 
und Zukunftstechnologien, unterstützen den Technologietransfer, ver- 
netzen Anbieter und Anwender in Netzwerken und Clustern und  
begleiten Innovationsprozesse.

Branchen

Unsere Dienstleistungen stehen grundsätzlich allen Branchen offen.

Regionale Schwerpunkte

Die Hessen Trade & Invest GmbH ist weltweit in den wichtigsten  
Wachstums- und Zukunftsmärkten aktiv.
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KontaktdatenWarum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten

Markt und Mittelstand 
– immer eine Idee besser!

Testen Sie uns kostenfrei und unverbindlich:

www.marktundmittelstand.de 

Täglich neue Ideen, täglich neue Lösungen – das   brauchen Unternehmer.
„Markt und Mittelstand“ kennt sie. Weil wir täglich mit  Unternehmern 
 sprechen, weil wir den Mittelstand  verstehen, weil wir über die neuesten Ideen 
 berichten. Immer eine Idee besser für den Mittelstand!

Der Staat vergibt nicht
Was bei öff entlichen Ausschreibungen schiefl äuft

11

www.marktundmittelstand.de
D 7,00 1

CHF 9,50 B13894
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Der Staat vergibt nicht
Was bei öff entlichen Ausschreibungen schiefl äuft

www.marktundmittelstand.de

Auftritt: Trump
Was der neue US-Präsident für 

den deutschen Mittelstand bedeutet
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Defekte Daten
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Mit Business-Kolumne von Martin Suter

Interne Ideen/14 Zögerlicher Zukauf/44 Wirksame Webseiten/76

Zoll AHK 
Aufschwung 
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in Sicht – mit Derivaten  
lassen sie sich länger sichern.
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Immer mehr Firmen nutzen 

Leasingwagen – und  
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Mit Business-Kolumne von Martin Suter

E    inkauf
Die Beschaffung wird digital

7,00 €
CHF 9,50 B13894
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Teuer
 Neue Langzeitlieferanten-

Erklärung: Exporteure ächzen 
unter zusätzlicher Bürokratie.

Günstig
 Schlaue Finanzierung von 

Warenbeständen hilft, 
Nachfragezyklen zu managen.

Versorgt
 Neue Modelle der 

betrieblichen Altersversorgung 
versprechen Vereinfachung.
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 Schlaue Finanzierung von 

Nachfragezyklen zu managen.

 Neue Modelle der 
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Graue Panther gefragt 
 Da Fachkräfte kaum zu  

haben sind, schlägt die Stunde 
der Generation 50plus. 

Mehr Schutz gefordert
 Die Asiaten entdecken  

allmählich die Bedeutung der  
Arbeitssicherheit. 

Alle Daten gesichert
Die neue  EU-Richtlinie 

 bedeutet für Mittelständler 
mehr Aufwand.
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Die Qual mit der Wahl: 
Was die Parteien dem Mittelstand versprechen.
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Landlust
Wie Mittelständler Fachkräfte in die Provinz bringen
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Gegen Hitze
 Im Hochsommer wird das 
Arbeiten oft zur Qual. Was  
müssen Unternehmen tun?

Gegen Zölle
 Das Freihandelsabkommen 

mit Kanada kommt. Was  
bedeutet es für Mittelständler?

Gegen Rücken
 Bürostühle gibt es in allen 

Preisklassen. Was muss  
ein guter Chefsessel können?
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Und unterstützen Sie in den Bereichen: 

EU und  US  Exportrecht            
EU und  US Zollrecht               
Wirtschaftsstrafrecht (v. a. Export- und Zollverstöße)              
Internationales Vertrags- und Vertriebsrecht
Export�nanzierung, Geldwäsche
nationale und internationale Verfahren (vor Behörden und Gerichten)
Stoffrecht (Lebensmittel- und Chemikalienrecht)
Sonstiges Wirtschaftsrecht (inkl. Kartell-, Datenschutz- und Verfassungsrecht)

   

   
    

„Hohmann Rechtsanwälte hat sich insbesondere in ihrer außenhandelsrechtlichen Spezialisierung erfolgreich auf dem 
deutschen Rechtsdienstleistungsmarkt positioniert und pro�liert.“

 

 

„Verstrickt“ von Volker Kühn, 
(mit freundlicher Genehmigung der 
Hermann Krause Kunsthandel GmbH in Köln)

Die Kanzlei für deutsches und
internationales Wirtschaftsrecht

                 Hohmann Rechtsanwälte 
Schlossgasse 2, D-63654 Büdingen

T  el.:  +49 (0) 6042/ 95 67-0, Fax:  +49 (0) 6042/ 95 67-67 
E-Mail: info@hohmann-rechtsanwaelte.com, www.hohmann-rechtsanwaelte.com

 
Kooperationspartner in: Bangkok, Brüssel, London, Miami, New York, Neu Delhi, Paris, Peking, Shanghai, Tokio, Washington DC  

Verstrickt im Export- und Zollrecht? 
 Wir helfen Ihnen durch den Paragraphendschungel!

 

   

(Nomos, Kanzleien in Deutschland 2014)

Ihr  Ansprechpartner: 
RA Dr. Harald Hohmann   

„Häu�g empfohlene Kanzlei für Außenhandel, die von dem wachsenden Beratungsbedarf pro�tiert. 
Neben einigen namhaften Mandanten steht v.a. die Beratung zahlreicher mittelständischer Unternehmen 
aus so unterschiedlichen Branchen wie IT. Maschinen- und Anlagenbau, Elektronik oder Medizintechnik“. 
Anwalt Hohmann ist ein „führender Name für Exportkontrollrecht“  
(JUVE Handbuch Wirtschaftskanzleien 2016/17)
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Hohmann Rechtsanwälte
Schlossgasse 2
63654 Büdingen

Telefon: +49 60 42 95 67-0
Telefax: +49 60 42 95 67-67

info@hohmann-rechtsanwaelte.com
www.hohmann-rechtsanwaelte.com

Ihr Ansprechpartner
RA Dr. Harald Hohmann 
Rechtsanwalt
Telefon:  +49 60 42 95 67-0
info@hohmann-rechtsanwaelte.com

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführung
RA PD Dr. Harald Hohmann

Gründungsjahr
2002

Mitarbeiterzahl
6 im Jahr 2017 und 1 Of Counsel

Standorte
Büdingen sowie Kooperationspartner in:  
Bangkok, Brüssel, London, Miami, 
New York, Neu-Delhi, Paris, Beijing, 
Schanghai, Tokio, Washington DC

Die „häufig empfohlene Kanzlei für Außenhandel“ (JUVE-Handbuch) 
zeichnet sich aus durch: 
–  hohe Spezialisierung im Außenhandelsrecht,
–  sehr gute Behörden kontakte,
–  langjährige praktische Erfahrung,
–  internationale Beratungen, Audits und Verfahren (vor Genehmigungs- 

und Verfolgungsbehörden sowie Gerichten), unterstützt durch ein 
internationales Netzwerk an Kooperationspartnern,

–  umfassende Veröffent lichungen zu Praxisfragen (u.a. Standardwerk zum 
Exportrecht),

–   weltweite Seminare, v.a. häufige Inhouse-Seminare und regel- 
mäßige Seminarvorträge, u.a. bei Bundestag (Berlin), ICC (Wien), 
METI (Tokio),

–  persönliche und langfristige Mandantenkontakte mit umfassendem 
Service und individuell zugeschnittenen Lösungen.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Rechtsberatung und Seminare: 
–  EU- und US-Exportrecht,
–  EU- und US-Zollrecht,
–  Iran- und Russland-Embargo,
–  Wirtschaftsstrafrecht (v.a. Export und Zollverstöße)
–  internationales Vertrags- und Vertriebsrecht
–  Exportfinanzierung und Geldwäsche
–  nationale und internationale Verfahren (vor Behörden und Gerichten)
–  Stoffrecht (Lebensmittel- und  Chemikalienrecht)
–  sonstiges Wirtschaftsrecht

Branchen

Hersteller von: Maschinen, Anlagen, Elektronik, Automotive, 
Rüstung, Medizingerätetechnik, Chemikalien und Kosmetika  
Dienstleister: Banken, Speditionen und Handel

Regionale Schwerpunkte

Deutschland, EU-Staaten/Schweiz, USA, Japan, China
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KontaktdatenWarum Sie mit uns zusammenarbeiten sollten



INDUSTRY RECOGNISED 

AWARD WINNERS
World’s best bank  

for Corporates
(Euromoney Awards 
for Excellence 2016). 

Best Global  
Trade Finance Bank 

Most Innovative  
Trade Finance Bank 

(GTR Leaders in Trade 2016) 

 Best Trade Bank  
in the World 

Best Trade Bank for  
ECA-Covered Finance 

(Trade and Forfaiting Review 
Excellence in Trade Finance 

Awards 2016)

We have a
physical presence in

54 COUNTRIES

Access to 

90%
of the world’s trade
and capital flows

150 YEARS
of trade experience

KEY CREDENTIALS:

HSBC GLOBAL TRADE  
& RECEIVABLES FINANCE

LEADING INTERNATIONAL 
TRADE BANK
 Comprehensive suite of 
solutions to meet the 
needs of clients of all 
sizes from SMEs to global 
multinationals.

 150 years of trade 
experience.

 Access to 90% of the world’s 
trade and capital flows.

 5,400 dedicated GTRF 
professionals in 54 countries.

COMMITTED TO EUROPE
 We are the partner of choice 
for 6,500 multinationals in 
Europe.

 Almost half of the world’s key 
trade corridors have one end 
in a European country where 
we are present.

 Largest market capitalisation 
of any bank in Europe.

INNOVATION
 HSBCnet – manage your 
payments, receivables, 
liquidity and the changing 
value of your assets with one 
secure, global solution.

 Trade SWIFT for Corporates 
capability for our multi-
banked clients looking for 
end-to-end connectivity and 
integration.

 HSBC Connections Hub, 
connecting clients to new 
opportunities across HSBC’s 
international network.



HSBC Trinkaus & Burkhardt AG
Königsallee 21/23
40212 Düsseldorf

Telefon: +49 211 910-0 
Telefax: +49 211 910-616

info-gtrf@hsbc.de
www.hsbc.de

Ihr Ansprechpartner
Alexander J. Mutter
Telefon: +49 211 910-29 28
info-gtrf@hsbc.de

Unternehmensdaten

Vorstand
Carola Gräfin v. Schmettow (Sprecherin),
Dr. Rudolf Apenbrink, Paul Hagen, 
Fredun Mazaheri, Norbert Reis, 
Dr. Jan Wilmanns

Gründungsjahr
1785

Mitarbeiterzahl
ca. 2.800

Standorte
Düsseldorf (Hauptsitz), Baden-Baden, 
Berlin, Dortmund, Frankfurt am Main 
Hamburg, Hannover, Köln, Mannheim, 
München, Nürnberg, Stuttgart

Wir betreuen unsere Kunden ganzheitlich entlang  

ihrer Wertschöpfungskette.

HSBC in Deutschland ist als Teil einer der internationalsten Banken- 
gruppen der passende Partner, wenn Sie Ihr Geschäft in schnell wachsen-
den Märkten etablieren wollen.

Wir bieten Ihnen Zugang zum leistungsfähigen globalen Netzwerk der 
HSBC-Gruppe mit einer umfangreichen Produktpalette. Unsere Teams 
werden von international erfahrenen Firmenkundenbetreuern und  
Produktspezialisten repräsentiert. 

Besonders bieten wir Ihnen Lösungen zu folgenden Themen: 
– Working-Capital-Optimierung 
– internationale Zahlungs- und Währungssicherung
– Forderungsfinanzierungen
– Lieferantenfinanzierung 
– Vertriebs- und Distributionsfinanzierung 

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum

Wir unterstützen Unternehmen bei ihren weltweiten Investitionen sowie 
internationalen Handelsgeschäften und bieten ihnen industriespezifische 
Lösungen innerhalb des weltweiten Netzwerks der HSBC-Gruppe.

Branchen

International tätige Großkunden und mittelständische Unternehmen aus 
allen Industriesektoren

Regionale Schwerpunkte

Als Teil der HSBC-Gruppe können wir mit 4.000 Filialen in 70 Ländern 
auf ein internationales Netzwerk zugreifen.
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INDUSTRY RECOGNISED 

AWARD WINNERS
World’s best bank  

for Corporates
(Euromoney Awards 
for Excellence 2016). 

Best Global  
Trade Finance Bank 

Most Innovative  
Trade Finance Bank 

(GTR Leaders in Trade 2016) 

 Best Trade Bank  
in the World 

Best Trade Bank for  
ECA-Covered Finance 

(Trade and Forfaiting Review 
Excellence in Trade Finance 

Awards 2016)

We have a
physical presence in

54 COUNTRIES

Access to 

90%
of the world’s trade
and capital flows

150 YEARS
of trade experience

KEY CREDENTIALS:

HSBC GLOBAL TRADE  
& RECEIVABLES FINANCE

LEADING INTERNATIONAL 
TRADE BANK
 Comprehensive suite of 
solutions to meet the 
needs of clients of all 
sizes from SMEs to global 
multinationals.

 150 years of trade 
experience.

 Access to 90% of the world’s 
trade and capital flows.

 5,400 dedicated GTRF 
professionals in 54 countries.

COMMITTED TO EUROPE
 We are the partner of choice 
for 6,500 multinationals in 
Europe.

 Almost half of the world’s key 
trade corridors have one end 
in a European country where 
we are present.

 Largest market capitalisation 
of any bank in Europe.

INNOVATION
 HSBCnet – manage your 
payments, receivables, 
liquidity and the changing 
value of your assets with one 
secure, global solution.

 Trade SWIFT for Corporates 
capability for our multi-
banked clients looking for 
end-to-end connectivity and 
integration.

 HSBC Connections Hub, 
connecting clients to new 
opportunities across HSBC’s 
international network.



∆Konstruiert. Finanziert. Exportiert.

Der Moment der Fertigstellung ist der Höhepunkt jedes Technologieprojekts. Um Inge-
nieurkunst wie diese erfolgreich zu exportieren, vertraut die deutsche und europäische 
Industrie auf das Know-how der KfW IPEX-Bank. Seit über 60 Jahren bieten wir unseren 
Partnern langfristige und individuell strukturierte Finanzierungen. Wir kennen die Länder 
und Branchen unserer Kunden und stehen ihnen verlässlich zur Seite – von der Idee über 
die Entwicklung bis zur weltweiten Vermarktung. Weitere Informationen, Themen und 
Momente auf www.kfw-ipex-bank.de

KfW_AZ_IPEX_Corporate_Turbine_170x245_Aussenwirtschaft_ICv2_RZ01.indd   1 15.07.16   12:58



KfW IPEX-Bank GmbH
Palmengartenstraße 5–9
60325 Frankfurt am Main

Telefon: +49 69 74 31-33 00
Telefax: +49 69 74 31-29 44

info@kfw-ipex-bank.de
www.kfw-ipex-bank.de

Ihr Ansprechpartner
Dr. Axel Breitbach
Leiter Kommunikation
Telefon: +49 69 74 31-29 61
axel.breitbach@kfw.de

Unternehmensdaten

Geschäftsführung
Klaus R. Michalak (Vorsitzender),
Markus Scheer,
Claudia Schneider,
Andreas Ufer

Gründungsjahr
2008 (Ausgründung aus der KfW  
und rechtliche Selbständigkeit)

Mitarbeiterzahl
666 (Stand: 31.12.2016)

Standorte
Frankfurt am Main (Hauptsitz), Abu Dhabi, 
Istanbul, Johannesburg, London, Mexiko-
Stadt, Moskau, Mumbai, New York, 
São Paulo, Singapur

Wir in der KfW IPEX-Bank sind Finanzierungsexperten in den wirt-
schaftlichen Schlüsselsektoren. Wir kennen die Branchen unserer 
Kreditnehmer seit Jahrzehnten, können Marktentwicklungen einschätzen 
und finden gemeinsam mit unseren Kunden maßgeschneiderte Finanzie-
rungslösungen. Wir unterstützen die deutsche und europäische Wirtschaft 
dabei, gewonnene Marktpositionen zu sichern und weltweit neue Märkte 
zu erschließen. Wir haben internationale Erfahrung in der Strukturierung 
komplexer Vorhaben. Wir stehen zu unseren Kunden – auch in schwie-
rigen Zeiten – und haben schon vielfach durch individuelle Lösungen 
Unternehmenserhalt und Arbeitsplätze gesichert. Wir sind in den wich-
tigsten Wirtschafts- und Finanzzentren der Welt vertreten. Wir gehören 
zur weltweit tätigen KfW Bankengruppe und verantworten seit über 60 
Jahren die internationale Projekt- und Exportfinan zierung.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum 

mittel- und langfristige Kredite für internationale Projekt- und Export-  
finanzierung zur Unterstützung der deutschen und europäischen Export-
wirtschaft, Entwicklung der wirtschaftlichen und sozialen Infrastruktur 
sowie für Umwelt- und  Klimaschutzprojekte

Branchen

Grundstoffindustrie, verarbeitendes Gewerbe, Energie und Umwelt, 
Handel, Gesundheit, Telekommunikation, maritime Industrie, Luftfahrt, 
Schienenverkehr, Transport- und soziale Infrastruktur

Regionale Schwerpunkte

weltweit aktiv, mittel- bis langfristige Finanzierungen für deutsche und 
europäische Unternehmen
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∆Konstruiert. Finanziert. Exportiert.

Der Moment der Fertigstellung ist der Höhepunkt jedes Technologieprojekts. Um Inge-
nieurkunst wie diese erfolgreich zu exportieren, vertraut die deutsche und europäische 
Industrie auf das Know-how der KfW IPEX-Bank. Seit über 60 Jahren bieten wir unseren 
Partnern langfristige und individuell strukturierte Finanzierungen. Wir kennen die Länder 
und Branchen unserer Kunden und stehen ihnen verlässlich zur Seite – von der Idee über 
die Entwicklung bis zur weltweiten Vermarktung. Weitere Informationen, Themen und 
Momente auf www.kfw-ipex-bank.de

KfW_AZ_IPEX_Corporate_Turbine_170x245_Aussenwirtschaft_ICv2_RZ01.indd   1 15.07.16   12:58
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Landesbank Baden-Württemberg
Am Hauptbahnhof 2
70173 Stuttgart

kontakt@lbbw.de
www.lbbw.de/international

Ihr Ansprechpartner
Michael Maurer
Head of Relationship Management
Trade & Export Finance
Telefon: +49 711 127-760 18
info@lbbw-international.de

Unternehmensdaten

Vorstand
Rainer Neske  
(Vorsitzender des Vorstands)

Gründungsjahr
1999

Mitarbeiterzahl
ca. 10.800 (Stand 12/2016)

Standorte
national: rund 200 Standorte 
international: Niederlassungen, 
Tochtergesellschaften, Repräsentanzen  
in 15 Ländern sowie German Centres

Die Landesbank Baden-Württemberg (LBBW) gehört als Universal- und 
Geschäftsbank zu den größten Banken in Deutschland. Gemeinsam mit 
ihren drei regionalen Kundenbanken BW-Bank, LBBW Rheinland-Pfalz 
Bank und LBBW Sachsen Bank betreut die LBBW alle wesentlichen 
Kundengruppen einer modernen Universalbank im jeweiligen Heimat-
markt und an ausgewählten Auslandsstandorten.

Die LBBW selbst fokussiert dabei auf große bzw. stark international 
orientierte Unternehmen (Large Corporates), gewerbliche Immobilien- 
unternehmen, institutionelle Kunden und Sparkassen.

Den Vertrieb im regional geprägten Geschäft – vor allem mit Mittel-
standsunternehmen und Privatkunden – übernehmen bei der LBBW ihre 
Kundenbanken vor Ort. Damit verbinden sie besondere Nähe mit dem 
Leistungsangebot und der Effizienz größerer Institute.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum 

Der LBBW-Konzern gewährleistet die umfassende Betreuung von 
mittelständischen Unternehmen bis hin zu multinationalen Konzernen. 
Ein besonderer Fokus liegt dabei auf familiengeführten Mittelstandsunter-
nehmen, denen eine ganzheitliche Betreuung im Rahmen einer Hausbank-
funktion angeboten wird.

Im internationalen Geschäft unterstützt die LBBW ihre Kunden weltweit 
in Niederlassungen und Repräsentanzen mit Länderexpertise, Markt-
Know-how und Finanzlösungen. Ergänzend unterhält die LBBW German 
Centres, die deutsche Unternehmenskunden bei ihrem Markteintritt 
beraten und vor Ort Büros und Netzwerke zur Verfügung stellen.
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www.gg-v.com

Frankfurt am Main n Hamburg n Paris

Mit uns spielen Sie auch
in Frankreich ganz vorne mit.

Ihre Experten für Frankreich und Deutschland
Law and Tax – Competence from a Single Source

GVV_Anzeige 170x245.indd   1 09.08.17   12:51



NRW.BANK
Kavalleriestraße 22
40213 Düsseldorf
Friedrichstraße 1
48145 Münster

Telefon:  +49 211 917 41-0
Telefax:  +49 211 917 41-18 00

info@nrwbank.de
www.nrwbank.de

Ihre Ansprechpartnerin
Verena Würsig
Teamleiterin EU- und 
Außenwirtschaftsförderung
Telefon:  +49 211 917 41-40 00
E-Mail: verena.wuersig@nrwbank.de

Unternehmensdaten

Vorstand/Geschäftsführer
Eckhard Forst
(Vorsitzender des Vorstands),
Gabriela Pantring,
Michael Stölting,
Dietrich Suhlrie

Gründungsjahr
2002

Mitarbeiterzahl
1.338 (Stand: 31.12.2016)

Standorte
Düsseldorf, Münster

Als Förderbank für Nordrhein-Westfalen unterstützt die NRW.BANK die 
Auslandsaktivitäten nordrhein-westfälischer Unternehmen zur Stärkung 
ihrer interna tionalen Wettbewerbsfähigkeit und zur Sicherung der Be-
schäftigung in NRW. 

Die NRW.BANK informiert und berät Unternehmen, Finanzinstitute  
und kommunale Einrichtungen über öffentliche Finanzierungs hilfen und 
Förderprogramme der NRW.BANK, des Landes Nordrhein-Westfalen, 
des Bundes, der Europäischen Union sowie im Zielland der Investition.  
Zur Finanzierung von Auslandsaktivitäten stehen Ihnen unsere  
NRW.BANK.Ausland-Programme zur Verfügung. Im Konsortium mit  
der ZENIT GmbH und der NRW.International GmbH ist die NRW.BANK 
als „NRW.Europa“ ein Knotenpunkt des Enterprise Europe  Network der 
Europäischen Kommission, das über  EU-Förderprogramme berät. Die 
Angebote der NRW.BANK sind Bestandteil der Außenwirtschafts- 
förderung des Landes Nordrhein- Westfalen.

Tätigkeitsmerkmale

Leistungsspektrum 

Die NRW.BANK ist die Förderbank für Nordrhein-Westfalen. Sie 
unterstützt ihren Eigentümer, das Land NRW, bei dessen struktur- und 
wirtschaftspolitischen Aufgaben. In ihren drei Förderfeldern „Wirtschaft“, 
„Wohnraum“ und „Infrastruktur/Kommunen“ setzt die NRW.BANK ein 
breites Spektrum an Förderinstrumenten ein: von zinsgünstigen Förder-
darlehen über Eigenkapitalfinanzierungen bis hin zu Beratungsangeboten. 
Dabei arbeitet sie wettbewerbsneutral mit allen Banken und Sparkassen in 
NRW zusammen. In ihrer Förderung berücksichtigt die NRW.BANK auch 
bestehende Angebote von Bund, Land und Europäischer Union.

Branchen

Die Förderaktivitäten der NRW.BANK unterliegen keiner 
 Branchenfokussierung.

Regionale Schwerpunkte

Nordrhein-Westfalen
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Mit uns spielen Sie auch
in Frankreich ganz vorne mit.

Ihre Experten für Frankreich und Deutschland
Law and Tax – Competence from a Single Source
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