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ndien steht im Fokus der deutschen

Auf3enpolitik. Auf dem EU-Indien-Gipfel

wurden Ansdtze zur engeren Zusam-
menarbeit diskutiert. Das macht auch
Hoffnung auf den Abschluss eines Frei-
handelsabkommens. Indien steckt der-
weil tief in einer Covid-19-Welle. Die wirt-
schaftliche Erholung ist unterbrochen.
In der aktuellen Ausgabe des Export-
Managers widmen wir uns der wirt-
schaftlichen Situation in Sidasien und
den Folgen der Pandemie. Fur die Export-
finanzierung sind einerseits Angebot-
sengpasse zu Uberwinden. Andererseits
kommen zunehmend Nachhaltigkeitskri-
terien ins Spiel. Fir die Exporteure und
ihre Dienstleister stellen sich zudem Fra-
gen nach Menschenrechten, Steuer-
pflichten und Importverfahren.
Hinweisen mochte ich Sie noch auf
unser ,ExportManager-Forum UK“, das
wiram 9. Juni gemeinsam mit der
Santander Consumer Bank AG veranstal-
ten. Nutzen Sie die Gelegenheit, die Fol-
gen des Brexits mit britischen Fachleuten
zu diskutieren. Auch Michael Schmidt,
Prasident der British Chamber of Com-
merce in Germany, hat zugesagt. Die Teil-
nahme ist firr Sie kostenlos. Ich freue
mich auf unseren Austausch!

Gunther Schilling
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Indien: Abruptes Ende der Konjunkturerholung

Die regionalen Regierungen haben unkoordiniert auf steigende
Corona-Neuinfektionen reagiert. Die aktuelle Situation birgt hohe
finanzielle wie auch fiskalpolitische Risiken.

Evelyne Banh, Coface

Corona schwacht asiatische Wirtschaft

Auch wenn China sich schnell von der Corona-Krise im ersten Quartal
2020 erholt hat, viele Lander der Region leiden im Friihjahr 2021
noch (oder wieder) unter steigenden Infektionszahlen.

Karsten Koch, Credendo

Impffortschritt verringert Landerrisiken

Der Kreditversicherer Coface rechnet mit einer Abnahme der Risiken
in Lédndern mit hohen Impfquoten. Auch in Branchen, die von der
Pandemie profitiert haben, bessern sich die Bewertungen.

Gunther Schilling, ExportManager
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9
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Was sind nachhaltige Finanzierungen?

Der Trend zur Nachhaltigkeit hat Idngst auch die Finanzierungen
erfasst. Die Banken treiben das Thema mit Macht voran. Und sie
legen fest, was eine nachhaltige Finanzierung eigentlich ist.
Deutsche Bank

Finanzierungsengpass in Asien iiberwinden

Digitale Lésungen haben sich in der Pandemie bewahrt. Uber den
Aspekt der effizienten Abwicklung hinaus ist auch die Vermittlung
von Angebot und Nachfrage ein bedeutendes Anwendungsfeld.
Christian Ziircher, Mitigram

14

Verpackungsindustrie in Indien stellt sich um

Obwohl die gesundheitliche Lage vor Ort prekar ist, miissen Unter-
nehmen vor Ort weitermachen — und sich mit neuen Gesetzen befas-
sen. Vor allem der Verpackungsindustrie stehen Anderungen bevor.
Frank Schmitz, Sandeep Babbar, LBBW
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US-Importverfahren fiir europaische Unternehmen

Dass die US-Z6lle auf Waren aus GB und der EU ausgesetzt wurden, hat
Hoffnungen auf ein transatlantisches Handelsabkommen geweckt.
Doch auch ohne ein solches Abkommen lohnt der Handel mit den USA.
Arne Mielken, Customs Manager

Kann der Logistiker die EUSt als Vorsteuer abziehen?
Logistikdienstleister werden zum Schuldner der Einfuhrumsatzsteuer,
wenn sie die Einfuhrzollanmeldung als indirekter Vertreter im eige-
nen Namen und fiir Rechnung ihres Auftraggebers abgeben.

Dr. Hartmut Henninger, GvW Graf von Westphalen

Menschenrechtsverpflichtungen wegen

EU-Verordnung 2020/1998

Die EU sieht in der Gesetzgebung restriktivere MaBnahmen gegen
Menschenrechtsverletzungen vor. Was bedeutet dies fiir den interna-
tionalen Handel? Worauf sollten vor allem Exporteure jetzt achten?
PD Dr. Harald Hohmann, Hohmann Rechtsanwiilte
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Indien: Abruptes
Ende der Kon-
junkturerholung

Die Zahl der Corona-Neuinfektio-
nen ist in Indien in den vergan-
genen Wochen sprunghaft
angestiegen und Ubertraf sogar
die Hochststande aus dem ver-
gangenen September. Die regio-
nalen Regierungen haben unko-
ordiniert reagiert und die
unterschiedlichsten Beschran-
kungen erlassen. So wurde die
Konjunkturerholung der vergan-
genen Monate abrupt gestoppt.
Die aktuelle Situation birgt hohe
finanzielle wie auch fiskalpoliti-
sche Risiken.

Evelyne Banh
Volkswirtin fiir Asien-Pazifik,
Coface

evelyne.banh@coface.com
www.coface.com

ndien steckt mitten in der zweiten

Corona-Welle. Anfang Mai wurden tag-

lich bis zu 410.000 Neuinfektionen und
teilweise mehr als 4.100 Todesfille regist-
riert. Dies stellt alle Fallzahlen in den
Schatten, die Indien bis dato gesehen hat.
Ausgelost wurde die neue Welle durch die
Virusmutante B.1.617. Dabei war Indien
eigentlich auf einem guten Weg: Nach
einem langsamen Start steigerte die
Regierung das Impftempo allmahlich.
Aufgrund hoherer Inzidenzwerte setzte
die Regierung Mitte Marz 2021 Impfstoff-
exporte zunachst bis mindestens Juni aus,
um den inldndischen Bedarf zu decken.

Herdenimmunitat erst Ende 2022

Bis Ende April wurden rund 150 Millionen
Dosen verabreicht, wobei Gber 25 Millio-
nen Einwohner vollstindig geimpft
waren. Damit steht Indien weltweit auf
Platz zwei der Lander mit den meisten
geimpften Einwohnern. Seit Mai sind Imp-
fungen sogar fir alle Personen ab 18 Jah-
ren verfligbar. Jedoch ist Indien mit knapp
1,4 Milliarden Biirgern auch das Land mit
der zweithdchsten Einwohnerzahl. Daher
waren bei den guten nominalen Impffort-
schritten Ende April lediglich 1,9% der
Gesamtbevolkerung vollstandig geimpft
(im Gegensatz zu den USA mit fast 30%
vollstindig geimpften Personen). Das
aktuelle Impftempo deutet darauf hin,
dass mit einer Herdenimmunitat (ca. 70%
der Bevolkerung) friihestens im vierten
Quartal 2022 zu rechnen ist, was anhal-

tende Corona-MalBnahmen wie z.B. regio-
nale Lockdowns und Mobilitatsbeschran-
kungen bis mindestens Ende 2021 mit
sich bringen drfte.

Erneuter Exodus
indischer Wanderarbeiter

Im Angesicht der zweiten Infektionswelle
hat die indische Regierung eine landes-
weite Abriegelung wegen der hohen wirt-
schaftlichen Kosten zwar ausgeschlossen.
Dennoch haben wichtige Bundesstaaten
wie Maharashtra oder die Hauptstadt Neu-
Delhi strengere Regeln (Lockdowns am

Wochenende, nachtliche Ausgangssper-
ren, nicht lebensnotwendige Geschifte
bleiben geschlossen) erlassen, um die
Ausbreitung des Virus einzudammen.
Diese MaBBnahmen Idsten eine erneute
Massenbewegung von Wanderarbeitern
aus, die ohne Aussicht auf Beschéftigung
aus den groBBen Zentren in ihre Heimat-
dorfer zurlickkehrten — und mit ihnen
moglicherweise auch das Virus.

Gebremste Erholungsdynamik

Die strengeren Corona-Regeln diirften den
inlandischen Konsum und die Produktions-

Jahrliche Inflationsrate in Indien und Inflationsziel der RBI: Verlauf seit 2014.

©MOSPI, Bloomberg, Coface
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tatigkeit dampfen und die erwartete Kon-
junkturerholung um mindestens ein Quar-
tal verzdgern. Dies deutet sich bereits in den
jungsten Konjunkturindikatoren fiir Marz
an, als die zweite Infektionswelle begann.

~Der Einkaufsmanagerindex fiir das
Dienstleistungsgewerbe deutete im
Mdrz auf eine Abschwdéichung der
Geschdiftsaktivitdten hin. Die
Umsditze im Einzelhandel zeigten im
Februar eine stetige Verbesserung,
doch auch hier diirften Mobili-
tdtseinschrdnkungen den inlédndi-
schen Konsum (60% des BIP) in den
kommenden Monaten behindern.”

Wahrend sich noch im ersten Quartal die
Bedingungen im verarbeitenden Gewerbe
verbessert hatten, rutschte der Einkaufs-
managerindex (PMI) fiir das verarbeitende
Gewerbe, ein Fruhindikator fur die Ent-
wicklung der Industrie in den kommen-
den Monaten, im Marz bereits von
57,5 Punkten auf 55,4 Punkte ab (ab 50 sig-
nalisiert der Indikator Wachstum) und sig-
nalisierte damit einen Verlust der Wachs-
tumsdynamik — wobei sich dieser Trend
inmitten der zweiten Infektionswelle noch
verstarken diirfte. Der Einkaufsmanagerin-
dex fir das Dienstleistungsgewerbe deu-
tete im Marz ebenfalls auf eine Abschwa-
chung der Geschéftsaktivitaten hin. Die
Umsatze im Einzelhandel zeigten im Feb-
ruar eine stetige Verbesserung, doch auch
hier dirften Mobilitatseinschrankungen

den inlandischen Konsum (60% des BIP) in
den kommenden Monaten behindern.

Die BIP-Prognose von Coface fiir das aktu-
elle Fiskaljahr (April 2021 bis Marz 2022)
liegt nach wie vor bei 8,0%, da sie - vergli-
chen mit den optimistischeren 12,5% des
IWF - die Mdglichkeit eines erneuten
Virusausbruchs in der ersten Jahreshalfte
bereits friihzeitig einkalkuliert hatte.

Kreditrisiken steigen

Aufgrund der anhaltenden Pandemie und
des Auslaufens einiger NothilfemalBnah-
men erwarten wir héhere Risiken im
Finanzmarkt. Besonders kleine Unterneh-
men sind anfallig, da u.a. ein landesweites
Kreditmoratorium (d.h. die Stundungs-
moglichkeit fir Kredit) Ende Marz 2021
ausgelaufen ist. Das Wegfallen dieser
MafBnahmen wiederum erhéht den Druck
auf die Bilanzen der Banken. Das gilt vor
allem fir staatliche Banken, die mogli-
cherweise nicht so gro3e Kapitalriickla-
gen haben wie private Banken. Fitch
schatzt die Kernkapitalquote staatlicher
Banken auf 10% - im Vergleich zu 16% bei
privaten Banken (indische Banken halten
aufgrund erhohter Risiken hohere Kapi-
talreserven als tblich).

Die Reserve Bank of India (RBI) warnte in
ihrem Finanzstabilitatsbericht im Januar,
dass vier Banken bis September die Min-
destkapitalanforderungen nicht mehr
erreichen wirden. Darlber hinaus erwar-

tet die RBI, dass sich die Quote der notlei-
denden Kredite (Non-performing Loans)
bis September 2021 von 7,5% auf 14,8%
verdoppelt, wenn sich die Geschaftslage
verschlechtern sollte. In einer solchen
Situation ware nicht auszuschlieen, dass
die Regierung nach 2018 erneut eingrei-
fen kdonnte, um die Bilanzen staatlicher
Banken zu konsolidieren.

Politischer Handlungsspielraum
begrenzt

Aus geldpolitischer Sicht ist die RBI durch
die steigende Inflation (Kerninflation 5,5%
zum Vorjahr im Mérz) eingeschrankt, da
bei einem Inflationsziel von 4% weitere
Zinssenkungen nicht moglich sind. Sie
wiirden die Inflation weiter verscharfen.
Die RBI hat mit ihren Zinssenkungen bei
einem Leitzins von 4,0% im Mai 2020 halt-
gemacht.

»An der Fiskalfront versucht die Regie-
rung, ein Gleichgewicht zwischen der
Verringerung des Haushaltsdefizits
und der Verbesserung der langffristi-
gen Wachstumsaussichten herzu-
stellen.”

An der Fiskalfront versucht die Regierung
wiederum, ein Gleichgewicht zwischen
der Verringerung des Haushaltsdefizits
und der Verbesserung der langfristigen
Wachstumsaussichten herzustellen -

wobei sich der jlingste Haushalt auf Infra-
struktur- und Gesundheitsausgaben kon-
zentriert, die die Inlandsnachfrage
unterstiitzen sollten. Das Haushaltsdefizit
soll im Finanzjahr 2021/22 bei 6,8% lie-
gen, nach einem Rekordwert von 9,5% im
vorherigen Haushaltsjahr. Selbst wenn
der Staat keine Mehrausgaben macht,
wird die jlingste Eskalation der Pandemie
weiteren Druck auf die fiskalische Position
der Regierung austiben, sollte die Wirt-
schaft wieder schrumpfen und damit par-
allel die Steuereinnahmen zuriickgehen.

Verbot von Impfstoffexporten

Die zweite Infektionswelle im eigenen
Land konnte Indien auch dazu veranlas-
sen, das Verbot von Impfstoffexporten
Uber den Juni hinaus zu verlangern. Das
wirde sich vor allem auf die Impffort-
schritte in anderen Schwellenlandern aus-
wirken. Allein das Serum Institute of
India (SlI) sollte 1,1 Milliarden Dosen der
von AstraZeneca und Novavax entwickel-
ten Impfstoffe liefern. Das voriberge-
hende Exportverbot wiirde somit die
Impfkampagnen in fast 70 Landern in
Asien, Afrika und Lateinamerika verlang-
samen, die auf indische Impfstoffexporte
angewiesen sind. <

Das ,Handbuch Lédnderrisiken 2021 mit
ausfiihrlichen Bewertungen fiir 162 Ldn-
der und Analysen fiir 13 Branchen steht
HIER zum kostenlosen Download zur Ver-
fligung.

THEMEN @
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Corona schwacht
asiatische
Wirtschaft

Auch wenn China sich schnell
von der Corona-Krise im ersten
Quartal 2020 erholt hat, viele
Lander der Region leiden im
Frahjahr 2021 noch (oder wie-
der) unter steigenden Infektions-
zahlen. Die Impfungen kommen
dagegen nur langsam voran.

Karsten Koch
Country Manager,
Credendo

k.koch@credendo.com
www.credendo.com

n Sudasien und Sudostasien sind viele

Lander von den intensivsten Corona-

Wellen seit Ausbruch der Pandemie
betroffen. Indien ist das asiatische Epi-
zentrum mit mehr als 400.000 registrier-
ten Neuinfektionen und Uber 4.000
gemeldeten Todesfdllen pro Tag. Meh-
rere Staaten, darunter Maharashtra und
die Hauptstadt Neu-Delhi, haben strenge
lokale Sperren verhdangt. Auch in vielen
anderen Landern und Hauptstadten in
Sid- und Sidostasien wurden wieder
lokale EinddmmungsmaBnahmen einge-
flihrt. Neben ausgepragten Infektions-
spitzen auf den Philippinen und in Indo-
nesien — und in geringerem Mafle in
Malaysia und Pakistan - sind die
Anstiegsraten in anderen Landern
bescheidener, iberschreiten jedoch die
Spitzenwerte des vergangenen Jahres.
Sogar Lander wie Laos und Kambodscha,
wo Corona-Falle im Jahr 2020 fast nicht
vorhanden waren, verzeichnen derzeit
Infektionen.

Riickschlag nach Eindammungs-
erfolgen

Obwohl die aufstrebende asiatische Wirt-
schaftsregion 2020 mit einem Riickgang
des BIP um 1% ihre erste Rezession seit
60 Jahren verzeichnete, war sie im ver-
gangenen Jahr mit Abstand die wider-
standsfahigste der Welt. Dies war auf
eine weitgehend eingeddmmte Pande-
mie zurlickzufiihren. Corona ist aber
auch sehr resistent, wie Mutantenvarian-

Atmen in hochster Not: Sauerstoffflaschen fiir schwer an Covid-19 Erkrankte sind in Indien Mangelware.

ten zeigen, und die Bekdmpfung erfor-
dert standige Vorsicht. Dies ist eine bit-
tere Lehre fir die indische Regierung.

In viel geringerem Mal3e als in Indien ver-
zeichnen auch stdasiatische Nachbarlan-
der wie Bangladesch und Pakistan einen
deutlichen Anstieg der Félle, der in den
kommenden Wochen jedoch rasch
zunehmen konnte. Diese besorgniserre-
gende Entwicklung ist derzeit auch in vie-
len Landern Siidostasiens zu beobachten,
am starksten betroffen sind die Philippi-
nen und Indonesien. Da das Virus im ver-
gangenen Jahr in diesen Regionen weit-
gehend unter Kontrolle war, erklart sich
die Intensitat der aktuellen zweiten oder
dritten Welle wahrscheinlich aus den ver-
schiedenen und ansteckenden Virusvari-
anten und der mdglichen Erschépfung
der Einddammungsregeln.

Impftempo zieht an

Die Entwicklung kdnnte die nationalen
Behorden motivieren, die zu langsamen
Impfplane zu beschleunigen. Mit Aus-
nahme von Bhutan, den Malediven und
Singapur ist die durchschnittliche Impf-
rate in der Tat sehr niedrig und liegt in
Asien unter 4%. Erklarungen liegen insbe-
sondere in Versorgungsproblemen und
moglicherweise in der Vergangenheit, in
der man erfolgreich bei der Bekdmpfung
des Virus war. Etwas positiver ist zu ver-
merken, dass die Impfrate Mitte April in
Indien 8% und in China 15% erreichte und
in den kommenden Monaten stark anstei-
gen konnte.

Hinter diesen beiden Riesenlandern wei-
sen Kambodscha (7,7%) und Indonesien
(4,3) die besten Impffortschritte auf. Bei

THEMEN @

©Exposure Visuals/Shutterstock
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dem gegenwartigen Tempo und sogar
angesichts der steigenden Versorgung
mit chinesischen und russischen Vakzinen
konnte die Impfung der Mehrheit der
Bevolkerung ein sehr langer Prozess sein
und fiir viele Lander bis 2023 dauern. In
Myanmar ist die Impfung angesichts der
tiefen politischen und wirtschaftlichen
Krise ein zusatzliches Problem. Obwohl
seit dem Staatsstreich im Februar keine
Daten mehr gemeldet wurden, ist es sehr
wahrscheinlich, dass die chaotische Situa-
tion die Test- und Impfkampagne beein-
flusst hat.

Wirtschaftliche Aussichten giinstig

Diese scharfsten Corona-Wellen treten zu
einem Zeitpunkt auf, an dem sich die
Region nachhaltig erholt. Im aufstreben-
den Asien sind die Aussichten fiir das
reale BIP-Wachstum 2021 gut (+8,5%). Es
wird erwartet, dass sich die Volkswirt-
schaften weiter in Richtung Normalisie-
rung und Prapandemie erholen. Die
Exporte des verarbeitenden Gewerbes,
angekurbelt durch die globale und chine-
sische Nachfrage, und die 6ffentlichen
Ausgaben bleiben die Hauptwachstums-
motoren. Der Anstieg der Infektionszah-
len stellt jedoch ein Risiko flir die wirt-
schaftlichen Aussichten in Sud- und
Sudostasien dar, insbesondere wenn
Uber einen ldangeren Zeitraum Eindam-
mungsmalBnahmen ergriffen werden
und das Impftempo nicht wesentlich
zunimmt.

Dariiber hinaus diirften die Stérungen in
den globalen Lieferketten — insbesondere
der Mangel an Halbleitern - im Laufe des
Jahres anhalten, wahrend der Tourismus-
sektor weiterhin darunter leiden wird, da
die Reisebeschrankungen Uber einen lan-
geren Zeitraum aufrechterhalten werden
konnten. Die endlose Tourismuskrise
impliziert, dass Volkswirtschaften wie die
Malediven, Sri Lanka, Thailand und Malay-
sia, die starker von dem Sektor abhangig
sind, sich langsamer erholen kdnnten.
Gleiches gilt nattrlich fiir die gesamtwirt-
schaftliche Aktivitat Indiens.

Fir andere Lander kdnnten die Auswir-
kungen geringer sein. Zu diesem Zeit-
punkt diirften gute Fundamentaldaten in
der Region - trotz der Unterschiede zwi-
schen den Liandern -, belastbare Uber-
weisungen und ein Aufschwung des
AuBenhandels die anhaltende Erholung
unterstiitzen und die Landerrisiken kaum
beeinflussen. In diesem unsicheren wirt-
schaftlichen und gesundheitlichen Kon-
text und abhangig von der Entwicklung
von Corona und der Impfungen kénnten
die Wirtschaftsprognosen spater in die-
sem Jahr etwas nach unten korrigiert wer-
den. In der Zwischenzeit zeichnet sich
eine Gewissheit ab: Die Zahl der Corona-
toten in Sid- und Sudostasien dirfte
2021 hoher sein als 2020. <

Ausfiihrliche Lédnderberichte finden Sie auf
der Seite www.credendo.com

Anzeige

Wenn der Export

an der Finanzierung hangt.

Unser Angebot fiir Ihr Auslandsgeschaft

Kaufer machen die Auftragsvergabe zunehmend von
der Finanzierung abhangig. Wir unterstttzen lhre Absatz-
finanzierung — mit Bestellerkrediten, Multi-Source-
Finanzierungen und Forfaitierungen — einschlieBlich der
Abwicklung von Akkreditiven und Garantien. bayernlb.de

4> BayernlB
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Impffortschritt
verringert
Landerrisiken

Der Kreditversicherer Coface
rechnet mit einer Abnahme der
Risiken in Landern mit hohen
Impfquoten. Auch in Branchen,
die von der Pandemie profitiert
haben oder deren Auswirkungen
Uberwunden haben, bessern
sich die Bewertungen.

Gunther Schilling
Redaktion ExportManager

redaktion@exportmanager-
online.de
www.exportmanager-
online.de

seine Landerrisikoeinschdtzung zum

Ende des ersten Quartals 2021 herauf-
gestuft. Israel konnte sich von A3 auf A2
verbessern, obwohl die jlingsten Wahlen
das politische Patt rund um die Minister-
prasidentschaft Benjamin Netanjahus
nicht [6sen konnten. In erster Linie tragen
die deutlichen Fortschritte der Impfkam-
pagne zur Aufwertung bei. Weit (iber die
Halfte der Bevolkerung ist bereits voll-
standig geimpft. ,Ein erneuter Lockdown
wird dadurch immer unwahrscheinlicher.
Das gibt der israelischen Wirtschaft eine

F Urinsgesamt flinf Nationen hat Coface

positive Perspektive”, erklarte Coface-
Volkswirtin Christiane von Berg bei der
Vorstellung der neuen Landerrisikoein-
schatzung.

Die Bewertung der Vereinigten Arabi-
schen Emirate, hier sind 40% der Bevolke-
rung vollstandig geimpft, steigt von A4
auf A3. Gleiches gilt fir Chile, das auch zu
den zehn Landern mit der hochsten
Impfquote zahlt. Ebenfalls auf A3 verbes-
sert sich das Landerrisiko des Vereinigten
Konigreichs. ,Neben der starken Impf-
kampagne spielt hier vor allem das neue

Impfen, impfen, impfen: Die Lander mit den meisten Vakzinen diirfen zuversichtlicher nach vorne schauen.

©myboys.me/Shutterstock

Handelsabkommen mit der Europdischen
Union eine wichtige Rolle, welches nach
Jahren der Unsicherheit endlich Pla-
nungssicherheit bietet”, sagte von Berg.

Heraufgestuft wird auch Guatemala, von
Risikoklasse D auf C. In Guatemala waren
allerdings weniger die Impferfolge aus-
schlaggebend als vielmehr die politische
Stabilisierung, erganzte von Berg in einem
Vortrag auf dem ,Coface Kongress Lan-
derrisiken”. Die USA, die bei der Impfkam-
pagne schnell vorankamen, wurden dage-
gen nicht hochgestuft, da die politische
Unsicherheit im Vorfeld der Urteilsverkln-
dung zur Tétung von George Floyd erhoht
war. Die Landerrisikoeinschdatzung von
Coface spiegelt die Wahrscheinlichkeit
von erhdhten Zahlungsausfallen in einem
Land in den ndchsten sechs Monaten
wider.

Globale BIP-Prognose auf 5,1% kor-
rigiert

Die globalen Konjunkturaussichten fallen
flr das Jahr 2021 weiterhin positiv aus.
Coface hat die Prognose fiir das globale
Bruttoinlandsprodukt (BIP) fiir das Jahr
2021 von 4,5% auf 5,1% korrigiert. Dies ist
in erster Linie einer besseren Entwicklung
der wirtschaftlichen Aktivitat in vielen
Schwellenlandern zum Ende des Jahres
2020 geschuldet. Da die zweite Pande-
miewelle deutlich groBere und langere
Ausmalle angenommen hat, als dies
vorab angenommen wurde, starteten
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viele grof3e Volkswirtschaften in Europa
mit einem negativen BIP-Wachstum ins
Jahr 2021. Das driickt die Konjunkturpro-
gnosen fir Frankreich (BIP-Wachstum fir
2021 von zuvor 7,1% auf 5,4% revidiert),
Spanien (von 6,4% auf 6,1%) und Italien
(von 5,1% auf 4,2%) ebenso wie flir das
Vereinigte Konigreich (von 5,9% auf 4,0%).

Die Landerrisikoeinschatzung von Coface
fur Deutschland bleibt zum Ende des ers-
ten Quartals 2021 jedoch bei A3.,In gewis-
ser Weise ist das argerlich. Der Fokus der
deutschen Wirtschaft auf dem verarbei-
tenden Gewerbe ist derzeit eine sehr gute
Ausgangsposition fiir eine deutliche Bele-
bung und damit einhergehend auch fiir
eine Aufwartsrevision der Landerrisiko-
einschatzung. Der groBBe Knackpunkt
bleibt aber die Impfkampagne. Lange Zeit
stagnierte die Zahl der taglichen Impfun-
gen. Hinzu kamen das Hin und Her tber
den Einsatz des Impfstoffs von Astra-
Zeneca sowie die Lieferengpasse des
Unternehmens”, sagte von Berg.

Weniger Arztbesuche aufgescho-
ben, mehr Bedarf an Kartonagen

In der aktuellen Beurteilung der Bran-
chenrisiken verbesserten sich die Ein-
schatzungen fiir die Pharmaindustrie (von
mittleres auf niedriges Risiko), die Papier-
(von hohes auf mittleres Risiko) und die
Metallbranche (von sehr hohes auf hohes
Risiko). Der Ausblick fur die Pharmaindus-
trie hat sich aufgehellt, weil die Pharma-

Rohstoffknappheit groBteils abgenom-
men hat und weil im aktuellen Lockdown
Arztbesuche seltener aufgeschoben wer-
den. Dadurch hat sich die Medikamenten-
nachfrage normalisiert.,,Deutschland pro-
fitiert zudem vom starken Fokus auf
Forschung und Entwicklung. Gerade im
Bereich der Behandlung von Covid-19
wird aktuell viel investiert’, erlduterte von
Berg.

Der Papiersektor wird zum einen befli-
gelt von der hohen Nachfrage nach medi-
zinischen Produkten wie Masken, zum
anderen von der Verpackungsindustrie
und deren Nachfrage nach Kartonagen,
die im E-Commerce genutzt werden. Ein
Manko bleibt allerdings die weiterhin sin-
kende Nachfrage nach hochwertigen
Papieren, da immer weniger Druck-
erzeugnisse wie Magazine oder Zeitun-
gen gelesen werden.

.Die Metallbranche profitiert vor allem
von der Belebung des Maschinenbaus
und des globalen Automobilmarktes,
bleibt aber auch auf der neuen Risikostufe
eines unserer Sorgenkinder”, sagte von
Berg. Gerade die Rohstoffknappheit,
bspw. von Aluminium, bremse derzeit die
Produktion stellenweise aus. Die Risiko-
einschatzung von Coface spiegelt die
Wahrscheinlichkeit von erhéhten Zah-
lungsausféllen in einer Branche in den
nachsten sechs Monaten wider. <«

Anzeige

VERANSTALTER

Tag der Exportweltmeister

Strategien, Praxiswissen und Networking fiir internationale Markte

4. OKTOBER 2021 IM DEUTSCHE BANK PARK, FRANKFURT AM MAIN

Im Fokus: Nachhaltigkeit und Digitalisierung

www.tag-der-exportweltmeister.de

MITVERANSTALTER

ExportManager Deutsche Bank
PARTNER FORDERER
QHAGEMANN ¢y Santander  TrafinScout) BNP PARIBAS

THEMEN @



http://www.exportmanager-online.de
http://www.tag-der-exportweltmeister.de

FINANZIEREN

ExportManager | Ausgabe 4 | 12.Mai2021 | 9

Was sind
nachhaltige
Finanzierungen?

Der Trend zur Nachhaltigkeit hat
langst auch die Finanzierungen
erfasst. Die Banken treiben das
Thema mit Macht voran. Und sie
legen fest, was eine nachhaltige
Finanzierung eigentlich ist.

Der Beitrag erschien erstmals im Magazin
Jresults. FinanzWissen fiir Unternehmen®,
Ausgabe 03/2021.

Autor: Bastian Frien

Veréffentlichung mit freundlicher Genehmi-
gung der Deutschen Bank. Den Link finden
Sie HIER

n der Borse ist Berichtssaison, und so
Alangsam reichen auch die Mittel-

standler ihre Geschéftszahlen fiir
das Ausnahmejahr 2020 ein. Darauf folgen
die traditionellen Jahresgesprache mit
den Firmenkundenbetreuern. Die haben
einen klar strukturierten Verlauf, doch die-
ses Mal bringt nicht nur die Pandemie eine
ganz neue Facette in den Dialog. Viele Mit-
telstandler werden sich darliber wundern,
dass die Berater auch das Thema Nachhal-
tigkeit auf die Agenda setzen.

Nachhaltigkeitsfinanzierungen
trotzen Corona

Das war vor einem Jahr nicht unbedingt
zu erwarten. Zu Beginn der Corona-Krise
wurde oft die bange Beflirchtung gedu-
Bert, das Virus kdnne die Sustainability-
Anstrengungen der Wirtschaft um Jahre
zuriickwerfen. Mittlerweile ist klar: Das
wird nicht passieren. Im Gegenteil, der
Zug nimmt gerade méchtig Fahrt auf. Und
die Finanzwirtschaft treibt die Unterneh-
men voran. Banken und institutionelle
Investoren sind gleichermaflen erfasst
vom Trend zur Nachhaltigkeit.

Jetzt wird es pragmatisch

Nach Jahren der Verunsicherung und Rat-
losigkeit wird nun zugepackt. Vorbei sind
die Zeiten, in denen diskutiert wurde, ob
nur Unternehmen oder auch Finanzierun-
gen ,griin” sein kdnnen und ob der sau-

Ein Wald voller Baiume: Nachhaltige Investitionen haben die unterschiedlichsten Facetten.

berste in einer ,schmutzigen” Branche
nachhaltig ist oder nur ein Feigenblatt.
Der Finanzierungsmarkt ist tGber diesen
Streit hinweggegangen und hat gezeigt,
dass es fir alle Ansdtze Argumente und
Investoren gibt. Und es haben sich Stan-
dards herausgebildet, an denen sich alle
orientieren kénnen.

Noch ist der Markt nicht klar ausdifferen-
ziert, aber die Lahmung ist verschwunden
- nun soll alles ganz schnell gehen. Keine
Bank, die das Thema nicht als geschaftli-
ches Wachstumsfeld besetzen will, das
auch noch positiv auf das eigene Image

abstrahlt. Auch Deutschlands grof3te Bank
hat sich ehrgeizige Ziele verpasst: Bis
2025 will die Deutsche Bank 200 Mrd EUR
an nachhaltigen Finanzierungen in die
Blicher nehmen oder arrangieren. Gere-
gelt werden die Anstrengungen der Bank
in einem Rahmenwerk, dem ,Sustainable
Finance Framework".

Ein Blick in das Rahmenwerk hilft Mittel-
standlern zu verstehen, wie Banken das
Thema nachhaltige Finanzierung ange-
hen. Fir den eiligen Leser hier die gute
Nachricht: Das Rad wird nicht neu erfun-
den, das Rahmenwerk orientiert sich an

THEMEN @
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der sogenannten EU-Taxonomie und an
internationalen Standards. Das ist gut,
weil Mittelsténdler wenig Lust haben
dirften, sich mit ganzlich unterschiedli-
chen Ansatzen ihrer Hausbanken zu
beschéftigen.

Drei Wege zur nachhaltigen
Finanzierung

Auf drei Wegen gelangt man zu einer
nachhaltigen Finanzierung. Der erste Weg
flhrt Uber die Verwendung der Mittel.
Unternehmen miissen die Finanzierung
entweder daflir einsetzen, die Umwelt zu
erhalten, zu verbessern oder zu schiitzen.
Oder sie ermdglichen die soziale Entwick-
lung insbesondere von Randgruppen.
Was so lapidar formuliert noch nebulds
bleibt, wird nach Sektoren mit Beispielen
unterfittert: Die Produktion von Bautei-
len fiir die Gewinnung regenerativer Ener-
gie fallt genauso darunter wie Investitio-
nen in verbessertes Recycling oder in
bezahlbaren Wohnraum. Hier wird also
ein Anreiz geschaffen, eine Investition in
eine bestimmte Richtung zu lenken. Im
Zweifel hilft ein Gesprach mit der Bank,
um zu verstehen, ob eine geplante Aus-
gabe die Kriterien erfillt.

Der zweite Weg ist der schwierigste. Uber
ihn kommen nur solche Unternehmen zu
einer nachhaltigen Finanzierung, die min-
destens 90% ihres Umsatzes aus nachhal-
tiger Tatigkeit erwirtschaften. In diesem
Fall ist die Verwendung der Mittel egal.

Der dritte Weg wiederum steht vielen
Unternehmen offen. Finanzierungen wer-
den als nachhaltig eingestuft, wenn sie an
Nachhaltigkeitsziele gekoppelt sind.
Diese Ziele missen — nach Einschatzung
der Bank - ehrgeizig formuliert sein und
die Kernaktivitdten des Unternehmens
betreffen. Hier werden Anreize geschaf-
fen, das eigene Geschaft moglichst rasch
auf Nachhaltigkeit umzustellen. Typi-
scherweise winken dem Kunden niedri-
gere Finanzierungskosten, wenn die
selbst gesteckten Ziele tatsachlich erreicht
werden.

~Finanzierungen werden als nachhal-
tig eingestuft, wenn sie an Nachhal-
tigkeitsziele gekoppelt sind. Diese
Ziele miissen ehrgeizig formuliert
sein und die Kernaktivitdten des
Unternehmens betreffen.”

Bankenrating und Reporting

Die drei Wege bieten fiir fast jeden Mittel-
standler die Moglichkeit, eine nachhaltige
Finanzierung abzuschlieBen. Allerdings
nicht fiir jede Investition. Doch das ist
auch nicht notwendig: ,Einige Kunden
haben sich bereits mit der Frage bei uns
gemeldet, ob wir sie iberhaupt noch
finanzieren, wenn sie die Kriterien des
Rahmenwerks nicht erfiillen”, berichtet
Henrike Pfannenberg, die das ESG-Kom-
petenzteam der Deutschen Bank leitet.
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Sie konnte beruhigen: ,Aktuell geht es
hier noch um eine freiwillige Klassifizie-
rung von Geschaft, das bewusst einen
positiven Beitrag zur Nachhaltigkeits-
transformation leisten soll.”

Auch im Kunden-Rating der Banken spie-
gelt sich die Nachhaltigkeit zundchst nur
qualitativ wider. ,Die Einbindung der
Nachhaltigkeit in die klassische Risikobe-
urteilung befindet sich noch in einer sehr
friihen Phase”, sagt Viktoriya Brand, die
den Bereich Sustainability bei der Deut-
schen Bank leitet. Doch die Datenerfas-
sung und die Modellierung haben langst
begonnen. Auch wenn es noch viele Fra-
gen dazu gibt, inwiefern diese Themen
auf ein Rating Einfluss nehmen werden:
Klinftig konnten auf Unternehmen, die
sich der Nachhaltigkeit konsequent ver-
weigern, hohere Kosten zukommen.

Dabei hapert es oft mehr an der Kommu-
nikation als am Handeln. ,Gerade im Mit-
telstandsbereich gibt es viele ,Hidden
Champions’, die Nachhaltigkeit integrie-
ren, das bislang jedoch wenig transparent
nach auflen darstellen”, sagt Henrike
Pfannenberg. Oft wird der Aufwand
gescheut, obwohl Reporting-Standards
fur mittelstandische Unternehmen schon
lange zur Verfiigung stehen, z.B. von der
gemeinnitzigen Global Reporting Initia-
tive (GRI). Sinnvoll ist weder die Scheu vor
dem Umbau noch die Verschlossenheit.
,Klnftig werden nicht nur die Banken mit-
telstandische Unternehmen auffordern,
ihre Aktivitaten zu beziffern, die zur nach-

haltigen Entwicklung beitragen®, sagt Vik-
toriya Brand. ,Auch Kunden und Lieferan-
ten werden fir ihre eigenen Reportings
Fragen stellen/”

~Die Investoren am Kapitalmarkt
hungern nach nachhaltigen Assets,
die Banken haben sich Nachhaltig-
keit auf die Fahnen geschrieben und
auch der Staat stiitzt Initiativen mit
vergiinstigter Refinanzierung.”

Auf der Finanzierungsseite gehen also
zwar nicht gleich die Lichter aus, wenn
man das Thema Nachhaltigkeit ein biss-
chen schleifen lasst. Noch ist Nachhaltig-
keit Kir, nicht Pflicht. Aber wer Nachhaltig-
keiternst nimmt und seine Anstrengungen
dokumentiert, der kann in der Finanzie-
rung sogar profitieren: Die Investoren am
Kapitalmarkt hungern nach nachhaltigen
Assets, die Banken haben sich Nachhaltig-
keit auf die Fahnen geschrieben und auch
der Staat stiitzt Initiativen mit verglinstig-
ter Refinanzierung. Im Klartext: Es ist
absehbar, dass Finanzierungen, die als
nachhaltig qualifiziert werden kénnen, zu
besseren Konditionen erhltlich sein wer-
den. Darum spricht viel dafiir, dass sich
nicht nur Nachhaltigkeits-Reportings, son-
dern auch nachhaltige Finanzierungen im
Mittelstand auf breiter Front durchsetzen
werden. <«
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Finanzierungs-
engpass in Asien
uberwinden

Digitale Losungen haben sich in
der Pandemie bewahrt. Fir die
Handelsfinanzierung boten
Plattformlésungen schon zuvor
eine neue Infrastruktur. Uber den
Aspekt der effizienten
Abwicklung hinaus ist auch die
Vermittlung von Angebot und
Nachfrage ein bedeutendes
Anwendungsfeld.

Christian Ziircher
Sales Director,
Mitigram AB

christian.zurcher@
mitigram.com
www.mitigram.com

ach dem Einbruch des Welthandels
N und den daraus resultierenden Lie-

ferschwierigkeiten steht der Aufbau
leistungsfahiger Lieferketten auf der
Agenda. Die Pandemie hat ebenso wie die
Sperrung des Suez-Kanals gezeigt, dass
Engpasse schnell und effizient Gberwun-
den werden missen. Daten und digitale
Plattformen liefern dafiir die notwendi-
gen Informationen und die fiir eine markt-
gerechte Losung erforderliche Transpa-
renz. Gerade zur Finanzierung des Han-
dels leistet die Digitalisierung einen
wichtigen Beitrag.

Informationen und Markt-
transparenz fehlen

Wenn Nachfrage und Angebot nicht zuei-
nanderfinden, muss das nicht immer am
Preis liegen. Oft fehlt es an Informationen
und der notwendigen Markttransparenz.
Feste Bankbeziehungen fiihren bisweilen
nicht zu einer Finanzierung, wahrend
unbekannte Anbieter auf ihrem Risikoap-
petit sitzen bleiben. Die Summe der abge-
lehnten Finanzierungsanfragen ist
betrachtlich. Im Jahr 2019 schéatzte die
Asiatische Entwicklungsbank (ADB) die
globale Handelsfinanzierungsliicke auf
1,5 Bill USD, aber unter dem Eindruck der
Pandemie ist diese Zahl in die Hohe
geschnellt. Eine neue Studie der Internati-
onalen Handelskammer (ICC) schatzt,
dass 1,9 bis 5 Bill USD notwendig sind, um
auf dem Handelskreditmarkt das Niveau
von 2019 wieder zu erreichen.

Berilicksichtigt man diese Schatzung
zusammen mit der von der ADB identifi-
zierten Handelsfinanzierungsliicke fiir 2019
in Hohe von 1,5 Bill USD, bedeutet dies,
dass zwischen 3,4 und 6,5 Bill USD bendtigt
werden, um ausreichend Finanzierungen
anbieten zu kénnen. Der dadurch ermég-
lichte Handel ist u.a. eine Voraussetzung fiir
die Umsetzung der Nachhaltigen Entwick-
lungsziele der UN von 2015.

Neue Finanzpartner erforderlich

Die veranderten Marktbedingungen fiir
Handelsfinanzierungen wirken sich auch
auf gute und teils seit vielen Jahren beste-
hende Geschéftsbeziehungen zwischen
Exporteuren und ihren Hausbanken aus:

Da sich moglicherweise die Kundenboni-
tat der Abnehmer im Ausland verschlech-
tert hat oder die eigene Risikopolitik zu
mehr Vorsicht bei der Vergabe von Liefe-
rantenkrediten im Auslandsgeschaft rat,
steigt einerseits der Absicherungsbedarf
der Exportwirtschaft. Andererseits redu-
zieren Finanzinstitutionen aus verschie-
denen Griinden ihre Linien auf bestimmte
Risiken oder ziehen sich auch ganz aus
Markten oder Regionen zuriick - eine ten-
denziell steigende Nachfrage trifft auf ein
tendenziell sinkendes Angebot.

Aus diesem Grund sind Exporteure jegli-
cher GroBenordnung und Branche immer
wieder vor die Herausforderung gestellt,
einen Finanz- und/oder Absicherungs-
partner auBerhalb des eigenen Netzwerks

Mit der richtigen digitalen Handelsplattform behlt man auch in Krisenzeiten einen guten Uberblick.
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zu identifizieren. Dies kann sich schnell als
eine Suche nach der sprichwortlichen
,Nadel im Heuhaufen” herauskristallisie-
ren.

Marktpldtze erhhen Transparenz

In vielen Bereichen des AuRenhandels hal-
ten neue Formen der Vermittlung von
Angebot und Nachfrage Einzug. Virtuelle
Plattformen bieten eine sichere Datener-
fassung und -priifung, die eine gezielte
Angebotserstellung fiir Anfragen, z.B. aus
den Bereichen Logistik, Finanzierung und
Absicherung, ermdglichen.

Auch fir die Vermittlung von Handelsfi-
nanzierungen sind Plattformen verfiigbar.
So hat die Firma Mitigram eine Losung
entwickelt, die sich seit ihrer Einflihrung
im Sommer 2020 sehr gut bewahrt hat.
Die Nutzer kdnnen sich Uber das Portal
,Open Market Discovery” auf die Suche
nach passenden Finanzierungspartnern
begeben. Sowohl Exporteure als auch
Banken konnen die Plattform nutzen, um
Angebote fiir die Absicherung und Finan-
zierung von Import- und Exportgeschaf-
ten einzuholen bzw. abzugeben. Sollten
sich die Beteiligten einig werden, kénnen
diese Geschafte auch Uber die Plattform
abgeschlossen werden.

Wahrend die Exporteure eine Vereinba-
rung mit Mitigram Uber die Nutzung der
Plattform bendtigen, kdnnen Uber dieses
Medium alle Banken weltweit angespro-
chen werden, ohne dass diese der Platt-

form beigetreten sein miissen. Uber den
Marktplatz werden inzwischen monatlich
Transaktionen im Volumen von 2,5 Mrd
USD platziert. Uber 200 renommierte
Unternehmen und Banken zdhlen mittler-
weile zum Kreis der Vertragspartner. Die
registrierten Banken haben die Mdglich-
keit, auf der Plattform ihren Risikoappetit
fur bestimmte Geschéafte und Konstellati-
onen zu hinterlegen, differenziert nach
Regionen und Landern, Risikoart oder
dem Land des Firmensitzes des anfragen-
den Exporteurs.

Sollte nun der Exporteur von seinen Haus-
banken kein oder kein passendes Angebot
bekommen haben, kann er sich diejeni-
gen Banken anzeigen lassen, die einen zu
seiner Transaktion passenden Risikoappe-
tit hinterlegt haben. Aus dieser Liste kann
der Exporteur dann diejenigen Banken
auswahlen, die er um ein Angebot bitten
mochte, und diesen die Anfrage Uber die
Plattform zuleiten. Auf diese Art und Weise
kdnnen sich Unternehmen auf Basis einer
konkreten Geschaftsanfrage eventuell
neue Bankbeziehungen erschlie3en.

Der Aspekt der neuen Geschaftsbezie-
hung macht den Marktplatz von Mitigram
auch fiir Banken sehr attraktiv, der mit sei-
ner speziellen Funktionalitat einen Bei-
trag dazu leisten kann, die Handelsfinan-
zierungsliicke zu schlieBen. «
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Schulterschluss nach dem Brexit

Das ,Forum UK" das der ,ExportManager” gemeinsam mit der
Santander Consumer Bank ausrichtet, widmet sich den wirtschaft-
lichen Aussichten und rechtlichen Rahmenbedingungen in
GroBbritannien, den Marktchancen fiir deutsche Unternehmen
sowie den Finanzierungsmaoglichkeiten nach dem Brexit.

Folgende Themen erwarten Sie:
+  Wie steht UK nach dem Brexit und der Pandemie da?
«  Welche Standortvorteile und Vergiinstigungen bietet UK?

+  Wie nutzen deutsche Unternehmer die Geschaftsmdglichkeiten
in Gro3britannien nach dem Brexit?

«  Welche Moglichkeiten der Finanzierung bieten sich vor Ort?

Weitere Informationen und Anmeldung auf:
https://www.exportmanager-online.de/events/foren/forum-uk
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Verpackungsin-
dustrie in Indien
stellt sich um

Die Corona-Krise setzt dem Sub-
kontinent stark zu. Obwohl die
gesundheitliche Lage vor Ort
prekar ist, missen Unternehmen
vor Ort weitermachen — und sich
mit neuen Gesetzen befassen.
Vor allem der Verpackungsindus-
trie stehen Anderungen bevor.

Frank Schmitz

Executive Director,

Export Finance Origination,
Landesbank Baden-
Wiirttemberg (LBBW)

frank.schmitz@lbbw.de
www.lbbw.com

Sandeep Babbar
Chief Representative,
LBBW-Reprdsentanz Mumbai

sandeep.babbar@lbbwin.com
www.lbbw.com

Ab 2022 darf in Indien kein Einwegplastik mehr verkauft werden, weshalb Kartonagen stark gefragt sind.

n der Spitze mehr als 400.000 Neuinfek-

tionen binnen 24 Stunden, Uberfillte

Krankenhduser, eine noch anstecken-
dere Mutante: Das Coronavirus hat Indien
erneut fest im Griff. Der Subkontinent
befindet sich wieder im Lockdown - so
wie schon im vergangenen Jahr. Damals
reagierte Indiens Regierung ziigig und
beherzt. Sie fuhr Wirtschaft und gesell-
schaftliches Leben weitgehend herunter,
beschloss einen der restriktivsten Lock-
downs weltweit — und schaffte (zunachst)
die Trendwende.

Dabei nahm sie in Kauf, dass das Wirt-
schaftswachstum auf einen historischen
Tiefstand fiel. Das Bruttoinlandsprodukt
schrumpfte von April bis Juni 2020 um

fast ein Viertel. Dann sollte es wieder auf-
wartsgehen: Noch im Friihjahr 2021 prog-
nostizierte die Regierung fiir 2021 eine
Zunahme des Bruttoinlandsprodukts von
10% bis 12%. Die Ratingagentur Moody'’s
rechnete sogar mit 14%. Fiir die Wirtschaft
gab es kaum noch Auflagen: Die Unter-
nehmen produzierten wieder, die Men-
schen kauften wieder ein.

Corona und Plastikverbot belasten
Verpackungsindustrie

Dann kam die dritte Corona-Welle. Wah-
rend Tausende Menschen um ihr Leben
kampfen, muss das wirtschaftliche Leben
indes weitergehen. Die Verpackungsin-

©Mansi Patil/Shutterstock

dustrie bspw. liberarbeitet gerade auf
Hochtouren ihre Ablaufe und Produkte.
Ab 2022 darf in Indien namlich kein Ein-
wegplastik mehr verkauft werden. Das
hat die Regierung im Oktober 2019 per
Gesetz festgelegt. Strohhalme gibt es vie-
lerorts bereits aus Papier, Besteck aus
Weichholz. Plastikeinkaufstiiten werden
stabiler, sodass Supermarktkunden sie
auch mehrfach benutzen kénnen.

Was sich nach vergleichsweise einfachen
Losungen anhort, stellt zahlreiche Unter-
nehmen vor Herausforderungen: Sie mus-
sen nicht nur ihre Lieferketten und Her-
stellungsprozesse tberdenken, auch die
Kosten steigen, etwa flir Material. Plastik-
tiiten bspw. miissen ab Oktober mehr als
doppelt so dick sein wie bisher — 120 statt
50 Mikrometer. Indiens Regierung verbie-
tet nicht nur die Herstellung von Einweg-
plastik, sondern alles, was damit zusam-
menhangt — von der Nutzung Uber den
Verkauf bis hin zum Import und zur
Abwicklung. Um die einschneidenden
Verdanderungen abzumildern, tritt das Ver-
bot stufenweise in Kraft: Seit Januar sind
Einwegprodukte wie Titen, Strohhalme,
Besteck und Flaschen verboten, in der
zweiten Phase geht es an die Industriever-
packungen. So haben Indiens Unterneh-
men Zeit, sich umzustellen.

Lockdown erhoht Verpackungsbedarf

Die Branche profitiert indes davon, dass
sie auch wahrend des Lockdowns weiter
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produzieren darf. Und nicht nur das: Die
Nachfrage nach ihren Produkten steigt
sogar. Denn die Menschen gehen selte-
ner auswarts essen, nehmen Speisen
und Getrdnke nun haufiger mit nach
Hause. Auch der E-Commerce boomt.
Noch verbraucht Indien im weltweiten
Vergleich zwar relativ wenig Kunststoff.
Mit 13,6 kg pro Kopf liegt der Subkonti-
nent weit unter dem weltweiten Durch-
schnitt von etwa 30 kg, hat der indische
Industrie- und Handelsverband FICCI
errechnet.

~Momentan entfallen fast 59% des
gesamten Kunststoffverbrauchs in
Indien auf Verpackungen, davon der
GrofBteil auf flexible Materialien wie
Folien.”

Doch: Je stéarker die Wirtschaft wachst,
desto starker steigt auch der jahrliche
Kunststoffverbrauch, sind sich FICCI-
Experten sicher. Momentan entfallen laut
Verband fast 59% des gesamten Kunst-
stoffverbrauchs in Indien auf Verpackun-
gen, davon der GrofBteil auf flexible Mate-
rialien wie Folien. Das macht rund 10 Mio t
Kunststoffverpackungen pro Jahr.

Hermesdeckung macht viele
Geschafte erst moglich

Die Landesbank Baden-Wirttemberg
(LBBW) arbeitet seit Jahrzehnten eng mit

Unternehmen der Verpackungsindustrie
zusammen. Seit 2010 finanziert sie auch
den Export von Maschinen fir die Verpa-
ckungsmittelindustrie in Indien und
unterstiitzt Unternehmen der Branche
jetzt, ihre Investitionsplane an die neuen
Richtlinien anzupassen.

Vor allem in den vergangenen zwolf
Monaten hat die Bank eine Schlisselrolle
in der Finanzierung von Exportvorhaben
deutscher Maschinenbauer gespielt: Da
die Verpackungsnachfrage in Indien so
stark angezogen hat, sind auch die Auf-
tragsbuicher der deutschen Hersteller gut
gefiillt. Wer aktuell eine Maschine
bestellt, muss 12 bis 24 Monate darauf
warten. Die Maschinenbauer investieren
deshalb nicht nur in neue Technologien,
um ihre Maschinen fiir die neuen umwelt-
technischen Anforderungen fit zu
machen, sondern sie erhéhen auch ihre
Kapazitaten.

Vor allem staatliche Exportversicherer
(Export Credit Agencies/ECAs) spielen
dabei eine besondere Rolle: Die meisten
Geschifte in Indien werden mit ECA-
Deckungen abgesichert. In Deutschland
unterstiitzt der Bund Auslandsgeschifte
hiesiger Exporteure, indem er politische
und wirtschaftliche Risiken in Landern
Ubernimmt, fur die es keine oder nur
unzureichende Absicherungsmadglichen
der privaten Versicherungswirtschaft gibt.
Als Mandatar des Bundes ibernimmt die
Euler Hermes Aktiengesellschaft die
Abwicklung der Hermesdeckungen, die

sich also vor allem auf Entwicklungs- und
Schwellenlander konzentrieren. Die Bun-
desrepublik Deutschland Gbernimmt das
Risiko eines Zahlungsausfalls und hilft
Exporteuren so dabei, schwer zugangli-
che Markte zu erschlieBen und Geschafts-
beziehungen auch in herausfordernden
Zeiten aufrechtzuerhalten.

Eine ECA-gedeckte Finanzierung kann
sogar das Ziinglein an der Waage sein,
damit ein Exportgeschaft tGberhaupt
zustande kommt. Sie deckt vergleichs-
weise lange Laufzeiten ab, unter Umstan-
den bis zu zehn Jahre (zzgl. in der Regel
zwei Jahre Vorlauf), und kann deshalb
auch besonders risikoreiche Geschifte
darstellen. Akkreditive hingegen, auch
Letters of Credit genannt, sind zwar eben-
falls als Absicherung beliebt, dirfen in
Indien aber nur Geschéafte fir maximal
drei Jahre absichern und finanzieren.
Gerade fiir den Kauf und die Finanzierung
von langfristigen Investitionsglitern in
der Verpackungsmittelindustrie reicht so
ein Zeitfenster oft nicht aus.

Eine Deckung durch den deutschen
Exportversicherer Euler Hermes kann
auch hohe Auftragswerte absichern. Ein
indischer Hersteller von Folien fiir die Ver-
packung von Lebensmitteln bspw. inves-
tiert aktuell 30 Mio EUR auf dem Subkon-
tinent — davon entfallen 20 Mio EUR allein
auf Maschinen aus Bayern, Baden-Wrt-
temberg und Nordrhein-Westfalen. Die
Pramie fir die Hermesdeckung richtet
sich nach der Hohe des Auftragsvolu-

mens und dem Risiko des Geschifts. Letz-
teres setzt sich u.a. zusammen aus der
Laufzeit und dem Lander- bzw. Kauferri-
siko. Um das Risiko einzelner Lander dar-
zustellen, stuft Euler Hermes sie in Kate-
gorien ein: 1 bedeutet geringstes Risiko, 7
hochstes. Indien fallt unter die Landerka-
tegorie 3. Das Kauferrisiko zeigt an, wie
wahrscheinlich es ist, dass der Kaufer
nicht zahlt. Berlicksichtigt werden dabei
auch die gestellten Sicherheiten und die
Deckungsquote, die lblicherweise bei
95% liegt.

Unterstiitzung vor Ort

Die LBBW betreibt seit mehr als 25 Jahren
eine Niederlassung in Singapur, von der
aus sie die gesamte Region Asien/Pazifik
betreut. Die Experten dort und aus
Deutschland unterstiitzen Exporteure
aus dem deutschsprachigen Raum beim
Markteintritt und stehen diesen mit
Finanzierungsldsungen und Marktkennt-
nis zur Seite. Um optimale Marktexpertise
zu bieten, deckt die LBBW-Reprasentanz
in Mumbai seit Ende 1999 mit mittler-
weile vier Mitarbeiten zudem den kom-
pletten indischen Markt ab - von Neu-
Delhi Gber Mumbai und Pune bis nach
Bangalore und Kolkata. Gerade in heraus-
fordernden Zeiten ist ein verlasslicher
Partner mit Marktexpertise unverzicht-
bar. <
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US-Import-
verfahren fir
europaische
Unternehmen

Die Entscheidung der USA, die
Z0lle auf Waren aus GroB3britan-
nien und der EU, darunter Scotch
Whisky und Kase, auszusetzen,
hat Hoffnungen auf ein transat-
lantisches Handelsabkommen
geweckt. Doch auch ohne ein
solches Abkommen lohnt sich
der Handel mit den USA.

Arne Mielken
Geschdiftsfiihrer,
Customs Manager Ltd.

arne.mielken@customs-
manager.com
www.customermanager.org

ie EU ist in einen lang anhaltenden
DHandeIsstreit mit den USA Uber

Subventionen fir die rivalisieren-
den Flugzeughersteller Airbus und Boe-
ing verwickelt. Dies gipfelte darin, dass
die Trump-Administration eine Reihe von
Waren aus der EU (und GroR3britannien)
mit einem satten Zoll von 25% belegte.
Nach dem Ausscheiden aus der EU hob
GroBbritannien einige der von der EU auf-
erlegten Z6lle auf US-Giiter auf und 16ste
damit ein voriibergehendes Tauwetter in
den Handelsbeziehungen mit den USA
aus. Diese Anndherung verschafft Grof3-
britannien und der EU gleichermalien
eine gewisse Atempause, um ein Abkom-
men mit den USA auszuhandeln.

Abkommen keine Voraussetzung fir
Handel

EU-Unternehmen sollten mit Handelsakti-
vitaten in Richtung USA jedoch nicht war-
ten, bis ein Freihandelsabkommen mit
den USA abgeschlossen wird. Ein Han-
delsabkommen garantiert nicht weniger
Arger oder gar zollfreien Handel - weit
gefehlt. Das wird gerade in den Handels-
beziehungen zwischen dem Vereinigten
Konigreich und der EU deutlich.

Trotz des Handels- und Kooperationsab-
kommens kampfen viele Unternehmen
mit der Birokratie, einschlieB8lich komple-
xer Ursprungsregeln, und miissen mit saf-
tigen Geldstrafen rechnen, wenn sie
etwas falsch machen. Sie miissen immer

Auch wenn es Zélle zwischen zwei Wirtschaftsraumen gibt, lassen sich gute Geschafte machen.

noch komplizierte Zollerklarungen aus-
fullen und Gesundheitszeugnisse vorle-
gen, wenn sie bestimmte Produkte expor-
tieren. Viele Firmen bendtigen die
professionellen Dienste von Zollagenten
und -spezialisten, die ihnen helfen, die
neuen Handelsvereinbarungen zu meis-
tern.

Handel zu WTO-Bedingungen

Wie viel schwieriger kann es also sein,
ohne ein Freihandelsabkommen Handel
zu treiben, also Handel zu den Bedingun-
gen der Welthandelsorganisation (WTO)?

Immerhin handeln europdische Unter-
nehmen bereits mit mehreren Landern zu
WTO-Bedingungen, darunter China,
Indien und Saudi-Arabien, und es gibt kei-
nen Grund, warum wir das nicht auch mit
den USA und anderen Landern tun kon-
nen.

Der Import in die USA kann ein ebenso
komplizierter Prozess sein wie der Han-
del zwischen der EU und GroBbritannien
nach dem Brexit. Die gute Nachricht ist,
dass der Handel mit den USA nicht mehr
so Uberwaltigend kompliziert ist, wenn
man sich mit den neuen Anforderungen
im Warenverkehr mit GroBbritannien

THEMEN @
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vertraut gemacht hat. Doch auch in den
USA kann es ohne ein gutes Verstdandnis
des Prozesses immer noch zu Verzége-
rungen und Mehrkosten kommen, nur
weil ein einziger Stempel auf einem
Dokument fehlt. Handelsabkommen hin
oder her: Es gibt einige grundlegende
Details, die EU-Unternehmen richtig
machen missen, um in den USA erfolg-
reich zu sein.

~Der wichtigste Vorschlag ist, die
Dienste eines lizenzierten Zollmak-
lers in Anspruch zu nehmen. Dieser
hat die nétige Erfahrung und Kennt-
nis des US-Zolls, um bei der Uberwin-
dung der vielen méglichen Grenz-
problemen zu helfen.”

Tipps fiir einen reibungslosen
Importprozess in die USA

Der wichtigste Vorschlag ist, die Dienste
eines lizenzierten Zollmaklers in Anspruch
zu nehmen. Dieser hat die nétige Erfah-
rung und Kenntnis des US-Zolls, um bei
der Uberwindung der vielen méglichen
Grenzproblemen zu helfen.

Wer z.B. der,Importeur of Record” ist und
auf dem Zolleintrag erwahnt wird, ist in
den Augen der Zoll- und Grenzschutzbe-
horde U.S. Customs and Border Protection
(CBP) auch rechtlich verantwortlich. Als
verantwortliche Partei muss das Unter-

nehmen die US-Importprozesse griind-
lich verstehen. Es muss z.B. wissen,

« wie Handelsrechnungen und Packliste
aussehen missen, um die Anforderun-
gen zu erfillen;

«wo und wie eine US-Zollbirgschaft fir
eine Sendung zu erhalten ist;

« wie viel Z6lle und andere Geblhren
anfallen und wie diese bezahlt werden
kénnen;

. wie Pakete, Paletten, Kisten etc.
beschriftet und behandelt werden
mussen;

« ob eine Vorankiindigung der Sendung
erforderlich ist, um den Behdrden
geniigend Zeit zu geben, die Waren
abzufangen und zu kontrollieren;

« welche Standards der Kunde erwartet,
die eingehalten werden missen;

+ welche Konformitatsbewertungen mit
technischen Produktvorschriften vor
dem Export durchgefiihrt werden
mdussen;

. wie ein Produkt fir den US-Markt

ob eine bestimmte Lizenz, Genehmi-
gung oder Zertifizierung bendétigt
wird (ohne diese besteht das Risiko
einer vollstandigen Ablehnung);

ob es eine Importkontrolle fiir die
Menge der Ware gibt, bekannt als
Quote;

wann der Makler eine Eintragung in
das elektronische Zollabfertigungssys-
tem ACE der USA vornehmen und die
notwendigen CBP-Formulare ausful-
len muss oder wann er z.B. den HTS-
Code, den Zollwert und das Ursprungs-
land angeben muss;

ob durch die Einfuhr von Waren zu
einem reduzierten Zollsatzim Rahmen
eines Freihandelsabkommens Geld
gespart werden kann;

welche Anforderungen in den US-
Gesetzen zum ,Importer Security
Filing” (ISF/10+2) flr Seeschiffstrans-
porte bestehen;

ob angemessene und vollstandige
Aufzeichnungen gefiihrt wurden, die
belegen, dass,Reasonable Care” ange-
wendet wurde.

unvollstandiger oder falscher Informatio-
nen zu Verzogerungen fiihren und Unter-
nehmen dem Risiko aussetzen, dass sie
die US-Einfuhrbestimmungen und
-gesetze nicht einhalten.

~Wenn Unternehmen ihre Hausaufga-
ben machen und iiber die richtige
Lieferkette und Unterstiitzung verfii-
gen, konnen sie die Komplexitdt des
globalen Handels auch ohne Abkom-
men meistern und trotzdem profita-
bel handeln.”

Fazit

Eine Einigung mit den USA mag die Dinge
flr einige Exporteure einfacher machen,
aber Freihandelsabkommen sind kein All-
heilmittel, wie unsere Erfahrung in Europa
gezeigt hat. Wenn Unternehmen ihre
Hausaufgaben machen und tber die rich-
tige Lieferkette und Unterstiitzung verfi-
gen, konnen sie die Komplexitat des glo-
balen Handels auch ohne Abkommen
meistern und trotzdem profitabel han-
deln. Und wenn sie die Feinheiten des
Handels zu WTO-Bedingungen gemeis-
tert haben, steht ihnen die Welt offen. <

gekennzeichnet werden muss, um die
gesetzlichen Anforderungen zu erfiil-
len und den Erwartungen der Verbrau-
cher zu entsprechen;

ob Maf3e und Gewichte korrekt sind;

Bei der Aufregung um grof3e, neue Export-
markte fur ihre Produkte sollten Unter-
nehmen die vielen Anforderungen nicht
unterschatzen, die Importeure nach dem
US-Zollrecht haben. Selbst beim besten
Makler der Welt kann die Bereitstellung
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Kann der
Logistiker die
EUSt als Vor-
steuer abziehen?

Logistikdienstleister werden
neben ihrem Auftraggeber zum
Schuldner der Einfuhrumsatz-
steuer, wenn sie die Einfuhrzoll-
anmeldung als indirekter Vertre-
ter im eigenen Namen und far
Rechnung ihres Auftraggebers
abgeben. Fallt der Auftraggeber
aus, stellt sich die Frage, ob der
Logistikdienstleister die entstan-
dene Einfuhrumsatzsteuer als
Vorsteuer abziehen kann.

Dr. Hartmut Henninger
Rechtsanwalt und
Partner,

GvW Graf von Westphalen

h.henninger@gvw.com
www.gvw.com

u dieser Frage auBerte sich das
ZFinanzgericht (FG) Hamburg in

einem aktuellen Urteil vom
18. Dezember 2020 (Az.: 5 K 175/18). Im
konkreten Fall lehnte das FG den Vorsteu-
erabzug ab, lieB aber zugleich die Revi-
sion zum Bundesfinanzhof (BFH) zu (Az.:
VIIR9/21). Das letzte Wort zum Vorsteuer-
abzug der Logistikdienstleister ist also
noch nicht gesprochen.

Der folgende Beitrag widmet sich dem
einfuhrumsatzsteuerlichen Risiko der
Logistikdienstleister und dessen Behand-
lung durch die Rechtsprechung. In der
Praxis sind Logistikdienstleister haufig
Uberrascht von der Steuerpflicht, da es
nicht um ,ihre” Waren geht, und noch
mehr davon, dass trotz Bestehens der
Steuerpflicht in der Regel kein Recht zum
Vorsteuerabzug besteht. Daher bietet das
Urteil einen guten Anlass, sich die Zusam-
menhdnge bewusst zu machen.

Indirekte Vertretung & unregelma-
Bige Zollschuldentstehung

Bietet ein Logistikdienstleister die indi-
rekte Vertretung bei der Einfuhr an, ist er
sich seiner Steuerschuldnerschaft in aller
Regel bewusst. Als Anmelder wird er nach
Art. 77 Abs. 3 Unionszollkodex (UZK) zum
Zollschuldner, daraus folgt tber § 21
Abs. 2 Umsatzsteuergesetz (UStG) die
Steuerschuldnerschaft hinsichtlich der
Einfuhrumsatzsteuer (EUSt). Im Normalfall
stellt der Dienstleister seinem Auftragge-

ber die Kosten der Dienstleistung und die
verauslagte EUSt in Rechnung. Féllt der
Auftraggeber aus, kdnnte der Dienstleis-
ter den durch die EUSt entstandenen
Schaden vermeiden, wenn er diese als
Vorsteuer abziehen konnte.

Zum Schuldner der EUSt kann ein Logis-
tikdienstleister nach Art. 79 Abs. 3 UZK
ferner dann werden, wenn er gegen for-
melle Vorschriften des von ihm verant-
worteten Zollverfahrens verstof3t und
dadurch die Einfuhrzollschuld und infol-
gedessen die EUSt entsteht. Zwei Ent-

wicklungen haben dieses Risiko zuletzt
abgemildert: Zum einen wurden bei
Schaffung des UZK die Tatbestande aus-
geweitet, die zum Erldschen der Zoll-
schuld fuihren, sodass manche formellen
VerstdlBe nun heilbar sind oder die Zoll-
schuld bei Hinzutreten weiterer Umstande
erlischt (vgl. Art. 124 Abs. 1 lit. h und
lit. k UZK). Zum anderen hat der Europai-
sche Gerichtshof (EuGH) eine Reihe von
Szenarios identifiziert, in denen die Zoll-
schuldentstehung ausnahmsweise nicht
die Entstehung der EUSt zur Folge hat.
Liegt indes keine dieser beiden Situatio-

Logistikdienstleister miissen sich viele steuerliche Fragen stellen, allen voran bei der Einfuhrumsatzsteuer.
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nen vor, konnte der Dienstleister den ent-
standenen Schaden auch bei der unregel-
maBigen Zollschuldentstehung nur
vermeiden, wenn er die EUSt als Vorsteuer
abziehen konnte.

»~Die Frage nach dem Vorsteuerabzug
kann sowohl bei der indirekten
Vertretung als auch bei der unregel-
mdfBigen Zollschuldentstehung
Bedeutung erlangen.”

Die Frage nach dem Vorsteuerabzug kann
somit bei der indirekten Vertretung und
auch bei der unregelméaBigen Zollschul-
dentstehung gleichermallen Bedeutung
erlangen: Der Logistikdienstleister
mochte die von ihm geschuldete EUSt fiir
einen Gegenstand als Vorsteuer abziehen,
auf den sich zwar seine Dienstleistung
bezieht, der ihm aber nicht gehort und
der grundsatzlich fiir seinen Auftraggeber
eingefiihrt wurde.

Abzug der EUSt als Vorsteuer

Nach § 15 Abs. 1 UStG kann der Unterneh-
mer die entstandene EUSt fiir solche
Gegenstande als Vorsteuer abziehen, die
fur sein Unternehmen eingefiihrt worden
sind. Nach herrschender Ansicht und stan-
diger Rechtsprechung des BFH soll diese
Voraussetzung bei dem Unternehmer
erfillt sein, der im Zeitpunkt der Einfuhr
die Verfligungsmacht lber den Gegen-

stand besitzt. Diese Formulierungen spre-
chen auf den ersten Blick deutlich gegen
das Vorsteuerabzugsrecht des Dienstleis-
ters, denn die Verfligungsmacht wird in
aller Regel sein Auftraggeber besitzen.

Bei der Auslegung ist jedoch zu beachten,
dass die deutsche Vorschrift im Einklang mit
denVorschriften der EU-Mehrwertsteuersys-
temrichtlinie (Richtlinie 2006/112/EG) ste-
hen muss. In Art. 168 dieser Richtlinie ist
geregelt, dass der Steuerpflichtige die EUSt
als Vorsteuer abziehen kann fir Gegen-
stande, die fur die Zwecke seiner besteuer-
ten Umsatze verwendet werden. Ange-
sichts dieser Formulierung ist es alles
andere als eindeutig, ob der Berechtigte
nicht der Dienstleister sein kann. Diese
Unklarheit und die grof3e praktische Rele-
vanz haben zu einer interessanten Ausein-
andersetzung in der Rechtsprechung
gefiihrt.

Vorstof3 des FG Hamburg 2012

In einem Urteil vom 19. Dezember 2012
(Az.: 5 K 302/09) hat das FG Hamburg
einem Inhaber eines Zolllagers den Vor-
steuerabzug in einem Fall zugestanden, in
dem die EUSt wegen VerstdBen gegen
formelle Vorschriften des Zolllagerverfah-
rens entstanden war. Das FG argumen-
tierte, dass es auf die Verfligungsmacht
nicht ankomme, da schon der Gesetzes-
wortlaut hierfiir keine hinreichende
Stiitze biete. Die Umsatzsteuer solle fiir
Unternehmen kein Kostenfaktor sein,

daher seien alle Aufwendungen zu erfas-
sen, die durch die unternehmerische
Tatigkeit veranlasst seien. Der Vorsteuer-
abzug sei zu gewahren, wenn ein sachli-
cher Zusammenhang mit den steuer-
pflichtigen Umsdtzen und eine
Verknlipfung mit dem Unternehmen
gegeben seien. Im konkreten Fall habe
der Lagerhalter die Gegenstande fir die
Zwecke seiner besteuerten Umsatze ver-
wendet, da er ohne diese keine steuer-
bare Lagerleistung hatte erbringen kon-
nen. Diese Verknilipfung reiche fir die
Berechtigung zum Vorsteuerabzug.

Gegenansicht des FG Schleswig-
Holstein 2014

Das FG Schleswig-Holstein hatte kurze
Zeit spater in einem vergleichbaren Fall zu
entscheiden. In einem Urteil vom 9. Okto-
ber 2014 (Az.: 4 K 67/13) wandte es sich
ausdrucklich gegen die Entscheidung des
FG Hamburg. Es argumentierte, dass der
Einsatz des eingefiihrten Gegenstandes
zur Bewirkung von Umsatzen fiir den Vor-
steuerabzug nicht ausreiche, da hierdurch
die - stets nur einem Unternehmer zuste-
hende - Abzugsberechtigung bezlglich
der EUSt nicht eindeutig festgestellt wer-
den kénne. Eine Verwendung fiir die Zwe-
cke der besteuerten Umsatze liege nur
vor, wenn die EUSt ein Kostenelement der
Dienstleistungsumsatze ware, was nicht
der Fall sei.

Entscheidung durch den BFH 2015

Bevor der BFH im Revisionsverfahren iber
die Entscheidung des FG Schleswig-Hol-
stein befand, wartete er das Urteil des
EuGH im Verfahren gegen den dénischen
Spediteur DSV Road A/S (Rs. C-187/14) ab.
Darin ging es um den Vorsteuerabzug des
Spediteurs, der aufgrund eines VerstoBBes
gegen formelle Vorschriften des Versand-
verfahrens zum Schuldner der EUSt
geworden war. Der EUGH lehnte den Vor-
steuerabzug ab. Fir die Zwecke der
besteuerten Umsatze des Steuerpflichti-
gen wirden eingefiihrte Gegenstande
nur verwendet, wenn die Kosten der Ein-
gangsleistungen im Preis der Ausgangs-
umsatze oder im Preis der Gegenstdnde
oder Dienstleistungen enthalten seien,
die der Steuerpflichtige im Rahmen seiner
wirtschaftlichen Tatigkeiten liefere oder
erbringe. Bei einer Speditionsleistung
flieBe der Wert der Gegenstande nicht in
das Entgelt ein, daher bestehe kein
Abzugsrecht. Der BFH hielt in seiner Revi-
sionsentscheidung vom 11. Novem-
ber 2015 (Az.: 4 K67/13) an dem Merkmal
der Verfligungsmacht fest und wendete
die sog. Kostenformel des EuGH als Prazi-
sierung seiner Rechtsprechung an.

Aktuelle Entscheidung
des FG Hamburg

In dem Urteil des FG Hamburg vom
18. Dezember 2020 (Az.: 5 K 175/18)
lehnte das Gericht den Vorsteuerabzug
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eines Dienstleisters ab, der die Einfuhr-
zollanmeldung als indirekter Vertreter
abgegeben hatte. Kurz vor der Entschei-
dung des FG hatte sich der EuGH erneut
mit der Frage nach dem Vorsteuerabzug
befasst.

~Auch Personen, die Gegenstdnde
einfiihren, ,ohne sie zu besitzen’, kon-
nen das Recht auf Steuerabzug in
Anspruch nehmen, wenn sie nach-
weisen, dass die Kosten der Einfuhr
in den Preis bestimmter Ausgangs-
umsdtze oder allgemein in den Preis
der vom Steuerpflichtigen im Rah-
men seiner wirtschaftlichen Tétigkeit
erbrachten Dienstleistungen einge-
gangen sind.”

In dem Verfahren im Falle des Logistikers
Weindel (Rs. C-621/19) stellte der EuGH
fest, dass auch Personen, die Gegen-
stande einfuhren, ,ohne sie zu besitzen”,
das Recht auf Steuerabzug in Anspruch
nehmen kénnen, wenn sie nachweisen,
dass die Kosten der Einfuhr in den Preis
bestimmter Ausgangsumsadtze oder allge-
mein in den Preis der vom Steuerpflichti-
gen im Rahmen seiner wirtschaftlichen
Tatigkeit erbrachten Dienstleistungen
eingegangen sind. Im konkreten Fall ver-
neinte das FG Hamburg das Vorliegen der
vom EuGH genannten Voraussetzungen,
ging aber aufgrund der Entscheidung im
Fall Weindel davon aus, dass es bei Vorlie-
gen dieser Voraussetzungen fir die

Berechtigung zum Vorsteuerabzug auf
das Vorliegen der Verfligungsmacht nicht
ankomme. Das FG liel} die Revision zum
BFH zu, damit dieser Gelegenheit habe,
seine Rechtsprechung erneut zu prazisie-
ren.

Ausblick

Die Entscheidung des BFH ist mit Span-
nung zu erwarten. Die Rechtsprechung
ist bislang insgesamt nicht guinstig fir die
Logistikbranche, sie befindet sich aber
noch in der Entwicklung und ist auch
nicht unwidersprochen. So wird durch-
aus vertreten, dass nicht weiterbelast-
bare EUSt-Betrage zumindest kalkulato-
risch als Gemeinkosten in die Preise fir
die Dienstleistungen einflieBen dirften.
Solche Argumente erhalten durch die
Entscheidung im Fall Weindel Riicken-
wind. In der Praxis miissen Unternehmen
der Branche jedoch weiterhin vorsichtig
sein. Das Risiko der unregelmaBigen Zoll-
schuldentstehung ist durch Compliance
zu minimieren und dort, wo Risiken
bestehen bleiben, sollten sich Dienstleis-
ter durch entsprechende Vertragsklau-
seln oder Sicherheiten abzusichern ver-
suchen. <«
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Menschenrechts-
verpflichtungen
wegen
EU-Verordnung
2020/1998

Die BemUhungen der EU, die
Wahrung der Menschenrechte
starker global durchzusetzen,
werden aktuell aulSer durch die
Novellierung der Dual-Use-Ver-
ordnung besonders durch die
Verordnung (EU) 2020/1998 des
Rates vom 7. Dezember 2020
Uber restriktive MalBnahmen
gegen schwere Menschen-
rechtsverletzungen zum Aus-
druck gebracht. Was bedeutet
dies fir den internationalen Han-
del? Worauf sollten vor allem
Exporteure jetzt achten?

PD Dr. Harald Hohmann
Rechtsanwalt,
Hohmann Rechtsanwiilte

info@hohmann-
rechtsanwaelte.com
www.hohmann-
rechtsanwaelte.com

usgangsfall: D in Deutschland
A unterhdlt seit Langem geschéftliche

Beziehungen zu Cin China. Cist ein
Handler und vertreibt die Produkte von D
in ganz China. D weil} nicht, wer die End-
kunden sind, die C in China beliefert. Das
Produktportfolio von D beinhaltet keine
sensitiven Guter. Ebenso sind keine Guter
gelistet. Treffen D trotzdem exportkont-
rollrechtliche Pflichten?

Giiter- und Personenpriifungen
nach EU-Exportrecht

D muss bei Exporten priifen, ob die expor-
tierten Guter selbst oder ihre wesentli-
chen Bestandteile gelistet sind. Dann
wirde D eine Ausfuhrgenehmigung des
BAFA bendtigen. Dies ist hier nicht der Fall.
Ebenso ist auch keine Genehmigungs-
pflicht nach der Catch-all-Regelung in
Art. 4 Dual-Use VO ersichtlich, da eine sen-
sitive Verwendung nicht gegeben ist. Eine
glterbezogene Genehmigungspflicht fir
Exporte an Cin China liegt nicht vor.

Zusatzlich muss D priifen, ob C oder eine
der Ubrigen Personen in der Lieferkette
auf EU- und evtl. auf US-Sanktionslisten
gelistet ist. Hier wére u.a. auch erforder-
lich, die direkten Kunden von C zu priifen,
soweit dies moglich ist. Aus Sicht von D
besteht aber die Schwierigkeit darin, dass
die Kunden von C nicht bekannt sind.
Zum einen wird C moéglicherweise zum
Zeitpunkt des Exports aus Deutschland
selbst noch nicht wissen, wer die Endkun-

Die europaischen und chinesischen Geschéftsinteressen wehen nicht immer in die gleiche Richtung.

den sein werden, zum anderen wird C
diese Namen geheim halten wollen,
damit D diese nicht direkt beliefert. Wenn
aber C einen direkten Kunden beliefern
wirde, der auf solchen Sanktionslisten
gelistet ist, konnte D evtl. wegen Teil-
nahme an diesem Sanktionslistenverstof3
haften. Es geht hier um zwei Risiken: das
allgemeine Sanktionslistenrisiko und das
spezielle Sanktionslistenrisiko wegen
Menschenrechten.

Minimierung des allgemeinen
Sanktionslistenrisikos

Um das allgemeine Sanktionslistenrisiko
zu minimieren, sollte D die direkten Kun-
den des C screenen und, wenn dies nicht
moglich ist, méglichst mit C eine vertrag-
liche Vereinbarung treffen, dass C keine

Personen beliefern darf, die unmittelbar
oder mittelbar auf EU- und US-Sanktions-
listen gelistet sind, und dass C allein das
Sanktionslisten-Screening durchfiihren
muss. Sofern eine solche vertragliche Ver-
einbarung strikt, transparent und effektiv
(d.h. moglichst mit Schadensersatzver-
pflichtungen versehen) ist, besteht eine
Chance, dass D das strafrechtliche Risiko
(wegen Teilnahme an einem VerstoR3 des
Q) an C weitergeben kann.

Das spezielle Sanktionslistenrisiko
(wegen Menschenrechten)

Vor allem beim Handel mit China, Russ-
land, Nordkorea, Libyen, Stidsudan und
Eritrea sind zusatzlich noch spezielle Lis-
tungen zu beachten bzgl. Personen, die
bei schweren Menschenrechtsverletzun-
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gen involviert waren. Dies ist unmittelbare
Folge der Verordnung (EU) 2020/1998 des
Rates vom 7. Dezember 2020 iiber restrik-
tive MaBnahmen gegen schwere Men-
schenrechtsverletzungen, die im Rahmen
des EU-Aktionsplans fir Menschenrechte
und Demokratie (2020-2024) erlassen
und jlingst durch die Durchfiihrungs-VO
2021/478 (mit weiteren Listungen) prazi-
siert wurde. Die erstrebten gezielten res-
triktiven MaBnahmen zur weltweiten
Bekampfung schwerwiegender Men-
schenrechtsverletzungen und -verstéRe
sollen durch Listung von Personen oder
Einrichtungen erreicht werden, die fir
schwere Menschenrechtsverletzungen
verantwortlich waren oder diese unter-
stlitzt haben. Es gilt somit ein Bereitstel-
lungsverbot von Geldern und wirtschaftli-
chen Ressourcen an diese gelisteten
Personen sowie an Personen, die im Eigen-
tum oder unter Kontrolle eines Gelisteten
stehen. EU-Wirtschaftsbeteiligte kdnnen
auch verpflichtet sein, entsprechende
Informationen an ihre nationalen Behor-
den zu Erleichterungen bei der Umset-
zung dieser Verordnung zu geben (Art. 9).

Der Anwendungsbereich der Sanktionen
wird in Art. 2 Abs. 1 vor allem wie folgt
definiert: Volkermord; Verbrechen gegen
die Menschlichkeit; folgende schwere
Menschenrechtsverletzungen oder -ver-
stoBe: Folter und andere grausame,
unmenschliche oder erniedrigende
Behandlung oder Strafe, Sklaverei, auer-
gerichtliche Hinrichtungen, willkirliche
Totungen und Massenhinrichtungen, Ver-

schwindenlassen von Personen, willkirli-
che Festnahmen oder Inhaftierungen;
andere Menschenrechtsverletzungen
oder -verstole wie Menschenhandel,
sexuelle Gewalt, VerstoBe gegen die Ver-
sammlungs-, Meinungs- und Religionsfrei-
heit. Art. 2 Absatz 2 erganzt dann, um wel-
che volkerrechtlichen Konventionen es
geht. (Konkreter Anlass fiir diese Verord-
nung waren vor allem folgende Men-
schenrechtsverstoBe: Verfolgung der
Uiguren in China; willkiirliche Festnahmen
und Unterdriickung der Meinungs- und
Versammlungsfreiheit in Russland - u.a.
Nawalny —; systematische Verfolgungen
von Oppositionellen in Tschetschenien;
Folterungen, willkiirliche Hinrichtungen
und Verhaftungen in Nordkorea; willkrli-
che Festnahmen/Hinrichtungen in Libyen,
Stdsudan und Eritrea).

Losung des Ausgangsfalls

Um das spezielle Sanktionslistenrisiko
wegen Menschenrechten zu minimieren,
sollte D die Direktkunden des C screenen
und, wenn dies nicht méglich ist, mit C
eine vertragliche Vereinbarung treffen,
dass C keine Personen beliefern darf, die
unmittelbar oder mittelbar auf dieser EU-
Verordnung gelistet sind, und dass C
allein das Sanktionslisten-Screening
durchfiihren muss. Beim Handel mit den
derzeitigen o.g. sechs Landern diirfte eine
gesteigerte Sorgfaltspflicht bestehen,
sodass sich hier in jedem Fall eine vertrag-
liche Vereinbarung anbietet — analog der

oben beschrieben Vorgehensweise:
Sofern eine solche vertragliche Vereinba-
rung strikt, transparent und effektiv (d.h.
moglichst mit Schadensersatzverpflich-
tungen versehen) ist, besteht eine Chance,
dass D das strafrechtliche Risiko (wegen
Teilnahme an einem Verstol3 von C) an C
weitergeben kann. Zu prifen ware dann
evtl. noch, ob eine solche Vereinbarung
gegen das neue chinesische ,Antiboykott-
recht” von Januar 2021 versto3en kdnnte
— wir meinen: Nein.

Reslimee

Mégliche Menschenrechtsverletzungen
werden zunehmend zu einem Genehmi-
gungskriterium flir den Export. Dies gilt
jetzt schon vor allem beim Handel mit
Ristungsgltern (wegen ,interner Repres-
sion” nach dem GASP-Standpunkt
2008/944/GASP) und dariiber hinaus
auch dann, wenn es zur willkirlichen
Totung von Oppositionellen gekommen
ist (vgl. Genehmigungsverweigerungen
und Riicknahmen wegen Verscharfungen
der auBenpolitischen Lage Saudi-Arabi-
ens nach dem Khashoggi-Mord). Kiinftig
soll eine solche Genehmigungspflicht
(nach Inkrafttreten der novellierten Dual-
Use-VO) auch dann bestehen, wenn nicht
gelistete Giiter der Abhér- und Uberwa-
chungstechnik z.T. fiir eine Verwendung
»m Zusammenhang mit interner Repres-
sion und/oder Begehung schwerwiegen-
der Menschenrechtsverletzungen”
(Art. 4 a DUV neu) bestimmt sein konnten

bzw. wenn in der EU nicht gelistete Giiter,
die nur national gelistet sind, z.T. fir Zwe-
cke verwendet werden konnten, ,die
wegen Offentlicher Sicherheit - einschlief3-
lich der Verhinderung von Terrorismus —
oder wegen Menschenrechtserwagungen
bedenklich sind” (Art. 8 a DUV neu; vgl.
dazu unseren Beitrag in AW-Prax 5/2021).

Neu ist, dass es wegen Menschenrechts-
verletzungen zu einem Bereitstellungs-
verbot an gelistete Personen kommt.
Wenn deutsche Exporteure die unmittel-
baren Kunden der von ihnen belieferten
Personen nicht kennen und diese nicht
genligend Kenntnis von Sanktionslisten
haben, sollten die Exporteure lber eine
vertragliche Weitergabe des allgemeinen
und speziellen Sanktionslistenrisikos an
ihre Kunden nachdenken. Damit lasst sich
im Zweifel eine eventuelle Haftung wegen
der Teilnahme an einem Sanktionsverstof3
des belieferten Kunden ausschlieBen.
Wahrend die Menschenrechtsklauseln in
der novellierten Dual-Use-VO sehr vage
bleiben, sind die Kriterien in der
EU-VO 2020/1998 klar, da die erfassten
Verst6Be und Konventionen exakt
beschrieben werden. Auf vertraglicher
Grundlage sollte dann versucht werden,
die Umsetzung dieser EU-VO beim welt-
weiten Handel anzustreben, um den
Anforderungen an die Export-Compli-
ance gerecht zu werden.

Wegen aktueller Hinweise zum EU-Expor-
trecht vgl. HIER und wegen Hinweisen
zum Handel mit China vgl. HIER «
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